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INTRODUCCTION

Con el avance de la tecnologia y los proble
mas serios a que se enfrenta nuestra economia, la admi-
nistracién financiera ha tenido una evolucidn importante,
pues los procedimientos que anteriormente fueron exito-
sos, necesitaban cambiarse porque las condiciones opera
tivas varian por las modificaciones sufridas en los en-
tornos econdémicos.

Ideas nuevas, procedimientos nuevos, unos -
descabellados, otros demasiado cientificos, los que se-
rin analizados para juzgar sus alcances y encontrarlos -
adecuados. Todos ellos encaminados a resolver los pro-
blemas de informacién que se presentan cotidianamenie en
nuestro medio, resultado de una economia inflacionaria.-
Sobre todo lo que respecta a la administracion de los -
inventarios por ser una piedra angular de la situacion -
financiera de la empresa.

Mejoramiento y ajustes a los procedimientos
contables introducidos hace ciento cincuenta afios, por -
considerar que la contabilidad tradicional es influencia
da por principics histéricos y por convencionalismos tan
nombrados, los que deducen costos e inventarijos que va-
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rian segin cada empresa y del graco de criteric y de des-
treza con que se realicen las operaciones.

Los resultados han sido siempre proporcionar
una valuacidn moderada de ios valores de la empresa, que
también es afectada por consideraciones impositivas y un
criterio conservador frente a los cambios en los niveles'
de los precios.

E1 objetivo principal de este trabajo, es la
definicidn y aplicacion de un procedimiento para valuar -
los invehtarios, que tiene como caracteristica principal,
el reconocer los cambios en los niveles de 1os precios ¥y
cuyo uso prictico sea aceptado tanto fiscal como contable
mente. Puntualizando que no me referiré a el inventario
de activo fijo, muebles, equipo, etc. que generalmente no
estdn a la venta.




I

GENERALIDADES

1.1 DEFINICION DEL TERMINO
INVENTARIO

Son muchas y variadas las definiciones que
se dan al término.en si, comentaré algunas de ellas:

Segln el diccionario Sopena, el inventario
se define como: "el asiento de los bienes y demds cosas
de una persona o comunidad", esta es una definicion del
concepto en un sentido amplio de la palabra y menos téc
nica de la materia que tratamos.

E1 Tibro "The Acountant's Handbook" los de
fine como: "el término es usado para designar aquellas'
partidas tangibles de bienes muebles los cuales son guar
dados para su venta en el curso ordinario de los nego--
cios o estan en proceso de produccidon de mercancias o
servicios que estan disponibles para su venta". La de-
finicion considero sin duda mas entendible al criterio’
de las personas de negocios, partiendo la misma de la
exposicion 10gica que nos hizo la primera hasta incluir
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tecnisismos propios de la materia.

Para complementar nuestra definicidn,es ne
cesario ver la que nos ofrece el Instituto Mexicano de
Contadores Pdblicos, en su Boletn No. 2 de la Serie C:
na] yubro inventarios lo constituyen los bienes de ---
una empresa destinados a la venta o produccidon para su'
posterior venta, tales como materia prima, produccidn -
en proceso, articulos terminados y otros materiales que
se utilicen en el envase de mercancia, las refacciones'’
para mantenimiento que se consuman en el ciclo normal -
de operaciones”. La definicion anterior nos indica les
articulos que deben comprenderse dentro del rubro de in
ventarios.

Puntualizando 1o anterior podemos decir --
que los inventarios:
1. Son bienes de la empresa.
2. Su destino es la venta o la produccibn para su venta
posterior.

3. Es uno de los renglones mds importantes dentro del -

Activo Circulante .
4, Constituye un costo futuro por cargarse a resuitados
5. De su correcta presentacidn, se expondrd verazmente'

}1a situaci6n financiera de la empresa.




6. Es una partida o rubro cuya valuacidn y verificacidén
repercute en el cdlculo de los resultados per ser'
fundamental en la determinacién del costo de ventas.

7. Es una partida susceptible a los cambios econémicos,
pues 1a afectan:
a. La pérdida de valor

- Por‘obsolecencia, o

- Por cambios en la moda

Fluctuaciones en la moneda

Merma

Deterioro

b O o O

Descomposicidn.

1.2 C€LASES DE INVENTARIOS

La naturaleza de las actividades que reali-
za cada una de las empresas nos da la pauta de los arti-
culos que serdn incluidos dentrc de los inventarios. Ta-
les son:

1. Empresas de servicios: Incluirdn suministros o abaste
cimientos que son necesarios para su operacion.

2. Empresas comerciales: Los inventarios estardn consti-
tu¥dos por articulos que estdn totalinente terminados'
y estén sujetos a venta.
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3. Empresas de la industria extractiva: Sus inventarios'
los constituyen principalmente los recursos naturales
extraidos y el fundo minero.

4. Empresa manufacturera: Los inventarios estaran consti
tuidos por las materias primas, la produccidon en pro-
ceso, los articulo terminados, accesorios y suminis-
tros.

No son todas pues existen también las empre
sas agricolas, las ganaderas, las bancarias, etc. cuyos'
inventarios son objeto de una contabilidad especial, 'y
otras que son derivadas de las arriba mencionadas.

En realidad mi enfoque sera hacia las empre
sas manufactureras 1lamadas también de transformacion, -
quizd una de las mas importantes, ya que la mayoria de
los articulos que consumimos o utilizamos, son.resu1tado
de una transformacion. Si dichas empresas no existieran
se tendrian que importar los bienes necesarios para las
crecientes necesidades de un pais. En las empresas de'
este tipo, generalmente existen cuatro tipos de inventa-
rios:

1. Inventario de Materiales. Consta de los materiales --
que estan en existencia para ser usados en el proceso
de fabricacion y que entraran a formar parte de los




articulos terminados, incluye en estos materia prima,
materiales indirectos y articulos fabricados parcialo
totalmente por otros.

Cabe mencionar que la Comision de Principios de Conta
bilidad del Instituto Mexicano de Contadores Piblicos
establece: "... los importes aqui registrados deben -
referirse a costos de adgquisicion de los diferentes -
articulos mas todos los gastos adicionales en colo--
carlos enel sitio para ser utilizados en el proceso -
de fabricacion, tales como fletes, gastos aduanales ,
impuestos de importacidn, seguros, acarreos, etc.”

Inventario de Produccidon en Proceso. Este representa’
una acumulacion de costos de materiales, costos de ma
no de obra directa y de los costos indirectos de fa--
bricacion, los que son aplicados a los productos que
aun no han sido terminados. Los costos indirectos de
fabricacion incluyen todos aquellos costos que no son
clasificables como material directo o mano de obra -
directa, o que por incosteabilidad sea imposible de--
terminarlos.

E1 Instituto Mexicano de Contadores Piblicos, dice al
respecto: "... la produccidn en proceso surge de la
necesidad de preparar informacion a ciertas fechas..."
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- e inclusive sabemos que por ser continuo el proceso
productivo, en contadas ocasiones se podran tener so-
lamente articulos terminados y materiales, y explica'’
el mismo: "...efectudndose contablemente un corte
de operaciones y por tanto los articulos que no esten
terminados se valuaran en proporcion del grado de --
avance que tenga en cada uno de los elementos que for
man su costo...", cierto es que segin el adelanto que
cada articulo tenga fisicamente, se le cargara la ma-
no de obra y materia prima, mediante calculos determi
naremos su costo a ese instante. Como es muy especia
lizado lo anterior las mismas empresas dividen su pro
ceso productivo, sabiendo de esta manera que s€ le a-
diciona al articulo dentro de cada una de las divisio
nes, y asi determinar mds rapidamente el costo de los
articulos que se guedaron dentro de la fase producti-

va.

Inventario de Articulos Terminados. Este representa
también una acumulacion del costo de las mercancias -
fabricadas en existencia, comprendiendo la cantidad’
de material directo, mano de obra y costo indirecto '
que se han aplicado a los articulos terminados. El
mismo Instituto Mexicano de Contadores Piblicos nos

dice que este rubro: "... el importe aqui registrado




equivaldrd al costo de produccion..." esto en el caso
de empresas manufactureras, "... y al de adquisicion'
si se trata de comercios...".

4. Inventario de Accesorios y Suministros. Representa -
los materiales gue son utilizados indirectamente en -
1a produccidn o en otras fases de las operaciones. -
Inventario que en este estudio no trataremos ya que -
generalmente suele presentarse dentro del Activo Fi-
Jjo.

1.3 IMPORTANCIA DE LOS
INVENTARTOS

La relevante importancia que tienen los in-
ventarios en una empresa es-debida a que estos son una
piedra angular en los Estados Financieros de una empresa
comercial o industrial y de su adecuada determinacion -

dependera la presentacion correcta de las utilidades.

E1 Instituto Mexicano de Contadores Pibli--
cos complementa su concepto de los inventarios, diciendo
que es uno de los rengiones mas importantes dentro de -
los activos de una empresa, ademds de su influencia en
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Jos resultados del ejercicio por ser fundamentales en la

determinacion del costo de ventas de las mismas.

Inclusive los inventarios constituyen un --
factor muy importante del Capital de Trabajo y del Esta-
do de Posicidon Financiera de la empresa. Las empresas -
manufactureras y de comercio, mantienen normalmente una
jnversidn considerable en inventarios que en ocasiones '
puede ser mucho mayor al total de sus activos fijos. Es-
to es porque después de la Segunda Guerra Mundial se in-
tensificd la necesidad de invertir en capital operativo'
de la empresa, estas a partir de entonces han prestado -
mayor atencién a los inventarios como una forma de inver
sion productiva. Los que han estimulado la investiga---
cidn practica cuyo fin es desarrollar teorias sobre las
inversiones y funciones de los inventarios e idean técni
cas para que el control de los mismos mejore dia con dia.

Ademas los inventarios lejos de constituir'
partidas no redituables, producen ganancias si sus fun-
ciones son utilizadas eficientemente, esto puede signifi
car una disminucioén en los costos de mano de obra, de --
preparacion de personal y menor utilizacion de otros ac-
tivos, como la capacidad de produccidén. Los inventarios
son tan necesarios y esenciales para la operacion del sis
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tema productivo y de distribucidn, tanto o mds que lo
son para el mismo fin, la planta, la maquinaria, y los'
equipos de transporte.

E1 Instituto Norteamericano de Contadores'
Piiblicos, opina que es uno de los principales objeti--
vos de la contabilidad de los inventarios, la determina
cion debida de la utilidad a través de enfrentar costos
apropiados a los ingresos. Debemos recordar que la de-
terminacién de la utilidad es cuestif6n bésica del cargo
que se haga de los costos, y esto de una correcta valua
ci6n de los inventarios. E1 problema anterior se hace'
mayor en las empresas industriales pues 1os inventarios
en ocasiones suelen ser hasta de un 40% de su activo to
tal.

Ademds de su valuacifn es importante tam--
bidn y necesaria su presupuestacifn, pues ellos mismos
originan en ocasiones gastos innecesarios derivados de
su manejo, almacenamiento de inversiones ociosas, pagos
de seguros, obsolecencia, etc., que con una buena pre-
supuestacién se evitarian.

l.a magnitud misma de la inversi6n en Tlos'
inventarios los hace importantcs para los fabricantes.-
Aungque 1z inversifn en inventarios es generalmente pre-




sentada en el Estado de Posicion Financiera bajo el rubro
de inventarios, existen cuatro tipos importanteé en la em
‘presa manufacturera 10s cuales ya fueron mencionados  en
el titulo anterior, pero de los cuales explicaré escueta-

mente su importancia financiera, y estos son:
1. Materia Prima

2. Produccidn en Proceso

'3. Productos Terminados

4. Accesorios y Suministros

cada uno se diferencia significativamente -
por 1o cual es necesario separarlos para hacer un analisis

en su inversion.

Materia Prima.

Las empresas manufactureras tienen un minimo
de materias primas cuya extensidon es determinada por la -
decisidn y control, su objetivo sera mantener siempre los
inventarios al nivel que sea considerado de acuerdo a la
rotacion de los mismos y a la utilidad para as1 obtener -

un mayor rendimiento en la inversion.

Para lo anterior es necesario tomar en consi

deracidn los siguientes puntos:
1. Volumen de existencias de seguridad para protecgion.
2. Consideraciones economicas de las compras.
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Persoertives de cambins de precios de los materiales
para comprar.
4. Volumen de produccidn y ventas calculado.
Costos de operacidn para mantener las existencias
6. E1 costo del capital y su disponibilidad

Ademas es importante que se observen las --
condiciones de los proveedores'y su localizacion, para que
no 1legue a sucederse la paralizacion de 1a produccion y
por consiguiente costos mas altos; como es normal las pa-
ralizaciones puden ser para upas €empresas catastroficas -
mientras que para otras el impacto es menor.

Las condiciones de abastecimiento, de econo-
mias en las compras, de actitudes hacia los precios futu-
ros cambian en nuestra &poca muy frecuentemente, por lo'
que es necesaria una adecuada presupuestacion de éstas, el
costo de almacenamiento y de proteccion aunados a los --
riesgos de pérdida por deteriorc o antiguamiento, se toma
ran en cuenta para determinar los niveles en el inventa--
rio.

Hasta ahora se ha tratado el tamafio dptimo -
para los inventarios en volumen fisico. Su carga finan--
ciera como es natural se mide en pesos y una alza en los




precios eleva la inversidon en los mismos; para mantener'
estacionario un nivel dado de estos articulos. Como es
cierto lo anterior, también es cierto que las utilidades
de inventario que quedan después de rebajar impuestos,
son inadecuadas para suministrar fondos necesarios para
obtener las existencias anteriores con altos costos de
los materiales nuevos. Por 1o anterior los problemas'
financieros son relevantes para la determinacion de los
niveles de inventario.

Produccion en Proceso.

Por ser la representacion de una acumulacion
de costos hasta la fecha de articulos que estan parcial-
mente completos, la extensidon misma del proceso fabril '
tiene una gran influencia sobre el valor de dicho inven-
tario. Medida que va de acuerdo a la tecnologia utiliza
da, sin embargo, la inversidon en este inventario es tam-
bién objeto de control, como la decision de producir en’
jornadas cortas o largas, tendra implicaciones netamente
de caracter financiero. Por ejemplo afadir un segundo -
turno a la jornada diaria que vendra a reducir los dias
naturales para producir determinada cantidad y aumentar

asi, aunque no proporcionalmente el nivel del inventario

E1 volumen de Ta produccion es también de-
terminante en los productos en proceso, pues si las ope-




raciones de produccion son disminuidas la inversion den-
tro del inventario de productos en proceso tiende a ba--
jar. Por consecuencia la produccion es guiada también -
por las ventas futuras, puesto que el nivel de lasventas
hace variar la inversién inmovil de los inventarios.

Producto Terminado.

Estos representan las salidas que tiene la'
1inea de produccidn en proceso y varian su volumen direc
tamente a la variacion que se tenga en la produccion en
proceso. )

Mantener una existencia de estos articulos'
significa una conveniencia de las economias en la produc
cion o de la venta. Las condiciones de venta influyen a
surtir pedidos sin demora, o por la.competencia que obli
ga a tener determinada existencia para cumplir a los --
clientes.

Los niveles de este inventario deben ser es
tablecidos a base de meses o dias para venta, para que -
estos inventarios roten directamente proporcional al vo-
Jumen de ventas. Por &sto es muy importante pronosticar
adecuadamente las ventas, para que no suceda en el caso'
que estas disminuyan un resultante de exceso de inventa-




rios o viceverza, pues tanto es malo tener demasiados re
cursos invertidos en la produccion terminada, como lo es
no contar con ellos. Para controlar tales deficiencias
no hay método especifico, pues es tan dificil tener una
percepcion sagaz, en cuanto a la demanda futura y respon
der a esta rapidamente, especialmente en los momentos'

criticos que la economia mundial esta sufriendo.

Es necesario para el control de los inventa
rios procedimientos contables eficientes, eficaces, cui-
dadosos y rdpidos; que sean conciliados constantemente -
los controles fisicos con los contables por 1o cual es -
primordial un método que sea Gtil y exacto para mantener
un control de las existencias.

Uno de los riesgos principales de los inven
tarios es la obsolecencia, pues son inestables por las -
variaciones en los gustos, que convierten a lds articu--
los en objetos invendibles otro riesgo son las tecnolo-
gias cambiantes que evolucionan la produccion y realizan

mejoras en la calidad de los articulos, que restan valor

a los anteriores. Por 1o anterior las empresas tienen -
que ser cuidadosas en cuanto a la obsolecencia de sus in
ventarios, que las hacen perder liquidez y solvencia al

tener demasiados recursos inmovilizados en inventarios.




Es Gtil analizar si las inversiones que se
tienen en inventarios varian proporcionalmente a las --
ventas, esto ofrece por 1o general indicios de nuestra
situacioén con 1o cual no necesariamente 1legaremos a !
conclusiones, pues hay que hacer varios estudios genera

les, como mas adelante veremos.

Es por lo tanto evidente que una politica
o las politicas adoptadas relativas a los inventarios’
tienen impacto directo en las finanzas de la empresa --
aunque los fondos sean suficientes, las nuevas politi--
cas en cuanto a niveles y rendimiento de la inversion -

deberan ser concienzudamente analizados.
Accesorios y Suministros.

Es el inventarios de articulos que no se -
destinan para su venta, pero que suelen ser necesarios'
para la operacion, por ejemplo: lubricantes para maqui-
nas, papel y accesorirs de oficina, etc.

1.4 SU RELACION CON EL ESTADO
DE POSICION FINANCIERA Y
CON EL DE RESULTADOS.

La definicion cldsica de un estado finan--
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ciero es que se usa para denotar los estados relativos a
la situacidn econdmica y a los resultados de cualguier -

negocio, persona o corporacion.

De la anterior vemos como simplemente se re
fiere al Estado de Situacidon Financiera o Balance General
que es el que nos muestra la situacion a una fecha deter

"minada de los activos, pasivos y Capital Contable de una

empresa, y al estado de Resultados el que por la diferen
cia entre los ingresos y los egresos de un periodo nos -
muestra la utilidad o pérdida, segin sea dicha diferen--

cia, en una empresa.

Por la diversidad de informacion que propor
cionan los estados financieros han sido divididos en pri
marios y secundarios, dentro de los primarios podemos --
obsérvar se encuentran tanto el Estado de Posicion Fi--
nanciera como el Estado de Resultados, siendc estos qui-
zas los estados financieros mas solicitados y sobre 1os
que principalmente se dictamina.

Dentro de los dos estados financieros a los
que hago mencidn, existe un lazo importante que es el --
resultado del ejercicio, posible de comprobar en el esta
do de Resultados y que forma parte de la informacion que
proporciona el "estado de Situacion Financiera. La uti--
lidad o pérdida del ejercicio es la informacion primor--
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dial que ha de determirirse dentro del Cstado de Resulta-
dos, siendo un rengldén  mas dentre del rubro de Capital’
Contable en el Estado de Situacidon Financiera.

En el Estado de Situacion Financiera tiene
ademids dentro de sus Activos el renglon de inventarios, -
inventario que sirve de base para la determinacion del -
costo de 1o vendido, que es para el Estado de Resultados,
el principal egreso que comparara contra los ingresos del
ejercicio y es ese mismo quiza el mds importante de todos
para la determinacidon de la utilidad o pérdida del ejerci
- cio.

También el Estado de Situacion Financiera --
tiene los Activos Fijos sujetos a depreciacion que serd -

cargada a los resultados.

Por 1o tanto en el Estado de Situacion Finan
ciera dentro del Activo, aparecen los costos futuros,y --
los costos presentes aparecen dentro del Estado de Resul-
tados.

La valuacion del inventario segin el Estado’
de Situaciodn Financiera sirve de base para que sea infor-
mada la liquidez y la solvencia de un negocio, pues el --

acreedor tiene derecho de saber el efectivo con que conta




ra la empresa para el pago de las obligaciones contraidas

y esto es importante para que los activos cuya convertibi
1idad en efectivo es rapida sean bien valuados, pues di--
cho es gue a los acreedores no les interesara saber como'
y cuanto fué lo que costd sino cuanto producirdn en un fu

turo.

La valuacion de los inventarios segin el Es-
tado de Resultados, como se aseverd anteriormente la fun-
cion primordial del Estado de Resultados serda la de expo-
ner el beneficio obtenido durante el ejercicio, resultado
tanto de 1a buena administracion de los recursos como de
la influencia de factores externos, los que seran refleja
dos dentro e la valuacidon de invenlarios, durante el e--

Jjercicio en que hayan sido originados.

El costo a que nos referimos puede ser deter
minado por dos sistemas:
1. Inventarios Perpetuos.
2. Comparacion de Inventarios.

' El primer sistema es de gran uso en empresas
. comerciales, su operacidn requerira de un manejo cuidado-
so de las entradas y las salidas del almacén, por articu-
lo, estableciendose por diferencia la existencia y su sal
dog.




En las industrias se afectard por entradas,
la compra de material segiin la factura y las salidas seran
las 6rdenes de fabrica entregadas a la produccidn, dichas -
afectaciones no solo serdn en unidades sino también en valo
res para que de ésta mancra el saldo sea el valor de las --
existencias en almacén. Como puede observarse el costo se-
ré el producto del niimero de articulos vendidos o consumi--

dos por el costo de cada uno de ellos.

En el segundo como su nombre 1o indica, es -
una comparacion del inventario inicial contra el final, mas
el costo de los articulos producidos en el periodo, por es-
te sistema también pueden conocerse el costo de las materias
primas consumidas y el costo de produccidn, haciendo la di-
ferencia del inventario inicial mds las compras netas de --
mercancia en el periodo menos el inventario final, en el se

gundo serdn mds los costos incurridos em el periodo.

Por la consideracidn que se tiene de que los
inventarios forman parte del Active Circulante, son por 1o
tanto, parte integrante del ciclo comercial de las empresas
por 1o que debe prestarse una atencitn mayor para tomar jui
cios valederos sobre el mercado en el que ofrecemos los ar-

ticulos.




Entradas intermitentes

Socios Acreedores

1]

Salidas }
intermitentes...
Efectivo r
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2 tifp —= — S
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p Activo 2| ['Cuentas
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o fijo Inventaorios > por cobrar
j=d
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Depreciacion

Como 1o muestra el diagrama (1), el flujo ue
fondos de una empresa puede ser mostrado come un sistema’
de agua con una serie de depdsitos y tuberias interconec-
tadas, donde en lugar de agua fluye dinero. El depdsito
principal mostrado es el de efectivo tanto en caja como -

.(1) Administracidén I'inanciera.- Robert W. Johnsomn.
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en bancos. La canalizacion del efectivo es principalmen
te a los depbsitos de Activo Fijo y de Inventarios, el -
segundo es quizd el mds constante y que incluye materia’
prima, mano de obra, gastos de fabricacidn, gastos de -
admihistracién y de distribucion, los que no se reflejan
separadanmente para simplificar el diagrama.

Existe una tercera salida de efectivo 1lama
da aquil intermitente, que va al exterior de nuestro sis-
tema y que es principalmente para el pago de deudas, im-
puestos, retiro de socios y retiro de otros titulos.

Las fuentes externas de financiamiento, tan
to de emision de acciocnes como de créditos concedidos, -
constituyen una entrada intermitente de fondos a nuestro

sistema, ya sea por ios socios como por los acreedores.

Otra fuente, pero interna de financiamiento
es sin Jugar a dudas las ventas, las que se efectian tan
to al contado como los cobros que se realizan de las ---
cuentas por cobrar. Estas suelen regresar con una parte
de utilidad la que si no es retirada por los socios nos'
dard otra fuente mas de financiamiento.

En ocasiones existe una tercera fuente de
entrada de recursos, no tan regular como las ventas, que
es la venta de Activo Fijo.




Por 1o anterior el tiempo especifico en que
recuperaremos los recursos invertidos sera hasta que ob-
tengamos el efectivo por 1o que es importante 1a canti--
dad de recursos que se tengan invertidos en los inventa-
rios que son el grueso mayor de procedencia de efectivo,
ya que si la cantidad invertida es estratosférica en com
paracion con el flujo de ventas, el exceso que no es co-
Tocado en el mercado entorpecera el flujo que se tenga -
en nuestras tuberias hacia el depdsito de efectivo.
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METODOS CONVENCIONALES DE VALUACION

2.1 GENERALIDADES

Antes de tratar los métodos de valuacién,tra
taremos los puntos que observan las personas interesadas’
en el rubro de inventarios:

1. Si el inventario es fisico o es inventario en "libros"
y si éste fue verificado.

Las diversas clases de inventarios que se incluyen.

. La disponibilidad inmediata de los mismos

E1 método de valuacion utilizado.

Si existe compromiso sobre los inventarios.

. Si hay mercancias en consignacion y su importe.

~N oYy v BN

. Si el precio del inventario es mds alto o bajo que e}’
asignado, verificando su costo de reposicion.

Toda esta informacion que es relevante, sera
necesario que sea verificada y anotada al calce de los Es
tados Financieros como notas a los mismos, ya que de esta
manera se presenta una informacién mas completa.

La presentacidn de los inventarios en los Es
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tados Financieros deberd ser lo mas completa que sea pre
ciso y deberd revelar todos los cambios en Tlos proce--
dimientos para cumplir con el Principio de Revelacion Su
ficiente y todos los métodos y procedimientos que sean -
“aplicados al mismo rubro de inventarios, deberan ser con

h.éistentes, pues de haber cambio alguno, éste tendrd que'
ser cuantificado y se expondrd Ta consideracion del mis-
Mo sobre los resultados del ejercicio.

Como es conocido, la base y el principal --
objetivo de la contabilidad referida a Tlos inventarios,
es la determinacién de una utilidad que sea apropiada. -
Para que la informacidn sea apropiada y veraz sera nece-
saria una correcta valuacion de los inventarios, para lo
cual existen varios métodos, como mis adelante intentaré
explicar. La valuacion se hara, no sin antes haber de-~-
terminado 1o que serd suceptible de valuarse y esto se -
determinard por medio de un recuento fisico.

E1 inventario fisico facilita el ejercicio’

de la inspeccion y fiscalizacidn sobre la existencia de'
articulos, es necesario pues pueden surgir errores, pér-
didas, sustracciones y otros riesgos que originen dife--
rencias entre los datos que consignan los libros y los -
que origina un inventario fisico en el almacén. También'




sirve como medida de control pues se compara también con'
la existencia de unidades que es 1levada por el almacenis
ta. Las diferencias que de dichas comparaciones resulta-
sen, vendran a modificar los costos y por consecuencia el
resultado del ejercicio.

De un correcto levantamiento de inventarios'
fisicos, corresponderd una correcta valuacidén. Hemos de'
recordar que si se 1legaran a sobrestimar los inventarios
la utilidad seria mayor, y el caso contrario, una subesti
macion de los inventarios nos refiejaria una utilidad me
nor, esto es 16gico, si el inventario final es mayor el -
costo sera menor y mayor serd la utilidad, mientras que -
<1 el inventario final es menor el costo sera mayor y por
onde la utilidad se vera disminuida. Estas deficiencias
arrojan una informacidon equivocada, para uno y otro ano,y
esto se traduce realmente en traspasos de afio a afio, te--
niendo consecuencias jmportantes para efectos impositivos

y financieros.

Es por lo anterijor, por lo que se insiste en
1a correcta determinacién de las unidades que se valuaran
mediante un correcto recuento de las existencias fisicas.
Por 1o cual deberdn siempre tenerse en cuenta las siguien
tes reglas basicas:




. Que todo 1o que pertenece a la empresa se incluya en

inventario.

Evitar que al contar, se duplique una misma cosa o '
que se incluyan cosas ajenas.

Indicar siempre gravamenes o condiciones que impidan

la venta de los articulos o su utilizacion.

Ya habiendo puesto como antecedente la'

informaci6n que se requiere y que deberda de anteceder a

la

valuacion de inventarios, trataré de exponer breve--

mente los métodos para valuar los inventarios.

La principal regla consignada nos dice,-

que el valor serd el costo en el que se adquirid o en -

el

que se incurrid para su produccidn, y que el mismo -

deberd comprender:

1.
2.
3.
4,
5.
6.
7.

Precio de factura

Costo de transporte

Costo de recepcidn

Costo de almacenamiento

Costo de manejo

Derechos y gastos de importacion

Otros que comprenda la adquisicidn de materiales y -
mercancias.

La mano de obra utilizada en la produccidn.




9. Los demds cargos en los que incurre el fabricante para
la obtencion de un articulo dispuesto para su uso o --

venta.

2.2 SISTEMAS DE COSTEO

La practica contable a través de los afos
lha ideado dos sistemas para la determinacion de los cos-
tos, y estos son:

1. Costeo Directo
2. Costeo Absorvente

F1 sistema de costeo directo incluye los -
elementos del costo directos e indirectos, que varian en
razén directa a la cantidad que se produzca, determinando
asi una utilidad marginal eliminando, por lo tanto, la --
carga de gastos fijos y traspasdndolo directamente a  --
otros gastos en el Estado de Resultados.

E1 sequndo de ellos no hace una separacion
de 1os elementos del costo en cuanto a su variabilidad -
que suelen tener en funcién a la produccibén los que pue--
den ser fijos o variables.

Los gastos variables son aquellos incurri-
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dos en la produccién que varian de acuerdo al volumen -

producido, como mano de obra, materia prima, gastos de -
fébrica. Los gastos fijos, son las erogaciones incurri-
das en la produccibén que no varian en relacién a los vo-
lumenes de produccidn.

E1 uso de un costeo directo es -importante
para la toma de decisiones por los administradores, sir-
ve también a los presupuestos de una empresa, que son de
gran ingerencia, ya que dicho costeo tiende a variar en
‘relacion con las ventas, por 1o que este serd una herra-
meinta efectiva para la fijacion de precio de venta, que
nos servira de base para determinar el volumen de produc
cidon que serd requerida, aspectos que son de interes fi-
nanciero. Deberdn tomarse en cuenta que los cargos fi--
jos sean los adecuados, para que las decisiones que se -
tomen sean correctas, pues este sistema ofrece una mayor
utilidad que se ird compensando al transcurrir-el tiempo
por lo que los gastos fijos serdn un peligro si son mane
jados ligeramente, por la gerencia.

Cualquiera de los sistemas que se escoja,
puede elegir la forma base de registro de las cuentas de
pendiendo del tiempo en que se determinardn y se divide'
en:

1. Costos reales o histdricos.




2. Costos predeterminados. Que obedece su registro a dos
sistemas:
- Estimados, y
- Estandares

Con estos dos sistemas se ejercerda mayor -
control sobre los elementos que integran el costo.

Costos Reales o Histdricos.

En éste se registran los costos tanto de -
materia prima, mano de obra y gastos de fabrica, que se -
efectudron para 1legar a producir o adquirir los articu--
los, por determinarse después de haberse hecho el gasto,-
se nombra sistema de costos histdricos o costos reales, -
porque fue en 1o que realmente incurrid la empresa para
producir, y porque constituyen la historia de las opera--
ciones de 1a empresa.

Costos Predeterminados.

Este sistema determina 1os costos antes de
que se incurra en ellos, las determinaciones previas que
se hacen son de gran utilidad para el presupuesto de in--
versidon y para las diferencias entre lo determinado y lo
real para tomar a tiempo medidas conducentes que corrijan
dichas desviaciones. Este sistema suele clasificarse en:




1. Costos estimados. Mediante este sistema se determinan
previamente los costos en que se incurrira, para pro-
ducir o adquirir los articulos y esto se hace en ba-
se a la experiencia de afios anteriores las variacio--
nes que han tenido los elementos del costo, auxilian-
dose también segin el tipo de empresa, de estudios de
personal experto.

2. Costos estandar.Basa la anticipacion previa del costo,
no solo en estimaciones sino que requiere de una se--

rie de estudios de especilistas que arrojan datos con
fiables que permitiran valuar la eficiencia de opera-
cion tanto en unidades como en valores.

Los dos sistemas para la predeterminacion -
de los costos son elementales, en épocas de inflacion --
por las condiciones inestables de la produccion y la ---
constante oscilacién de los precios en el mercado, que -
hacen variar continuamente los valores determinados en -
costos estdndar, haciendo de estos valores un estimado,-
por 1o que los estudios realizados no servirian, ademas'

que son muy costosos.

2.3 METODOS DE VALUACION

Ya que el criterio adoptado sea la utiliza-




cidn de un costeo absorvente o directo de los inventarios
podréd determinarse sobre la base de registro histérico o
predeterminado, la contabilidad deberd determinar el méto
do para valuar el costo de sus inventarios, de los que -
los estudiosos han logrado crear una gran gama y de los -
que a continuacion enumero y que son 1os sugeridos por el
Instituto Mexicano de Contadores Piblicos y estos son:

1.Costo identificado

2. Costo promedio

3. Primeras entradas, primeras salidas
4. Ultimas entradas, primeras salidas
5. Detaliista.

Costo ldentificado.

Este método es de aplicacidn muy reducida,
ya que por lo general se aplica a empresas cuyos articu-
los tienen caracteristicas distintas, para cada uno de -
ellos y su movimiento es lento. Consiste simplemente en
valuarlo al costo de adquisicion, por lo que algunos sue

len 1lamarle también a este método, de adquisicion.

Para su operacidon se Tleva una tarjeta --
auxiliar para cada unidad, donde tiene su precio de cos-
to y los demds cargos en detalle. Como ejempio de empre
sas 1levan este tipo de método, las que venden la méa-
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quinaria pesada, 0 las automotrices.

Costo Promedio.

Este método consiste en determinar un costo
unitario dividiendo el nimero de unidades entre el sal-
do que arroja la acumulagién de los diferentes precios -
de compra o de 1las erogaciones que se han realizado para
producirlo. E1 método tiene la ventaja de eliminar Tlos
diversos costos o precios que se han erogado al adquirir
1as bienes, suelen dividirse en: Costo promedio constan-
te y Costo promedio periodico.

1. Costo Promedio constante. Este se wutiliza de la si--
quiente manera: la existencia inicial se le fija un
precio para la salida que sera el costo unitario pro-
medio de la mercancia a la fecha en que salga, es ne-
cesario para que este método sea exacto que los cos-
tos unitarios esten al dia. E1 método se ilustra en -
la pagina siguiente

Como puede observarse la primera salida es valuada al
precio de 1.1384 por unidad, pues se saco el promedio
de las 8,000 unidades en existencia mds la compra que
se realiza durante el mes de enero de 5,000 unidades’

a un precioc mayor, por lo que el costo unitaric se -
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FECHA
Enero
Febrero
Marzo
Abril
Mayo

Junio

Julic

Agosto

Octubre

Nov.

Dic.

intecel:

.

Septiembre Saiida

8 0O0Ou X LI0O =8,800 .
5000u X .20 =6,000 14,800 1384
_ 13, 000
13,000 14,800
ENTRADAS SALIDAS SALDO
CONCEPTO UNID. CAINIT COSTO UNID C/UNIT  COSTO UNID COSTO
Inventario 8CCC LIO 8800 800C 8800
Compra 5000 120 6000 13000 14800
Salida 4000 11384 4554 9000 10246
Compra 2000 135 2700 1000 12946
Salida 3000 11769 3531 8000 9415
Sahida . 5000 [.1769 5884 300C 3531
Compra 6000 140 8400 9000 1193}
Salida 4000 1.3257 5302 5000 6629
1500 1.3257 1989 3500 4640

Compra 2500 145 3625 600C 8265
Salida 2000 13775 2755 4000 5510
Salido 2000 13775 2755 2000 2755




Y asi sucesivamente en cada adquisicion, el
costo promedio tiende a variar pues habrd de determi-
narse el nuevo costo, esto se hard siempre que la com
pra sea a un precio mas alto o mas bajo. E1 método’
descrito es imposible 1levarlc a la practica cuando -
hay muchos cambios en los precios y se tienen que ha-
cer cdlculos constantes de los costos promedios, pues
con éste surgirda un trabajo mayor. Una de las venta-
jas 'de este método es que compensa los cambics en los
niveles de los precios, al compensar costos adquiri--
dos mas bajos con los actuales gue siempre tienden al
alza.

Costo Promedio Perib6dico. Este método consiste en de
terminar un promedio por medio de la acumulacion de -
unidades durante un periodo puede ser éste un trimes-
tre, cuatrimestre o el afio y sacando un costo unitaio
con el que valuaremos las existencias. Como 10 mues-
tra el cuadro siguiente, el precio promedio periddico
que utilizaremos en nuestro ejemplo sera el de 1.10,
con el que valuaremos las salidas.

E1 costo unitario aplicado a las salidas --
sera el mismo durante el periodo, mientras que las’
compras o entradas fueron valuadas al costo que te-




nian, si se quisiera obtener el costo del siguiente -

afno, Unicamente seria:

6,025 =

y el inventario final se valuara a dicho costo.

2000 = $ 3.01

FECHA  CONCEPTO ENTRADAS SALIDAS SALDO
UNID CA) COST UNID C/u COST UNID COosT
Enero inventannc 8000 110 8800 8000 8800
Feb. Compra 5000 120 6000 13000 14800
Mar Salida 4000 110 4400 9000 10400
Abril Compra 2000 135 2700 HOOO 13100
Mayo Salida 3000 110 3300 8000 8800
Junio Salida 5000 110 5500 3000 4300
Julto Compra 6000 140 8400 9000 12700
Agcstc Salida 4000 LiO 4400 500G 8300
Sep. Salida 1500 110 1650 3500 6800
Oct Compra 2500 145 3625 3500 6800
Nov. Saiida 2000 LIO 2200 4000 8225
Uic Salidao 2000 LIC 2200 2000 6025
General.ente este .:etodo 2s aplicado mu - no-

cu nor ia dificultad que representa el no poder determi--
war el costo unitario intermedio al periodo elegidoe para‘
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sy determinacion.

Primeras Entradas, Primeras Salidas.

£ste método de primero en entrar, es lo -
primerc en salir, para valuar las salidas y la existen
cia en los almacenes, se basa primordialmente en valuar
al costo de adquisicidon, el mds antiguo que se tenga de
las existencias de inventario, asi por lo tanto lcs in-
ventarios al final del ejercicio estaradn valuados a los
costos de adquisicion mds recientes y por ende 10s més

altos.

Como 1o muestra la figura, cuando la ad--
quisicidon mds antigua sc termina, las salidas que si--
guen seran valuadas al costo-unitario posterior del que
‘se agotd.

ALMACEN PEPS

- 1 I. Existencios
- 2. Entrada de 2 unidodes
42
T 3. Solido de unidades
| >3
1 4 Lo primero que entr. fue
“"_i 4 lo primero que solic




METODO UE.P S

FECHA CUNCEPTO ENTRADAS SALIDAS SALDO
UNID C/U COST. UNID C/u COST. UNID. COST.

Enerc Inventario 8000 1O 8800 8000 8800
Febrero Compra 5000 {20 000 13000 {4800
Marzo Salida 4000 110 4400 9000 10400
Abril Compro 2000 138 2700 11000 13100
Mayo Salido 3000 110 3300 8000 9800
Junio Salido 1000 {10 1100 7000 8100

4000 120 4800 3000 3900
Jutio Compra 6060 140 8400 9000 12300
Agusto Solida 1000 L20 1200 80OCO 11100

2000 135 2700 6000 8400
1000 140 1400 5000 7000

Septieinbre Salida 1300  1.40 2100 3500 4900
Jetubie Compre 2500 145 3625 5000 8525
Noviembre Solida 2000 140 2800 4000 S725
Diciembre Solida 1S00 140 2100 2300 3625

500 14S 728 2000 2900

N¢ 4. oeces 1. para llevar a cave la -
coyracion de est miétado yue los unidades fisicamente -

scan movidas como los costos pues ésto reflejaria en -
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grandes almacenes quizd un enorme trabajo.

Como puede observarse en la ilustracién --
anterior la primera salida de 4,000 unidades esta sien-
do valuada al valor de las existencias al principio del
ejercicio o sea a 1.10 no importando que la siguiente -
compra el costo unitario fue de 1.20. Como las salidas
no son exactamente a las compras existe una mezcla de '
costos unitarios de una y otra adquisicion como sucede'

en el ejemplo, dentro de 1os meses de junio y agosto.

El inventario final se compone de 2,000 '
unidades, de la compra que se efectiio en el mes de octu
bre de 2,500 unidades a 1.45 por 1o que las unidades --
quedan valuadas al costo mas reciente de adquisicidn.

Cuando es utilizado éste método, o sea en'
épocas de inflacidon , los costos sobre los que se valia
el inventario son mayores puesto que representan como -
ya se dijo las compras mids recientes, mientras tanto -
los costos presentados en el Estado de Resultados, son'
menores. Por 1o anterior, si llegardn a aumentar los -
precios de venta la utilidad aumentaria y viceverza.Con
siderando que las utilidades pueden incluir una parte '
como compensacion a 1os costos por mantener el nivel de
inventarios fisicos adquiridos a costos mis altos, esto




1lamado tambi&n por algunos autores como “utilidad en
los precios", en &ste método no se reflejaria en el Es
tado de resultados dicha utilidad, por consiguiente no
repercutiria en los ejercicios siguientes, solamente -
que los precios de venta sigan aumentando, si esto no'
1legard a suceder, la pérdida o utilidad obtenida ab--
sorverd dichas utilidades.

Este método se aconseja cuando los pre-
cios del mercado tienden a la baja, pues se aprovecha'
que los dltimos costos de adquisicidn fueron 10s mis -
bajos,con &ste método se facilita el trabajo de valua-
cidn de los inventarios ya que éstos serdn valuados al

precio de las dltimas facturas de compra.

Ultimas Entradas. Primeras Salidas.

£s el contrario del anterior, pues cuando'
éste método es 1levado a la practica, las salidas o en
tregas de material y existencias son valuadas al dG1ti-
mo costo en que se adquirieron, por lo cual el precio-
al que estdn valuados los inventarios serd el mas anti
guo, y los costos que se reflejardn en el Estado de -
Resultados, serd a 1os precios de adquisicién mis re--
cientes. E1 movimiento serd como 10 muestra la figura.




AL MACEN

1 | Entrada de 2 unidodes

11

2 .Salida de 3 unidades

< .
3 Almacen y su existencig

Tal y como se e<nlicd en el métods anterior
las unidades fisicas no seran objeto de que se manejen O
mo los valores, ya que esto dependerd de la naturaleza --

del articulo y el método de almacenamiento.




FECHA CONCEPTO

Enero Inventoric

Feorero Compra

Marzc Sqaiida
Apri! Compia
~ayo <alida
Junio Solida
Julio Compra

Agosto Salida
Septiembre Salida

Octubre Compra

Noviembre Sulida

Diciembre

T

ENTRADAS
UNID c/U  COST
8000 G 8800
5600 12C¢ 6000
20GC 135 2700
6000 140 8400
2500 145 3625

50

Siguiendo el mismo ejemplo de los métodos
ainteriores la tarjeta quedarda de la siguiente forma:

SALIDAS SALDO

UNID. C/U COST. UNID. COST.

8000 8800

1300C 14800
4000 120 4800 9000 10000

11000 12700
2000 135 2700 9000 10000
1000 120 1200 8000 8800
5000 LI0O 5500 3000 3300

9000 11700
4000 140 5600 S000 6100
1S00 140 2100 3500 4000

6000 4725
2000 145 2900 4000 4725
S00 1.45 725 3500 4000
300 140 700 3000 3300
1000 L10 1100 2000 2200




E1 método G1timas entradas, primeras salidas
opera de la manera siguiente: Ta primera salida de 4,000’
unidades se hace al precio de la Gltima compra que fué de
1.20 por unidad, precio que consigna la compra mas cerca
na a la fecha de las entregas o salidas mismas, por 1o --
que 21 costo de Tos articulos vendidos o consumidos refle
~ja el mas cercano al de reposicidon de dichos articulos.

. E1 inventario final quedard integrado por --
- 2,000 unidades a 1.10 costo de adquisicién mas antiguo y
su Yalbf’total en 1ibros al cierre serd de 2,200, segin -
éste método.

Si por razones practicas la empresa calcula’
el costo de los articulos vendidos, al final del ejerci--
cio, por levantamiento de inventarios fisicos, tendrd que
valuar a éste con los precios de las primeras adquisicio-
nes que fueron consumidas, las diferencias que suelen sur
gir entre el valor del inventario fisico valuado de la ma
nera anterior.y el inventario contable, sera el resultado
de haber fijado el precio sobre las adquisiciones nuevas.
. La diferencia se puede ajustar, siendo éste un aumento di
rectamente al .costo de 1o vendido, dejando asf los inven-
tarios valuados a los precios mds antiguos.

Este método suele 1lamarse por algunos de --




"renosicion del costo" y es porque suele cargarse al cos
to que estd mas cercano al que se pagaria por reponer el
bien.

Cuando 1os niveles de los precios tienden -
al alza, o sea en épocas de inflacidn, el método de G1ti
mas entradas, primeras salidas da como resultado costos'
mas elevados de los articulos que han sido vendidos o -
consumidos de esta forma, al compararse con los ingresos
la utilidad resultaria con el cambio en el nivel de pre-
cios, y de esta manera se desconoce ajuste alguno para -
éste renglon que frecuentemente es un problema. Ademas'
que también los inventarios estan valuados al costo de -
las adquisiciones mas antiguas, y algunos contadores pa-
ra dar la informacidn completa, mediante notas a los Fs-
tados Financieros, revelan el costo de reposicidon de los
bienes. Por el contrario, cuando hay una baja en los --
precios, Ins rostos de venta bajardn y los inventarios -

quedaran valuados a un precio mayor que el de reposicion.

Las utilidades mediante el método Gltimas -
entradas, primeras salidas, pueden ser manipuladas, ha--
ciendo que éstas sean menores, cuando se compran grandes
cantidades de mercancias, al final del ejercicio, de ar-
ticulos cuyv costo sea elevado a la fecha, lo cual gene-
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yara una informacién irreal y no confiable para futuras

decisiones.

Cuando la gerencia seleccione entre el mé-

todo (1timas entradas, primeras salidas o primeras en--
tradas, primeras salidas, deberd tomar bases firmes so-
bre 1o que se necesitard o requerird en el futuro con-
cerniente a la utilidad, es importante fijar dichas ba-
ses para saber que clase de utilidad de la requerida, -
si es una utilidad marginal bruta que le proporcionarg’
el método primeras entradas, primeras salidas, al compa
rar los ingresos contra los costos mds antiguos después
de disminuir el efectivo pagado en la inversi6n que den
tro de los inventarios se tenga. O bien la utilidad --
bruta que le reflejard el método ultimas entradas, pri-
meras salidas, que serd la diferencia entre el ingreso’
menos el costo de las mercancias a la fecha de 1a venta,
con lo que se determinard una utilidad después de haber
recibido el costo de recuperacién de los articulos que'
han sido vendidos o consumidos, en este caso éste méto-
do no es del todo exacto pues si los costos para adqui-
rir dichas mercancias sufren un alza constante y perma-
nente, los costos que se obtengan por el método que nos
ocupa pueden no ser significativos respecto al costo de
reposicion.




Detallista.

Este método es adoptado por los negocios -
que tienen una gran diversidad de articulos en sus inven
tarios como lo son las tiendas de departamentos y auto--
servicio, este método toma como base el precio de venta'
para contabilizar las existencias; lo que opera de la --
manera siguiente: al inventario inicial se le adiciona -
el precio de venta, las compras también se valuan al pre
cio de venta y el importe de todos los aumentos posterio
res que se hagan al precio de venta de los articulos so-
bre 1os precios originales. Por 1o que el inventario fi
nal deberd convertirse a costos originales para su pre--
sentacion en el Estado de Posicién Financiera, que final
mente su efecto serd valuarlo al costo o mercado, el mas
bajo.

Las empresas que operen con éste método de-
berdan observar las siguientes reglas:

1. Controlaran los mdrgenes de utilidad bruta consideran
do el precic de las nuevas compras asi como los ajus-
tes que realicen sobre el precio de venta. ’
Establecerdn grupos de articulos iguales.

Los traspasos de articulos entre los diversos departa
mentos o grupos, deberan ser controlados para no modi
ficar con ello la informacifn.




4. Por G1timo deberdn llevar a cabo inventarios fisicos

para verificar el saldo en libros, contra To realmen
te existente y efectuar con esto los ajustes que --

sean necesarios.

Hasta aqui son los métodos para la valua--
cidn de inventarios que nos propone el Instituto Mexica
no de Contadores Piblicos, éstos son aceptados fiscal--
mente también siempre y cuando sean 1levados por un sis
tema de costeo absorvente e histérico.

2.4 REGLA DE VALUACION
COSTO O VALOR DE
MERCADO

Como anteriormente mencioné el inventario -
es uno de los rubros mds sensibles a los cambios econdmi
cos en el mercado y tiende también a sufrir el deterioro
y antiguamiento, 1o que nos haria tener inventarios obso
letos o de lento movimiento para 1o cual ha sido modif{:
cado en afios anteriores la regla de valuacién de los in-
ventarios, consintiendo con ello presentar una informa--
cion mds real de los aspectos econbmicos que interna o
externamente acontecen y que afectan a la empresa, con -
To que ella puede modificar las cifras obtenidas en la -
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1a valuacidn , bajo las siguientes reglas:

1. fosto o valor de mercado el que sea menor.

(1)6(2)
ARTICULO UNIDADES COSTOU COSTO COSTO REP. VALOR MERC. EL MENOR

(1) (2) (3)

A 1000 .00 1,000 1.40 1,400 1,000
8 2000 .20 2,400 I.10 2,200 2,200
3000 3,400 3,600 3,200

Como puede observarse se fijan tanto a cos
to como al valor de mercado el precio que tendrian di-
chas unidades, en la columna 3, serda el costo o valor -
de mercado, el menor para cada partida, que sera el -
que aparecerd en el Estado Financiero. Para estos fi-
nes de valuacion el término de mercado se refiere a el
costo a precio en factura mds costo de transporte y --
otros gastos,, o bier, el que tenga de produccidon con -
el que pueda ser repuesto el articulo a la fecha del in

ventario y al mismo volumen que generalmente produce o'
compra el negocio.

Después de haber determinado el valor de -
mercado del inventario deber3 observarse también que:
a. E1 valor de mercado sea menor al valor de realiza---

cion.




b. E1 valor de mercado no sea menor al valor neto de
realizacion.

Entendiendo para lo anterior como valor
de realizacibn el precio de venta que se tenga en el
curso normal de las operaciones menos todos 1os gas-
tos que sean necesarios incurrir para su venta, como
impuestos, comisiones, regalias, etc., y como valor'
neto de realizacion entenderemos como el mismo valor
de realizacidn, pero disminuyéndole ademis al precio
de venta el margen de utilidad normal realizado so--
bre Tas ventas.

La regla anterior es muy :onservadora -

para la obtencidn del valor de nuestrus inventarios.

Quiza del ejemplo habrd quien 1legue a'
considérar que en este caso el inventario seria va-
luado al valor mds bajo que seria el resultado de la
columna N° 1, 6 sea el de 3,400 siendo éste e] costn
total mas bajo, esto no es aplicable cuando e1 inven
tario incluye diversidad de partidas y quc no son --
clasificadas en varias categorias.

Se dice que 1a regla anterior fue llevd

da a cabo para reconocer pérdidas o utilidades que ~
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en el ejercicio de operacion deberan de obtenerse.

A continuacidn vemos como se obtiene el -
valor de realizacidn y el valor neto de realizacion.

ARTICULOQO

A B
Precio de Venta 11 13
Gastos de Venta Dtos. s 7
Valor de Realizacion 4 6
Porcentaje de Utilidad 3 5
Valor Neto de Realizacién 1 1
Costo 1 1.2
Valor de Mercado o
Repo<icidn 1.4 1.1

Como observamos el precio al que debers -
ser valuado el Articulo "A" sera el del costo que es -
el menor.

En el caso de nuestro Articulo "B"  sera
el valor de mercado o sea el costo de reposicién al --
que deberd valuarse, ya que si observamos la regla an-
terinrmente explicada es:

a. Valor de mercado menor al valor de realizacion, en'




aste caso el valor de realizacion es de 6.00 y el de
reposicion es de 1.10 por lo que éste sique siendo -

inferior.

b. Valor de mercado no menor al valor neto de realiza -
cidn, en este caso el valor neto de realizacion es -

de 1.00 y el de mercado es de 1.10

Por consiguiente ¢l valor al que se debera
valuar el articulo "B" sera el de reposicion o valor de

mercado.

Cabe hacer mencidn qu: al valuar la produc
cion en procesn y 1os productos ‘erminados de una empre
sa manofacturera, deberan ser moslrados por seharado el
valor de repesicidn y el valor de mercadu. La regla de
valuacién del costo o mercado el mis baju es muy utii
zada para los fines del Estadn de Po<icion Financiera,
la cual presenta una valuncton demastado conservadora -
del inventario. puesto que la« pérdidas notenidas en ¢
valor de mercado sou veconocidas en o1 perjodo aungue -
las unidades no hayan sido vendidas: también son recono
cidas las pérdidas potenciales de contratos que a la fe
cha estdn en firme aun cuando los articulos continuen

en transito.
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;0 reconocera tambidn el valor que no pueda
realizarse al precio consignado, que puede ser causado -
por ¢l deterigro, la cbsolecencia y el lento movimiento,

1¢ wual deberd cargarse al ejercicio como pérdida

De 1a misma forma expuesta anteriormente, -
1o exige la Ley del Impuesto Sobre Ta Renta en su articu
1o 30, para efectos de valuacidon de inventarios.

2.5 0OTROS METODOS

Existe diversidad de métodos quiza con la

!

t

Misthd eSEny ia alqunos, pero con denominacidn distinta,
Ao oenc Toney gout Tos gque mas llamaron mi oatencion, -

v oS00 oM L3 ange

inventarios de txistencia Basica o [nventa-

E.te mftode de valuacidn de los inventarios
o rv . antidad minimg de Tos articulos que deberan
doiarse ;4 . ~iav on existencra,. sin importar 1: 2 tividad
y la a-~ignac16r de un costo para dicha existencia. E1 -
inventario minimo podrd ser valuado con ei mélode de --
promeaios que se bacard en resultado- obtenidos en el --
ejercicic anterior o de un U.e.p.s. si los articulos --
t1anden al alza. we buscands Yleaar . un costo de reposi

1 ' notilades gue excedan al arventdr o wmininn -

o0 -




podrén ser valuadas al @1timo costo de adquisicidn, pe-
ro si la diferencia fuera al contrario y por consiguien
te el inventario fisico fuera menor al de la existen--
cia, 1a diferencia se costeard al valor de reposicibn y
3@ deduce de esta forma el inventario bdsico.

Este método valda las salidas y entregas -
de a¥tertal o mercancia al costo de reposicidn, por 1lo
que evitan las fluctuaciones constantes en el mercado.
Este mitodo es muy conservador al valuar de esta forma'
una determinada existencia en el almacén. Quizid por --
€50 es muy poco practicado y porque también no ha sido’
aceptado para fines impositivos.

Método de Reposicion (F.E.U.S.)

Este M8todo se basa en que los articulos '
usados en la produccidn deberdn ser valuados tanto la -
G1tima entrada, aunque 2sta se haya agotado, como las -
existencias al costo mds reciente y que la diferencia -
al efectuar estd valuacidn contra 1o que se tenfa debe-
rd 'sar eaviada como crédito a una cuenta denominada "sa
peyavit por revaluacidon", cantidad que no serd reparti-
ble.

Este procedimiento tiende a garantizar la'
actualizacidn de los costos y la reposicibn futura de -




matarialez, mediante 1a actualizacién de los resultados,
ademds también 2segura una informacidén financiera veraz-
mente actualizada y reflejada en el Estado de Posicidn -

Financiera.

Al usar el costo de reposicidn, resultd la'
siguiente proposicidn gue consiste en asigrarle a los ma
teriales utilizados en el proceso productivo el costo -
que a la fecha tengan en el mercado, es decir, aquel que
tendrdn las futuras entradas, y a estd proposicibn se le
ha 1lamado "Futuras entradas, Gnicas salidas" (F.E.U.S.)

E1 inconveniente principal de éste método -
es no ser aceptado ni por los Cuerpos Colegiados de Con-
tadores Pdblicos, ni por las Autoridades Hacendarias, ar
gumentdndose principalmente en su contra que plantea --
problemas comprobatorios al alejarse del costo de reposi
cidn a 1os costos en que realmente fueron adquiridos.

Si bien es cierto lo anterior, el método no
deja por eso de ser sumamente interesante y por lo mismo
quizad venga a resolver los problemas que actualmente se’
plantean, ésto no sin antes reunir una serie de formulis
mos y estrategias que 1o 1leven a ser aceptado y practi-
cado generalmente.




-~

2.6 METODO ACONSEJABLE
EN LA EPOCA ACTUAL

La creciente y desmezurada alza en los pre
cios de los bienes, trae consigo la cuestidn, de los mé-
todos antes citados iCudl es el mas conveniente?, (Cudl'
es el que nos reflejara una informacién mds veraz?, por-
que como s€ ha dicho, la valuacidén de inventarios servi-
ra para presentar razonablemente las cifras en los Esta-
dos Financieros. Es por ello que para responder a las -
cuestiones arriba planteadas es necesario especificar -
concretamente a quienes presentara la informacién la em-
presa, si es para la Secretaria de Hacienda y Crédito Pl
blico, para los accionistas o para terceros interesados'
en la misma.

Entonces el fin que tengan dichos Estados’
Financieros nos dara la pauta de cual serda el método a -
utilizar, es claro que para ello, soluciones se han en--
cargado de darnos muchas y muy variadas, pero no una in-
tegral para todos los fines a que conlleva la elabora---
¢ion de los Estados Financieros. A partir de no hace mu
chos afios nuestra moneda ha venido sufriendo un desgaste
constante y persistente, la inflacién como wun dese---
quilibrio en el mercado, la carga tributaria que ha he--




hecho de la Secretaria de Hacienda y Crédito PGblico -
uno de los socios més importantes de la empresa, todo'
1o anterior aunado nos ha 1levado a la incosteabilidad
de producir y de mantener vivo el empleo de los traba-
Jjadores.

Es quiza por ello que se buscan siempre’
fuentes internas de financiamiento siendo una de las -
principales las de materia impositiva.

Los que estudian las estrategias fisca--
lcs tendientes a minimizar la carga tributaria para --
las empresas, consideran que se deben de 1levar al cos
to de ventas los valores actuales de la mercancia ven-
dida, es decir, valuar los inventarios al método Glti-
mas entradas, primeras salidas, por el contrario quie-
nes sc encargan del estudio de las finanzas recomien--
dan para mejorar el Capital de Trabajo de las empresas
el métodn a utiiizar en 1a valuacidn de inventarios de
berd ser primeras entradas, primeras salidas.

Objetivamente podremos observar el proce
so que sigue cada uno de los métodos en un Estado de -
Resul tados.




P.E.P.S. U.E.P.S.

Ventas . 100 100
gosto de Ventas 50 70
Utilidad Bruta 50 30
BGastas Generales 30 30
Utilidad Neta 20 0
I1.S.R. y P.T.U. 10 (10)*
10 (10)
Dividendos Accionistas ( 5) ( 5)*

Utilidad o Pérdida
del Ejercicio 5 (15)

*Se supone que Se paga, para hacer la comparacidn del -
efectivo realmente ercgado.

Supongamos que dicha empresa tiene un Ca-
pital Social de 15, gque sucede:

P.E.P.S. Y.E.P.S.
Resultado del Ejerc. 5 (15)
Capital Social 15 15
Capital Contable 20 0




e

Lo que nos estd sucediendo que al no tomar
Tos costos mas actuales o recientes, por tener valuados
nuestros inventarios a los costos més recientes de ad-
quisicion, como en el caso de primeras entradas, prime-
ras salidas, nuestra empresa tiende a presentar utilila
des infladas, que si las comparamos con las obtenidas -
con las del método Gltimas entradas. primeras salidas,-
raeconoceremos la descapitalizacidn de la que es objeto’
la empresa via impuzstos y pago de utilidades.

Es por ello principalmente que deben consi
derarse en nuestros resultados, la valuacidn de los cos
tos a dltimas entradas, primeras salidas.

Si objetivizamos el fin de los Estados Fi-
rancieros al presentarlos por una valuacidn primeras en
tradas, primeras salidas, la comparacion es la siguien-

te: .
P. E. P. S, u. E. P. S.
EDO.RESUL. EDO.P.F. EDO.RESUL. EDO.P.F.

Valuacion de:

Inventarios 70 30
Costo 30 ) 70

O | U, 0 .. VA 30____
Efecto en:
tilidad Mayor Menor
Cap. de Trab. Ma yor Menor.
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Por lo que al obtener utilidad y Capital de
Trabajo mayor, se obtendrd un financiamiento mds rapido.
Perd sucede que Ta parte recuperativa del costo esta’
signdp répartida en impuestos y pago de utilidades inde-
bidas.

Fs pues que para el aspecto impositivo, se
recomisdda llevar a efecto &n la valuacidn de los in--
ventarios el método dltimas entradas, primeras salidas;y
para fines financieros se recomienda que los inventarios
seah valuados a primeras entradas, primeras salidas.

‘Pero no con 1o anteriormente dicho idealice
mos el m8todo dltimas entradas, primeras salidas, si --
bien es cierto que dicho m&todo nos arroja costos mis -
reales, no logra solucionarnos el problema de presentar’
en el rubro de Inventarios el costo real de reposicion,
por 1o que habra de avocarse a crear un método que satis
faga totalmente las necesidades de informacion.




U.E.P.S. EN CADENA

3.1 GENERALIDADES

En la actualidad 1a mayoria de las empre-
sas que valuaban sus inventarios a promedios o prime-
ras entradas, primeras salidas han hecho un cambio en
el método seleccionado para la valuacidn de sus inven-
tarios gue ha sido paralelo a la inflacion, dicho cam-
bie ha sido al método (ltimas entradas, primeras sali-
das; que aGn con sus inconvenientes genera una serie -

e ventajas que vienen a satisfacer en parte las nece-

&

cjdades de una empresa.

Las ventajas principales que tiene este’

método son las siguientes:

1. Es un procedimiento que utiliza los costos mas cer-
canos a  los de reposicidon por 1o cual no sera mu-
cha l1a diferencia para 1legar al valor que tendra -
la siguiente adquisicion.

2. Es un método aceptado tanto fiscal como contablemen
te.




3.

(6]

Por los indices tan altos de inflacidn y los efec-
tos que sufre en la actualidad nuestra economia, -
las empresas deberian de valuar sus inventarios a -
costo de reposicion, el cual no es aplicado por no
ser aceptado hasta la fecha, por lo que el mis cer
cano a tal es o1 método Gltimas entradas, primeras’
salidas, que garantiza una recuperacidn no total, -
pero si suficiente de los inventarios valuando a --
los G1timos costos de adguisicion.

El métedo G1timas entradas, primeras salidas, permi
te una informacidn aproximada a la realidad por 1o’
que tiende ser lo mads veraz posible.

Permite una actualizacion a los precios de venta -
acorde con el nivel inflacionario que se sufre.

Si los precios de venta estan actualizados, permite
el enfrentamiento con costos actualizados y no  con
costos historicos que presenten utilidades inflacio
narias tendientes a la descapitalizacion de la  en-
presa, porque cuandc 1o anterior es llevado a re-
sultados, la utilidad presentada incluira parte de
la utilidad que serd aplicada a repcner el mismo ni
vel de inventarios pero al precio actual y por lo -
tanto la empresa esta decla:ando imriestos cue a aa




larga producen una dascapitalizacion o la nececidad

de un financiamiento externo.

Ahora bien sin discutir las ventejas gque

. .
vimeras saiidas, e-

tiene el método (ltimas entradas, ¢
yeamos 10 que sucede e 11 erpresa al querar adguirir -

o] inventario anterior:

VALCR Dt
U.E.P.S. REPOSICION  DIFERENCIA

Precio de Venta 29

Costo Venta 2 8.5 0.5
Utilidad Bruta 12

Gastos 3

Jtilidad Neta g

[.S.R. y P.LLi. 4.5

Ytitidae del Ljerc. 4.5

Por lo que puede observarse el costo serd
cincuenta centavos mayor al anterior, coi lo que las -
ui1lidades de nueve tienen centru de 51 la utilidad re
ferida a Yoo cincuenta centavos, cantidsa sobre la -

cual no debieva pdgarse impuestus, ya quoe 1o que suce-

de realmence eo ‘2 antica,acidn de ur vvouesto indcbe-




do, cantidad que habra de recuperarse hasta el ejercicio

sjguiente, tal y como se muestra en el cuadro:

U.E.P.S.
Venta 20.0
Costo de Venta 8.5
Utilidad Bruta 11.5
Gastos 3.0
Utilidad Neta 8.5
I.S.R. y P.T.U. 4. 25
Util. del Ejercicio 4.25
Util. Ejerc. Anterior 4.50

( 0.25)*

Ejercicio posterior.

* Diferencial que fue aplicado en el ejercicio anterior’
para el pago de impuestos, manteniendo precios de ven-
ta y gastos sin variacion.

Lo anterior es quiza, el primer inconvenien
te del método Gltimas entradas, primeras salidas; y --
otros tantos, son los siguientes:

1. Como no es posible 1levar los costos de reposicion es




te método obliga al pago de impuestos y participa-
cion de utilidades, anticipados.

2. No considera el inventario final al costo de reposi
cién, ni a los dltimos costos de adquisicidn por -
1o cual genera una subvaluacidon de los mismos y por
consiguiente del Capital de Trabajo, lo que finan--
cieramente viene a afectar desfavorablemente nues--
tra razon de liquidez.

3. Este método involucra ademds para la valuacion del’
inventario que la informacion sea remontada a las -
primeras compras para dejar valuado asi los inventa
rios al costo mas antiguo, lo que quizd a una empre
sa con mucho movimiento, sea muy costoso.

Con las desventajas anteriormente anota--
das nos encontramos otra vez ante el dilema ZQué méto-
do utilizar?. La cuestion serd que aunque la empresa'
valla a primeras entradas, primeras salidas, promedios
o Gltimas entradas, primeras salidas, podrd utilizar -
ademds un método que reconozca los efectos de la infla
cion en el mismo ejercicio y facilite la valuacidn --
del inventario final y que con ello no tenga que dife-
rir al siguiente ejercicio la pérdida sufrida y hacer'
declaracién y pago de los impuestos y participacién de




utilidades.

Al respecto el C.P. Juan Mauricio Gras Gas,
socio encargado de la practica de auditoria en la firma'
Ruiz Urquiza y Cia, representantes de Artur Anderson, ha
disefiado un método denominado U.e.p.s./U.e.p.s. o alti--
mas entradas, primeras salidas en cadena.

3.2 PROCEDIMIENTO

La idea de crear un sistema nuevo, que mejo
re la valuacion hecha de los inventarios, considero que
no es una cosa sencilla, ni realizada en poco tiempo, mu
cho mds dificil serd crearlos cuando la situacion que su
fre la empresa es poco optimista ante un panorama econo-
mico desolador con efectos inflacionarios que no son pre
vistos ni cuantificados de manera precisa.

Sera pues, materia de este capitulo una ex-
plicacion sencilla del método que nos ocupa.

E1 indice de inflacidén sufrida en el merca-
do en la mayoria de veces suele ser superior o inferior
al indice sufrido por la empresa internamente, por lo -
cual, no se podrd utilizar para distintas empresas el -
mismo cartabdn, ya que el esquema financiero interno --




suele ser diferente por lo que la empresa debera determi-
nar el grado de inflacion sufrida para Tlevar a efecto el
método propuesto.

La empresa debera fijar el afio base a partir
del cual empezara a utilizar dicho procedimiento, no im--
portando como ya se dijo el método utilizado para la va-

luacion de sus inventarios.

Para que la empresa llegue al indice de in-
flacion sufrida deberd de determinar los siguiente:

1. Los precios anteriores, del afio siguiente al tomado co
mo base.

2. Los primeros precios del afio siguiente al tomado como'
base, pero de aquellos de los que la compra fue lo su-
ficientemente significativa para reponer el aumento en
el inventario final. ’

3. Determinara el Gltimo precio al que se comprd durante'
el afio siguiente al afo base.

Y 1o anterior sera cbjetivamente como lo --

muestra el cuadro siguiente:




ARTICULG UNIDADES FINAL INICIAL ANTERIOR FINAL INICIAL ANTERIOR

X 100 2.00 1.50 11C 200 150 110
Y 200 300 230 2.00 600 460 400
Zz 300 4,00 3.20 3.00 1200 960 900
n " " " " " n "
Ll " \ " n " " "
etc.

Obteniendo con ello:
1. Indice de inflacion de todo el ejercicio.

10,000 X 100
= 181%

5,500

2. Indice de inflacidn que se obtuvo al reponer el aumen
to en el inventario finai:

7,500 X 100
- = 136%

5,500
Como puede nbservarse el indice del ejerci-
.cio fue de un 181% mientras que dentro de los primeros -
precios del afio fue de un 1367.

El inventario final puede ser valuado con '




el método primeras entradas, primeras salidas, promedios
o Gltimas entradas, primeras salidas, métodos que suelen’
ser mis utilizados. Unicamente recordemos como quedaran

valuados nuestros inventarios finales con cada método.

1. Con Primeras entradas, primeras salidas: quedaran a
los costos mas recientes.
Con Promedios: quedara una mezcla de precios.
Con Ultimas entradas, primeras salidas:quedara a los'
costos mads antiguos.

Para llevar a cabo este procedimiento no se
ra de mucho interés el método al que hayan llevado a ca-
bo la valuacion del ejercicio anterior.

La empresa después de haber determinado o -
seleccionado su afio base y de haber calculado los facto-
res o indices de aumento en los precios del afios siguien
te al base, determinard: el aumento o disminucion en vo
lumen de unidades en el afio, y esto se calculara:

Aplicando al valor demostrado en la columna de "final" o
sea el inventario final, el factor que se obtuvo por el’

aumento de precios en el afio:
10,000 + 181% = 5,524

cantidad que nos reflejarda, las unidades que tenemos pe-




ro vaiuadas a pesos del ano base. Esta misma se compa-
rard con la cantidad obtenida al cierre del ejercicio -
base ( en este caso se supone un inventario final del
afio base de 3,500).

Inventario del afio retraido al precio

del ano base $ 5,524.00
Inventario del afio base 3,500.00
Aumento en volumen $ 2,024.00

En el calculo anterior al comparar pesos -
del mismo afio estamos obteniendo el valor de un aumento
o disminucion en ‘el volumen del inventario comparado -
con el del afio base, en este caso fue un aumento en el’
volumen, que se define como una capa de aumento er el -
voTumen, por 1o que dicha capa serd valuada como ei to-
tal del inventario, pero sufrira una segunda valuac:on'
bajo la siguiente regla: Si la empresa valia con el mé-
todo primeras entradas, primeras salidas o con prome--
dios, debera aplicar a dicha capa el factor de infla--
cion obtenido durante el ejercicio, porque los inventa-
rios deberan guedar valuados a los costos mds recientes
por lo que la segunda valuacion de la capa antes mencio
nada se hara de la siguiente manera:




o

A PRECIOS A PRECIOS
CONCEPTO  ANO BASE POR FACTBR U.E.P.S.
Inventario afo Base $ 3,500 100% $ 3,500
Capa Primer aho 2,024 181% 3,663
$ 5.524
Inventario U.E.P.S. $ 7,163
Menos:

Inventario P.E.P.S.
0 Promedio 10,000

Efecto acumuladc
U.E.P.S. $ 2,837

Ahora <i la empresa valuard a Gltimas entra
das, primeras salidas entonces oplicara el factor resul-
tante del aunento de los precios al principio del aho, -
ya gue los inventarios al final del ejercicio presenta--
ran el costo ¢ preciv mas antiguo, y serda como lo mues--

tra el cuadro de la pagina siguiente.




A PRECIOS
CONCEPTO ANO BASE

Inventario afio base § 3,500

,Capa Primer ano 2,024
_ $ 5,524

Inventario U.E.P.S.

Menos:

Inventario P.E.P.S.

o Promedio

Efecto acumulado
U.E.P.S.

A PRECIOS

POR FACTOR U.E.P.S.
100% $ 3,500
136% 2,752
$ 6,252
10,000

$ 3,748

Como puede observarse al afio base se le -

aplica un factor del 100% suponiendo que ese afio no hay

inflacion. Ya determinados los efectos acumulados se -

puede observar como el U.E.P.S./U.E.P.S. nos ofrece el'

valor real al que se valuaran los inventarios, ahora -

bien el asiento contable sera:

Para el primer caso:

COSTO DE VENTAS
INVENTARIO

$ 2,837
$ 2,837




+

En el segundo caso sera:
D H
COSTO DE VENTAS $ 3,748
INVENTARIO $ 3,748

Lo que significard a la empresa la absor-
cién del aumento en los precios durante el afio, en el
ejercicio mismo sin diferir dicha cantidad, pagando --
por 1o tanto impuestos adecuados y una participacion

de utilidades también adecuada y no tendientes a la

descapitalizacion de la empresa.

Se evita con ello la tarea laboriosa de

costear el inventario buscando las primeras facturas

para asi obtener el precio mas antiguo.

Para evaluar los convenientes o inconve-
nientes veamos como se refleja el ajuste anterior en -
el Estado de Resultados en el cuadro siguiente, donde’
si no reconocemos la inflacidn que sufre la empresa en
el rubro de inventarios durante el ejercicio, estare-
mos de todas maneras y por cualquier método descapita-
lizando a la empresa,como vemos en U.E.P.S. después --
del ajuste, el verdadero pago que se hara por impues--
tos y utilidades serd menor al efectuado valuando con




el método Gltimas entradas, primeras salidas Unicamente.

Utilidad Neta U.E.P.S.

Utilidad Neta U.E.P.S./U.E.P.S.

Diferencia en lo declarado

$ 10,000.00
6,252.00

$ 3,748.00

Cantidad por la que esta siendo descapita-

lizada nuestra empresa via impuestos y pago de utilida--

des.

Ventas
Costo de Venta

Ajuste U.E.P.S.

Utilidad Bruta
Gastos

Utilidad Neta

I[.S.R. y P.T.U.
Utilidad Ejerc.

P.E.P.S. U.E.P.S.
$ 50,000 $ 50,000 $ 50,000 $ 50,000
20,000 20,000 30,000 30,000
2,837 3,748

$ 30,000 $ 27,163
10,000

10,000

$ 20,000 $ 16,252
10,000 10,000

$ 20,000 $ 17,163
10,000 8,581

$ 10,000 $ 6,252
5,000 3,126

$ 10,000 $ 8,582

$ 5,000 § 3,126

Ahora bien, que sucede si en el ejercicio -

posterior el volumen del inventario disminuye; el proce-

dimiento que se sigue es el mismo.
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ARTICULO UNIDADES FINAL INICIAL ANTERIOR FINAL INICIAL ANTERIOR

X 100 240 2.10 2.05 240 210 2086
\ IS0 300 250 220 450 375 330
z 200 450 425 4.10 900 850 820

etc. " " " " " " "

12500 9600 8750

1. Indice inflacion del ejercicio:

12,500 X 100

142.85%
8,750

Acumulado:

142.85% X 181%

258.55%

2. Indice inflacion que se obtuvo con los primeros cos-

tos del afo:

9,600 X 100

= 109.71%
8,750
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Acumulado:

109.71% X 136% = 149.20%
Aplicando al valor del inventario final el
valor obtenido como aumento de precios acumulado:
12,500 & 258.55% = 4,834.00

Son las mismas unidades pero valuadas a -
precios del ano base. Se comparara con el inventario -
obtenido el afio anterior a precios del afo base:

Inventaric retraido a precios del

afio base $ 4,834.00
Inventario del afio anterior a pre

cios del afio base 5,524.00
Disminucion en volumen ($ 690.00)

Ahora bien la empresa que valida los inventa
rios con el método primeras entradas, primeras salidas o
con el método de promedios, aplicara a la disminucion en
su inventario el factor obtenido en el acumulado durante
el ejercicio y 1o efectuara asi:




A PRECIOS A PRECIOS

CONCEPTO  ANO BASE POR FACTOR U.E.P.S.
Inventario ano base $ 3,500 100% $ 3,500
Capa ler. afio 2,024
Menos:
Capa consumida 690 1,334 181% 2,414
$ 4,834

Inventario U.E.P.S. $ 5,914
Inventario P.E.P.S.
o Promedios 12,500
Efecto acumulado

U.E.P.S. $ 6,586
Efecto acumulado

del ler. afo 2,837
Efecto del ano $ 3,749

Como puede observarse aqui de todas maneras
existe un efecto inflacionario en el ejercicio, y que el
valor que se aplica como factor serd el mismo del ejerci
cio anterior, y en el siguiente no hubo tal aumento por
lo que no fue necesario aplicar los factores obtenidos'

para tal efecto.

En el segundo caso, que la empress valda -
sus inventarios con el método de Gltimas entradas, pri-
meras salidas, seria como lo muestra el cuadro siguiente
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1 A PRECIOS
CONCEPTO ARNO BASE

A PRECIOS

POR FACTOR U.E.P.S.

Inventario afio base $ 3,500
Capa ler. afo 2,024

Menos:
Capa consumida 690 1,334

Inventario U.E.P.S.
Menos:

Inventario P.E.P.S.
0 Promedios

Efecto acumulado
U.E.P.S.
Efecto acumulado
ler. afo

Efecto del afio

ses del afio.

juste como sigue:

100%

136%

$ 3,500
1,814

$ 5,314
12,500

$ 7,186
3,748

$ 3,438

Como puede observarse el ajuste en el se-
gundo caso es menor ya que como estan valuados a los -
costos mas antiguos, las unidades consumidas tendran -
el factor de inflacion sufrido durante los primeros me

A los anteriores les corresponderia un a-




§i
|
| D H

COSTO DE VENTAS $ 3,749.
INVENTARIOS $ 3,749,

que es el relativo para el primer caso, quedando las uni
dades en el inventario valuadas a precios del afio base,-
menos las unidades consumidas valuadas al costo del ejer
cicio.

En el segundo caso:

COSTO DE VENTAS $ 3,438.
INVENTARIOS $ 3,438.

Repitiendo los factores de inflacion para -
la detlerminacion del .ajuste no son aplicados cuando hay
tira disminucion en el inventario lo que sera disminuido’
de la capa mas cercana y cuya diferencia serd valuada -
con el factor de inflacion sufrido en dicho ejercicio.

3.3 IMPLICACIUNES
FISCALES




E1 cambio del método adoptado en la valua-
cion de inventarios estd previsto en la Ley del Impues-
to Sobre la Renta, es por ello que para llevar a efecto
el método que nos ocupa sera necesario ver lo que esta-

blece la materia impositiva.

La Ley del Impuesto Sobre la Renta en su -
articulo 58 establece los métodos que son aceptables --

fiscalmente para la valuacion de inventarios, y que son

. Costos ldentificados
Costos Promedios
Primeras entradas, primeras salidas

W N -

Uitimas entradas, primeras salidas
. Detallista

($2]

Métodos que fueron explicados brevemente -

en el Capitulo anterior.

Le misma Ley en el articulo 60 establece -
los procedimientos y requisitos para poder hacer un cam
bio de método. Para cambiar prancipaimente de promedio
o primeras entradas, primeras salidas por ultimas entra

das, primeras salidas, sera necesario:

1. Dar previo aviso a las autoridades fiscales del cam-




ro

bio de método para lo cual existe forma establecida
que ¢s HISR-20.

Que los nventarios de los tres (ltimos ejercicios
mantengan el mismo factor de-rotacion, y que de ha
ber variacidon ésta no sea mayor al 25% del mismo.

E1 factor de rotacion se determina divi-

diendo:

Costo de lo Vendido
e ———— = Factor Rotaciodn

Inventario Promedio
Esta razdn nos indica cuantas veces se renueva el'
inventar .o en un periodo, que generalmente es de
un ano. Para determinar el inventaric promedio se

ra necesar ic dividir:

inventario Inicial + Inventario | inal

2

Asi pues la empresa que tenia de inventa
rio inicial 50, de inventario final /0 y un costo’
de ventas de 60, su rotacion de inventarios la de-

terminara de la siquiente manera:

Inventario Promedio =-—J§l—1-]9~— = 60

2




Rotacion Inventario = __60 . 1

60

Por lo que los inventarios de dicha empre-

sa S$e renuevan una vez en el afo.

Ahora bien el procedimiento fiscal que se'
deberd 1levar cuando se ha cambiado al método G1timas'
entradas, primeras salidas, nos lo sefiala la misma Ley’
del Impuesto Sobre la Renta (2) en el articulo 60, y es

‘como sigue:
1. Llevar paralelamente la valuacion de los inventarios

por los dos métodos durante 5 afos.

ARO P.E.P.S.  U.E.P.S.
Ao del cambio 1982 110 90
1983 200 120
1984 100 78
1985 105 94
1986 170 103

2. Habra de hacerse una diferencia entre los valores ob
tenidos por los dos métodos, durante el primer ano:

ANO P.E.P.S. U.E.P.S. DIFERENCIA
1982 110 - 90 = 20

(2) L.I.S.R. 1982.




3. Con esta diferencia se creard,inicamente para efectos
fiscales, una cuenta denominada "Activo Compensable",
es también conveniente que con el registro anterior -
también roconozcamos el Impuesto Sobre la Renta y la
Participacion de Utilidades a los Trabajadores que -

recuperaremos.
D H
ACTIVO COMPENSABLE 10
ISR Y PTU DIFERIDOS 10
INVENTARIOS 20

4. La cuenta de"Activo Compensable" sera como arriba se’
menciona, solo para efectos fiscales; ya que el efec-
to contable serd registrado en su totalidad al costo'
de ventas. La cantidad resultante del efecto produci
do por el cambio de método fiscalmente no podrd ser -
deducido de nuestras utilidades en el primer afo sino
que llevard una serie de procedimientos para que 11e-
gue a ser aplicado dicho efecto.

En los afios siguientes al cambio la diferen
cia derivada del mismo sera aceptada fiscalmente como
una reduccidén a nuestra utilidad.

5. La deduccidn a la cuenta de "Activo Compensable" se
1levarad a cabo si el inventario de los ejercicios si




guientes 1legara a ser inferios al inventario obteni
do en el ano del cambio, esto es como 10 muestra el'
cuadro del punto No. 3, en 1984 disminuye el inventa
rio en comparacion con el de 1982, por lo tanto efec
tuard la diferencia y calculara la proporcion por 1la
que se hara la deduccion a la cuenta de "Activo Com-
pensable":

90 - 78 = = 13% X 12 = 1.5
90

y con ello se efectuara el asiento siguiente:

D H

COSTO DE VENTAS 1.5
ACTIVO COMPENSABLE 1.5

. Es dificil que ocurra una disminucion en nuestro in-
ventario, pero con una planeacion de los mismos pue-
de ser probable, para gue la deduccion del efecto --
del cambio resultante del primer ano sea hecha den-
tro de los cinco afios siguientes, pues si no se lie-
‘vara a cabo la deduccion de esta cuenta, el gasto se
rd aplicado hasta gue se vuelva a cambiar de método

0 cuando se liquide la sociedad.

. Para efectuar nuevamente el cambio de método tendran

que transcurrir cinco anes después del ultimo cambio




si lo efectla antes de que el plazo transcurra, se-

ra necesario solicitar autorizacion para efectuario.

8. E1 contribuyente ademas tendrd la obligacion de con
servar la documentacion relativa a 1os inventarios'
valuados por los dos métodos durante los cinco ejer
cicios siguientes a los que se termind de deducir -
la cuenta de "Activo Compensable”.

3.4 VENTAJAS Y
LIMITACIONES

Por lo anteriormente visto hemos de eva-
luar las ventajas e inconvenientes que el mismo método

nos ofrece:

Ventajas:

1. Permite absorver en nuestros costos la inflacion su
frida por el cambio en los precios en el rubro de -

inventarios, dentro del mismo ejercicio.

2. Permite valuar mas facilmente nuestros inventarios,
evitando regresarnos a las facturas mas antiguas pa
ra 1levar a efecte la valuacion por U.E.P.S.




3. Permite el pago adecuado de Impuesto Sobre la Renta y

Participacion de Utilidades a los Trabajadores.

4. Con la medida anterior evitamos la descapitalizacion
de nuestra empresa via impuestos y pago de utilida-
des.

Limitaciones:

1. Principalmente el 1levar el procedimiento paralelo -

por los dos métodos durante cinco afios.

2. E1 tener siempre una cuenta de "Activo Compensable"-
guardando su documentacion indefinidamente.

3. Que financieramente dentro de nuestro renglon de los
activos, el rubro de inventarios esta reflejado a un
costo muy por debajo de su valor de mercado.

Hay soluciones practicas para dichos incon
venientes, principalmente para los dos primeros, sera -
necesario evaluar el beneficio que obtendremos al cam-
biar de método y el costo que nos representara, conside
ro que a todas luces el cambio de método nos permitird’

un mayor beneficio.

En el tercero y Gltimo caso, cuando nues-




tros inventarios estan financieramente abajo se su va-
lor, es una situacion que debera preocuparnos, ya que’
como se ha repetido varias veces los inventarios son -
una inversion importante de la empresa ya que existe -
una cantidad considerable de dinero comprometida en -
ellos. Normalmente los inventarios suelen presentar -
un valor en libros inferior al de mercado, es por ello
gue al querer obtener un financiamiento hay que refle-
jarlos al costo real ya que son 1o que principalmente’
exige el prestamista como garantia y esto es por su fa
cilidad de venta que estos tienen.

Es por lo anterior que al tenerlos subva-
luados obtendremos un financiameinto menor, por lo que
s¢ ha sugerido en el Boletin B 10 (Reconocimiento de -
los Efectos de la Inflacidon en la Informacion Finan--
ciera), del Instituto Mexicano de Contadores Pablicos,
que los inventarios sean presentados al costo de repo-
sicion 1levando a una cuenta de Siperavit por Revalua-

¢i6n lg diferencia, que serd como sigue:

[nventario U.E.P.S. $ 3,200
Costo de Reposicion 4,200
Diferencia $ 1,000




Dicha diferencia no solo serd un Slperavit
por Revaluacién, sino que también esta compuesfa por un
Impuesto Sobre la Renta y Participacion de Utilidades a
los Trabajadores, que habran de enterarse al momento de
Ja venta de dicho inventario, por lo que serd importan-
te d2jar reflejados en nuestros registros estas obliga-
ciones que: se difieren y no presentar un siperavit ilu-
sionista a vos accionistas. Por lo cual deberemos de -
efectuar el asiento contable siguiente:

D H
INVENTARIOS $ 1,000
I.S.R. Y P.T.U. DIFERIDOS $ 500
SUPERAVIT POR REVALUACION 500

Con lo anterior nuestros -inventarios esta-
ran reflejados a su valor de mercado y tendremos presen
tes el I.S.R. y la P.T.U., que se realizaran al momen-
to de la venta del inventario, como obligaciones pen--
dientes de cubrir.

Considero que es asi como podemos de algu-
na mahera subsandi las limitaciones o inconvenientes -
presentados por el método, satisfaciendo en gran parte'
las necesidades de informacion de la empresa.
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CONCLUSIONES

CAPITULO I

Debido a su importancia los inventarios de
las empresas suelen ser por 1o mismo el activo mas ries
goso que se tenga, ya que de ellos depende en gran par-
te el flujo de efectivo que mantenga la misma y de pér-
didas en potencia que pudieran resultar de una valua--
cibn errdonea de 1os mismos.

CAPITULO II

De la seleccion del método de valuacion de
penderdn los resultados de la empresa, los diversos mé-
todos existentes pueden ser manejados a criterio del --
Contador, segin el tipo de empresa de que se trate, pe-
‘ ro siempre teniendo en cuenta el criterio conservador a
que se ha comprometido el profesionista.

Los métodos en si, son bondadosos, en cuan
to a su aplicacién aunque algunos requieren mas vigilan
cia en sus calculos, otros son muy antiguos, los que -




fueron creados para las situaciones econdmicas que en

su momento se vivieron.

De que alguno es mads o menos conveniente,
como ya arriba mencioné, seradn las condiciones econdmi
cas, las necesidades de la empresa y el criterio del -
profesionista quienes 1o decidan. Lo que si es intere
sante sefialar es que siempre debera de observarse que'
1a seleccion hecha sea aquella que no tienda a la des-
capitalizacién de la empresa. De los métodos en éste’
Capitulo anotados se puede decir que uno o si no el -
que menos tiende a la descapitalizacion de la empresa’
en épocas inflacionarias es el de ultimas entradas, -
primeras salidas, ya que éste reconoce en los costos -
Tos precios mds recientes valuando por To tanto los in
ventarios a un precio menor por ser 10s mds antiguos.-
Esto representa para una empresa una politica financie
ra muy importante, ya que al tener costos mayores, la
utilidad que varia inversamente a éstos sule ser menor
y la carga tributaria por lo tanto disminuye, obtenien
do con ello una financiacion interna muy importante.

Por 1o que la decision del método para va
luar los inventarios de una empresa, tendra que estu--
diar de antemano las premisas inflacionarias y la si--
tuacion de la nueva empresa ante ellas, asi como tam-




bién las empresas que ya se encuentran operando pero que
desean cambiar el método utilizado, analizardn también -
los resultados subsecuentes y evaluaran la costeabilidad
o incosteabilidad que traeria aparejado el nuevo método'
a utilizar.

CAPITULO ITI

Las repercuciones econdmicas sufridas, ha-
cen que los inventarios sensibles a ellas, tengan que su
frir una disminucidon en cuanto a volumen, surgido por la
pérdida en el poder adquisitivo de la moneda, es por --
ello que han de idearse cambios en los métodos o la crea
cidn de nuevos que puedan adaptarse a la situacion y sa-
tisfacer por completo las necesidades de valuar correcta
mente los inventarios. Ante estos acontecimientos se -
creé una modalidad del método Gltimas entradas, primeras
salidas, siendo este el método Gltimas entradas, prime--
ras salidas en cadena, quien reconoce la pérdida del va-
lor adquisitivo de la moneda en el rubro de inventarios,
alin cuando éstos queden en existencia, pues al ser vendi
dos, tendran que reponerse con otros los cuales nos cos-
taran mas, por lo que la recuperacion del efectivo a ero
garse de mas por la compra de nuevos inventarios sera -
via costo de ventas, por el indice de inflacion sufrido’

durante el ejercicio.
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Lo anterior es sin lugar a dudas una medi-
da financiera importante para las empresas que-evitan -
por cualquier medio sufrir la descapitalizacion via im-
puestos y pago de utilidades, pues como ya se dijo, los
costos y la utilidad reflejada por 1la empresa en el Es
tado de Resultados sera siempre consecuencia de una va-
luacion de los inventarios.

Que si bien el método no 1lenase por com--
pleto las necesidades de informacion de una manera 6pti
ma, 1o hace bien, en el activo que nos ocupa, reflejan-
do valores actualizados en el costo de venta y dejando’
con ello una cantidad de efectivo suficiente para la re
cuperacion del inventario vendido y del que esta por --
venderse.

Este método es suceptible de implantarse -
tanto en empresas comerciales como industriales, pero -
no sin antes hacer una correcta valuacion de costeabili
dad del mismo por las implicaciones fiscales, menciona-
das en este Capitulo, que rigurosamente hay que 1levar'
a cabo.

Emprender nuevos procedimientos ha sido -
uno de los objetivos de los Contadores, actualizarnos -
una obligacidn constante y hacer de ellos un sistema -




de conocimientos, hard que nuestra profesion se vea fa-
vorecida por la confianza de las personas y por la sa-
tisfaccidon de nosotros mismos. Por 1o que al poner to-
do el profesionalismo que la materia requiere, el Conta
dor que lleve a cabo este método, vera en &l sufragadas
las dificultades que ante la situacidon no se han puesto
de acuerdo nuestros cuerpos colegiados, para darnos ra
zonamientos técnicos suceptibles de hacer cambiar los -
métodos propuestos, no por falta de ideas, sino por la
situacion que como ya se dijo, es tan cambiante.
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