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RESUMEN

El objetivo de esta tesis es determinar la relacion que existe entre las ventas de
medicamentos y algunas de las variables macroecondémicas y la poblacion de adultos
mayores para ver como éstas relaciones afectan a la industria farmacéutica en mayor
o0 menor grado. Se comprueba como al variar los parametros de las variables
macroecondmicas afectan directamente a las ventas de la industria farmacéutica. En
este trabajo se hizo una revisién de antecedentes y caracteristicas de la industria
farmacéutica y la relacion que guarda con las variables macroecondmicas y la
poblacion. Las variables que se analizaron son las ventas de medicamentos, la
poblacién de adultos mayores (65 0 mas afios), las importaciones de medicamentos,
la devaluacion del peso, el incremento de salario contractual y la inflacion en
medicamentos en el periodo de 1994 a 2003. Esta tesis es una investigacion no
experimental con enfoque cuantitativo. Se utiliza la estadistica inferencial, correlacion
y regresion lineal, para probar la dependencia de las ventas de medicamentos y, 1) la
poblacion de 65 o mas anos, 2) las importaciones, 3) la devaluacion, 4) el incremento
de salario contractual y 5) la inflacion de medicamentos, asi como la combinacion de
poblacion mayor de 65 afos con la devaluacion, poblacidon mayor de 65 afos con
incremento de salario contractual, las importaciones de medicamentos con
devaluacion, las importaciones con incremento de salario contractual e incremento
de salario contractual con devaluacion. El nivel de confianza establecido fue de 95
por ciento. Las ecuaciones obtenidas se usaron en un modelo con diferentes
escenarios (positivo, base y negativo). Aunque el modelo presentd limitaciones en
cuanto a la influencia de otras variables macroeconémicas, sin embargo con los
analisis realizados se ha obtenido un modelo que permite ver las tendencias de las
ventas de medicamentos con las variables en determinada situacién econémica que
se presente en el pais.

(Palabras clave: Ventas, variables, modelo, relacion, poblacion)



SUMMARY

The objective of this thesis is to determine the relationship that exists among the sale
of medicines and some of the macroeconomic variables and the population of senior
citizens to see whether these relationships affect the pharmaceutical industry to a
greater or lesser degree. We show how varying the parameters of the
macroeconomic variables directly affects the pharmaceutical industry’s sales. In this
work we reviewed the background and characteristics of the pharmaceutical industry
and its relationship to macroeconomic variables and the population. The variables
analyzed were the sale of medicines, the population of senior citizens (65 years of
age or more), the importation of medicines, the devaluation of the peso, the increase
in contractual salaries and inflation affecting medicines during the period 1994 to
2003. This thesis is a non-experimental research project with a quantitative focus.
Inferential statistics, correlation and linear regression are used to prove the
dependence of the sale of medicine and 1) the population 65 years of age or older, 2)
imports, 3) devaluation, 4) increase in contractual salaries and 5) inflations that
affects medicines, as well as the combination of the population over 65 with
devaluation, the population over 65 with the increase in contractual salaries,
importation of medicines with devaluation, importations with the increase in
contractual salaries and the increase in contractual salaries with devaluation. The
established reliability level was 95 per cent. Equations obtained were used in a model
with different scenarios (positive, base and negative). Although the model had
limitations regarding the influence of the other macroeconomic variables,
nevertheless, with the analyses carried out we have obtained a model that allows us
to observe the tendencies in the sale of medicines with the variables in the economic
situation that prevails in the country.

(Key words: Sales, variables, model, relationship, population)
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INTRODUCCION

La industria farmacéutica es de gran importancia ya tiene una funcion social
ademas de ser cientifica y técnica puesto que contribuye a mejorar la salud y calidad
de vida. Es de naturaleza ologopdlica y globalizada. Esta compuesta por la industria

farmacéutica y farmacoquimica.

En el capitulo | se habla sobre antecedentes y caracteristicas de la industria
farmacéutica ya que la farmacologia es muy antigua desde la herbolaria y la botanica
en donde se usaban plantas con propésitos medicinales para el tratamiento de
algunas enfermedades, posteriormente se aislan compuestos y después estos ya se
sintetizan. Se menciona a partir de cuando se establecen organismos
gubernamentales para control de la industria y el alcance que tienen desde los

establecimientos, procesos, productos y hasta los almacenes.

Se habla de las diferentes areas de la industria, la investigacién y desarrollo
para lograr que los medicamentos mejoren la salud y calidad de vida de las
personas, el cual es un proceso largo y caro por lo que se concentra en paises
desarrollados, la fabricacion de productos farmacéuticos en donde hay tres procesos:
fermentacion, sintesis de productos quimicos organicos y extraccién biologica y
natural, la comercializacion de los productos farmacéuticos que tiene costos altos ya
que se requieren estudios de mercado, analisis de la competencia, promociones,
publicidad, etc., la farmacovigilancia que tiene como finalidad descubrir, identificar,
cuantificar, evaluar y prever los riesgos asociados al uso de medicamentos. Todas
las areas deben seguir las regulaciones sanitarias de los medicamentos con el
objetivo de cumplir con la seguridad, eficiencia y calidad desde las materias primas

hasta el uso del farmaco para proteger la salud de la poblacion.

En este capitulo también se presenta una breve resena sobre las tendencias y
retos de la industria farmacéutica en donde se tiene fusiones, adquisiciones y
alianzas para mejorar la competitividad, especializacion de productos para
tratamientos mejorados, legislacién para obtener una regulacion farmacéutica firme,

eficiente y transparente.



Se trata sobre la economia de la industria farmacéutica ya que ésta ocupa el
segundo lugar a nivel mundial. EI 88 por ciento del mercado lo representa
Norteamérica, la Unidn Europea y Japdn. Se habla sobre los laboratorios que
conforman la industria en México que ocupa el 9° lugar de produccion mundial, lider
en América Latina y 3er lugar en el continente americano. Las caracteristicas del
mercado siendo la demografica la base actual y futura de la industria farmacéutica.
La competencia ya que el descubrimiento de nuevos farmacos, tratamientos y

tecnologia son factores que influyen en la competitividad.

Los indicadores que rigen a la industria farmacéutica de los paises
desarrollados son la concentracion enfocandose a subgrupos particulares, la
rentabilidad ya que la farmacéutica ha sido durante mucho tiempo una de las mas
rentables en todos los campos en que se opera y la diferenciaciéon de producto y
precio para influenciar en la percepcién del consumidor sobre sus atributos a traves
de la mercadotecnia y publicidad para tener penetracién en el mercado y poder fijar

precios.

Los requerimientos de la industria farmacéutica en cuanto a tecnologia que es
la base para innovar y desarrollar; también se requiere de investigacion de mercado
ya que las necesidades de cada pais se reflejan en su sistema de salud, teniendo

que ver también con habitos e idiosincrasias propias.

La importancia de la farmacoeconomia que es el estudio de los costos y
beneficios de los tratamientos y tecnologias médicas desde el desarrollo hasta la

comercializacion.

En cuanto a la inversion en investigacién y desarrollo una de las mayores
preocupaciones de la industria farmacéutica a nivel mundial es la proteccion de las
patentes que permiten que los individuos se beneficien de las propias creaciones,
trabajos fruto de su intelecto y talento por un cierto periodo de tiempo ya que un
nuevo medicamento requiere una inversion de alrededor de unos 800 millones de
dolares y toma unos diez afios desde el inicio del proceso hasta su salida al

mercado. En los medicamentos genéricos intercambiables no se tienen que



investigar y desarrollar un medicamento desde el inicio, lo que reduce
significativamente el costo del producto pero se deben realizar estudios de
bioequivalencia o intercambiabilidad, y biodisponibilidad para asegurar su efectividad
para evitar la confusion y descrédito contra los similares que son medicamentos que
no contienen la misma cantidad de principio activo que el medicamento original y no
garantizar los mismos efectos terapéuticos. Se menciona la biotecnologia

considerada la plataforma para el desarrollo de las medicinas del futuro.

Se mencionan las variables econémicas PIB, PIB per capita, gasto publico,
inflaciéon, CETES, la balanza comercial en donde se reflejan las exportaciones y las
importaciones, la inversion exterior, tipo de cambio y devaluacién, salario contractual
y la poblacién estimada, debido a que la industria farmacéutica participa de manera
importante en la economia y desarrollo del pais al generar riqueza tecnologica y

empleos de alta calidad, ademas de contribuir al mejoramiento de la calidad de vida.

Se describen los factores que hacen atractiva la industria farmacéutica en
Meéxico y la expansion de ésta hacia nuevos mercados por tamafo, economia

estable, experiencia productiva y potencial de crecimiento.

En el capitulo 1l se hace la justificacion del presente trabajo con el objetivo de
realizar el analisis de los parametros que influyen en el crecimiento de las ventas de
la industria farmacéutica para determinar el impacto que tienen en éstas. Se plantea
la problematica de le industria farmacéutica para determinar las variables causales

que intervienen.

En el capitulo Il se hace el analisis de las variables mediante la aplicacién de
estadistica inferencial, a través de analisis de regresion lineal se identifica el impacto
que tienen las variables econdmicas en las ventas de la industria farmacéutica

obteniéndose una ecuacion o modelo matematico.

En el capitulo IV se realiza la interpretacion de los resultado con el modelo con
el cual se pueden hacer proyecciones de las ventas siendo de utilidad para analizar

informacion de la industria farmacéutica.



|. ANTECEDENTES Y CARACTERISTICAS DE LA INDUSTRIA FARMACEUTICA
1.1. Historia de la industria farmacéutica

La farmacologia es mas antigua que la agricultura ya que desde la época de
Cleopatra se habla que se observaba el efecto de la picadura de serpientes en los

presos.

Los herbolarios antiguos que se desarrollaron en paises alrededor del
Mediterraneo, la India, China y el continente americano que obtenian partes secas de
diversas platas que comerciaban con fines medicinales.” El término botanico se uso
como sindnimo de materia médica, que es el conjunto de todos aquellos materiales
que pudieran utilizarse con propodsitos medicinales. El tener jardines botanicos

implicaba que la gente era culta y civilizada.?

En el mismo siglo del descubrimiento de América en Europa nace un nuevo
término de la Quimica la iatroquimica que tiene como objetivo desarrollar y aislar
productos que sirvan como remedios para curar y que las plantas ya no son la unica

fuente para obtener medicamentos.®

En 1828 el quimico aleman Friedrich Wohler inicio con la sintesis de

compuestos organicos a partir de compuestos inorganicos.

En 1885 el primer farmaco sintético comercializado fue la acetofenidina, como
analgésico por la empresa Bayer, de Leverkusen (Alemania) bajo la marca

Phenacetin.

En 1891 se imparte la primera catedra de Farmacologia del continente

americano en la Universidad de Michigan, en Ann Arbor.

! www.amefar.org.mx/docs/historia.pdf, consultada 8/09/06.
? es.wikipedia.org/wiki/Industria_farmacéutica, consultada 08/09/06.
® www.amefar.org.mx/docs/historia.pdf, consultada 8/09/06.



En 1897 el segundo farmaco sintético importante, fue el acido acetilsalicilico,

creado por el doctor Felix Hoffmann en los laboratorios de investigacion de Bayer.

La farmacologia moderna entro en vigor a mediados del siglo XX, en donde se
presenta una revolucion médica ya que el costo-beneficio de los medicamentos es

extremadamente alto.

En 1910 el bacteridlogo aleman Paul Ehrlich fabricd y probé el compuesto la
arsfenamina para la cura de la sifilis y buscé la ayuda de la empresa quimica Héchst
AG, de Frankfurt (Alemania) para que se comercializara la sustancia en ampollas de

cristal con el nombre comercial de Salvarsan.

El 11 de enero de 1922, en la Universidad de Toronto (Canada), F. G. Banting
y Charles H. Best, se probo¢ insulina y en 1923, Eli Lilly de Indianapolis (Indiana)

comercializa insulina para tratar a miles de diabéticos en Norteamérica.

En 1928 Alexander Fleming descubrio la penicilina. Pero se considero
seriamente hasta 1940, cuando Howard Florey y Ernst Chain (un cientifico huido de
la Alemania nazi) consiguieron producir y presentar la penicilina en una forma

utilizable.

La empresa quimica norteamericana Pfizer, de Brooklyn, después de muchas
investigaciones, adaptd tal proceso para producir penicilina. Posteriormente se
descubrieron los antibidticos por Selman A. Waksman y se desarrollaron en los
laboratorios de la empresa farmacéutica norteamericana Merck & CO., de Nueva

Jersey

En 1935 el patélogo aleman Gerhard Domagk, incité a los investigadores
farmacéuticos a sintetizar una serie de farmacos nuevos conocidos como

sulfonamidas o sulfamidas.*

4 es.wikipedia.org/wiki/Industria_farmacéutica, consultada 08/09/06.



En 1962 se elaboran leyes en Estados Unidos para establecer la eficiencia de

los medicamentos.

A partir de 1970 se establecieron en muchos paises organismos
gubernamentales para controlar la calidad, los ensayos clinicos y el empaquetado,
etiquetado y distribucion de los farmacos, asi como también se conceden

autorizacion para las instalaciones y almacenes.’

En 1978 se funda la Federacion de Asociaciones de la Industria Farmacéutica
Europea (EFPIA) que representa alrededor de 2000 industrias farmacéuticas en
Europa para promover la investigacién y el desarrollo farmacéutico para encontrar y

desarrollar los medicamentos que mejoren la salud y calidad de vida de las personas.

La Industria Farmacéutica en la Union Europea es una de las industrias mas
innovadoras y de mayor éxito, lo que proporciona beneficios a los pacientes y a la
Sociedad, sin embargo su principal competidor es Estados Unidos que en la ultima
década le lleva la delantera a Europa en investigacion y desarrollo asi como en

actividad innovadora.®
Historia de la industria farmacéutica en México

En 1888 se funda el Instituto Nacional Médico de México con la finalidad de
estudiar las plantas medicinales de México. En 1900 se adquirié equipo para
investigacion y asi fue como se instalo el primer laboratorio de investigacion

biomédica.

El 25 de noviembre de 1910 se hizo la primera aplicaciéon publica del
salvarsan en México en el Hospital General por el quimico, Adolfo Castafares, que

preparo la solucion para el tratamiento de sifilis.

° es.wikipedia.org/wiki/Industria_farmacéutica, consultada 08/09/06.
6www.azprensa.com/informes_ext.php?idreg=146&secc=2, consultada 08/09/06.



El desarrollo de la industria nacional inicio importando tanto, las medicinas
como los materiales para el proceso de empaque. Las empresas mexicanas
solamente eran representantes de laboratorios, principalmente europeo. Mas tarde
con el desarrollo de la industria a nivel mundial se instalaron laboratorios extranjeros
no solo para distribuir productos si no también para obtener materias primas
botanicas para desarrollar medicamentos.” En 1962 una empresa norteamericana
inicia actividades en Meéxico con el primer laboratorio farmacologico industrial de
México con el nombre de Instituto Miles de Terapéutica Experimental y en 1966 se
funda la Asociacion Mexicana de Farmacologia como una asociacién civil, que tiene
como objetivos fomentar el desarrollo de la farmacologia en todos sus aspectos,
impulsar la investigacion y la ensefianza en el area, concentrar a personas
interesadas en la disciplina y difundir los conocimientos e investigaciones de la

farmacologia.®
1.2. La Industria Farmacéutica

Es una industria desarrollada y compleja ya que integra redes de conocimiento
cientifico y técnico, capacidad de manufactura especializada y amplios sistemas de
comercializacién y distribucion. También tiene una funcidon social puesto que
contribuye a mejorar la salud de las personas y por lo tanto, contribuye a elevar su

calidad de vida.

La naturaleza de la industria farmacéutica es oligopdlica con tendencia hacia la

globalizacion ya que grandes empresas multinacionales son la que dominan.

La secretaria de salud dice que la industria farmacéutica esta integrada por
divisiones: medicinas de uso humano; principios activos farmacéuticos (farmacos);
medicamentos veterinarios; equipos médicos, protesis, ortesis y ayudas funcionales;

agentes de diagnostico, insumos de uso odontolégico, materiales quirurgicos, de

! www.cidac.org/vnm/libroscidac/integracion-ind-mex-usa/inte-10.pdf, consultada el 11/09/06.
® www.amefar.org.mx/docs/historia.pdf, consultada 8/09/06.



curacion y productos higiénicos. En este documento se hablara del rubro referente a

medicamentos de uso humano.’®

La industria farmacéutica de México esta dentro del sector farmacéutico que
se divide en dos industrias: la industria farmacéutica que es la que produce y vende
medicamentos dosificados, y la industria farmacoquimica, que produce los

ingredientes activos.™

La industria farmacéutica esta dedicada a la fabricacion y preparacion de
productos quimicos medicinales para la prevencidon o tratamiento de las

enfermedades."
Los medicamentos se clasifican por su naturaleza de la siguiente manera:

= Medicinas alopaticas
= Medicinas homeopaticas

= Herbolarias
Los medicamentos para su venta al publico se clasifican en seis clases:

= Clase 1: medicamentos que solo pueden venderse con receta o permiso
especial de la Secretaria de Salud.

= Clase 2: medicamentos vendidos con receta médica la cual se retiene
para efectos del control de la farmacia.

= (Clase 3: medicamentos vendidos con receta médica la cual se sellara y
registrara en el libro de controlo de la farmacia en cada venta hasta un

maximo de tres veces, reteniéndose la receta en la tercera ocasion.

Los medicamentos de estas tres clases se consideran alto riesgo y son

controlados (narcéticos).

¥ www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
1% www.cidac.org/vnm/libroscidac/integracion-ind-mex-usa/inte-10.pdf, consultada 11/09/06.
" es.wikipedia.org/wiki/Industria_farmacéutica, consultada 08/08/06.



= Clase 4: Son medicamentos que para su venta requieren receta médica

y ésta puede ser surtida tantas veces sea requerido por el médico.
En esta clase estan los antibidticos, antihipertensivos e hipoglucemiantes

= (Clase 5: medicamentos vendidos sin receta pero solamente en
farmacias.
= (Clase 6: medicamentes que pueden venderse sin receta médica y

pueden venderse en establecimientos que no sean farmacia.

En estas clases estan los medicamentos de libre prescripcion médica,

conocidos como los OTC (siglas en ingles de over the counter).'?

Para asegurar que los medicamentos sean seguros, eficaces y de calidad se
requiere integrar todos los procesos desde la investigacion impulsada por las
necesidades terapéuticas, que continua con la produccion del principio activo o
farmaco, la fabricacion de los medicamentos, su comercializacidn, distribucion,
prescripcion y terminando con la dispensacion, publicidad y la vigilancia de sus,
efectos una vez que se utilizan por el consumidor, conocida como farmacovigilancia™
(Figura 1.1).

1.2.1. Investigacion y desarrollo farmacéutico

Los descubrimientos cientificos y el conocimiento en toxicologia y clinica
hacen que la industria farmacéutica se desarrolle. Hay empresas que tienen
actividades desde la investigacion y desarrollo hasta la distribucion y otras solamente

en parte de esta cadena. La mayoria de las empresas multinacionales intervienen en

'2 www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada, 07/09/06.
'3 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.



todas las actividades (Figura 1.2). En la investigacion y desarrollo participan las

empresas farmacéuticas y las universidades publicas y privadas.™

Problemas de salud Desarrollo Produccion
del farmaco del farmaco
' Fabricacion
Necesidad Investigacion Secretaria del
terapeutica basica de salud medicamento
Farmaco- Distribucién
vigilancia
Dispensadidn
Prescripcion

Figura 1.1. Procesos que competen a la industria farmacéutica.
Fuente: Secretaria de Salud 2005."

El proceso de desarrollo de un nuevo medicamento se hace en dos fases; la
preclinica que consiste en analizar un padecimiento y comprender sus causas y
mecanismos de dafo, identificar sustancias activas potencialmente utiles, sintetizar o
extraer los compuestos quimicos, en las investigaciones in vitro y en animales de
experimentacion, y la clinica que son las pruebas de seguridad y eficacia en
humanos y en la comercializacion del producto. Es un proceso lento, riesgoso y caro,
en la figura 1.3 se resumen las fases de la vida de un medicamento desde la
investigacion hasta su comercializacion bajo patente y a su vencimiento la

competencia comercial de genéricos intercambiables.'®

" www.cinterfor.org.uy/public/spanish/region/ampro/cinterfor/sid/servicio/enciclop/tomo3/79.pdf,
consultada 11/09/06.
1: www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.

Idem..
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INVESTIGACION Y PRODUCCION DE UNA MOLECULA Produccion piloto Producci6n industrial

del principio del principio
LABORATORIOS DE INVESTIGACION — farmacolégicomente activo farmacéuticamente activo
® Sinfesis

* Fermentacion
* Exiraccion

LABORATORIOS FARMACEUTICOS Y Contol d clidad
TOXICOLOGICOS

* Deparfamento animal
* Histologia

* Histoquimica
© Microbiologia ——
* Radioisétopos Ingenieria Produccion industrial del

. Mutugene;ls ‘ formacéutica producto farmacéutico
* Farmacodinamia —

© Andlisis fisico y quimico

Figura 1.2. Desarrollo de farmacos en la industria farmacéutica
Fuente: www.cinterfor.org.uy/public/spanish/region/ampro/cinterfor/sid/servicio/enciclop/tomo3/79.pdf,
consultada 11/09/06.

La industria farmacéutica en México se ha descrito como una de las mas
desarrolladas en América Latina, siendo importante la produccion local de
ingredientes activos a granel y de productos terminados por lo que muchas
companias farmacéuticas internacionales importantes tienen presencia en México.
Una preocupacion de las compaiias internacionales es que aun las regulaciones en

México no son muy estrictas para prevenir la copia de medicamentos.

La asociacion de la industria farmacéutica AMIIF (Asociacion Mexicana de
Industrias de Investigacion Farmacéutica) representa a muchas de las companias
farmacéuticas multinacionales en México y busca una mejora en la legislacion de la
propiedad intelectual como clave del crecimiento de investigacion y desarrollo

farmacéutico en México."”

Las grandes compafias multinacionales y sus subsidiarios dominan la

investigacion y desarrollo farmacéutico en México, ya que las compafias domesticas

7 www.pmfarma.com/articulos/muestraArt.asp?ref=num79/mex, consultada 07/09/06.
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solamente han estado produciendo genéricos de bajo costo y desconocen las

implicaciones del proceso de investigacion y desarrollo para nuevos farmacos.®

Solicltud de patente
Farmacologia

Toxlcldad aguda
Investigacion Toxlcldad crénica
Estudlos clinlcos Fase |

Estudios clinlcos Fase li

Estudlos clinicos Fase Il

Reglstro y autorizaclon de comerclalizaclon
Preclos

Iniclo de la recuperacién de la Inversién

Procesos administrativos

Explotaclon de la patente

Estudlos clinicos Fase IV
Farmacovlgllancia

RN e SanrnNS3voNannbWN

Competencla comerclal
(Genéricos)

L]
wu &

Figura 1.3 Fases de la vida del medicamento
Fuente: Modificado de la Federacion Europea de Asociaciones de la Industria Farmacéutica, 2003."

En México se observa una tendencia decreciente en la inversion en
investigacion y desarrollo, en los ochenta se estanca y posteriormente después de la
reforma a la proteccion intelectual que da inicio en 1991. Los paises industrializados
capitalizan las reformas en sus paises puesto que la investigacion y desarrollo con
respecto al PIB aumenta considerablemente de 1992 a 2000 al concentrar la
investigacion y desarrollo en los paises desarrollados y hacerlo de modo marginal en

los paises en desarrollo (Tabla 1.1). En México ésta inversién se destina a la

'® www.pmfarma.com/articulos/muestraArt.asp?ref=num79/mex, consultada 07/09/06.
19 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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presentacion y la comercializacion de productos de trasnacionales y no al
descubrimiento de nuevas moléculas, algunas veces para pruebas clinicas del
desarrollo innovador. La inversion en investigacién y desarrollo de las empresas
mexicanas se hace para la transferencia tecnoldgica, adquisicién de equipo y pago a
investigadores especializados y algunos en biotecnologia para atacar las

enfermedades que no son del interés de las empresas transnacionales.?

1.2.2. Produccion
Hay dos tipos de produccion en la industria farmacéutica:

* Produccién Primaria; se fabrican productos quimicos farmacéuticos a granel.
= Produccién Secundaria: se preparan productos a partir de productos quimicos

de la produccion primaria.

Tabla 1.1 indice en porcentaje del gasto en investigacién y desarrollo
relativo al PIB de la industria farmacéutica, 1978 a 2000.
-

1978-1982 1983-1991 1992-2000

Palses industrializados

Estados Unidos 17.8 22.4 26.5
Canadj 1.9 1.8 21.0
lapadn 8.3 15.4 26.0
Alemania 16.8 21.5 32.9
Francia 22.8 25.9 30.4
Reino Unido 27.3 29.1 39.3
Palsas en desarroflo

México 5.0 1.8 0.4
Corea E.2 8.7 22.6
India 4.8 0.2 8.5

Fuente: A. Guzman, J. Ludlow y H. Gobmez, Technology and Innovation Gaps Between Industrialised
and Developing Countries in the Pharmaceutical Industry , 8th Annual Meeting, Latin
American and Caribbean Economic Association ( LACEA), octubre de 2003. 2

23 revistas.bancomext.gob.mx/rce/magazines/73/6/Alenka_Guzman.pdf, consultada 11/09/06.
Idem.
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Entre los procesos de produccidn secundaria, altamente automatizados, se
encuentra la fabricacién de farmacos dosificados, como pastillas, capsulas o sobres
para administracién oral, soluciones para inyeccion, évulos, supositorios, caramelos,
jarabes, aerosoles dosificados, gotas, cremas, pomadas y lociones. Algunas
empresas también fabrican anestésicos y medios de contraste utilizados para

visualizar estructuras corporales mediante rayos X o resonancia magnética nuclear.?

En la fabricacion de productos farmacéuticos hay tres procesos: fermentacion,
sintesis de productos quimicos organicos y extraccion biolégica y natural que

dependiendo del producto es el que se usa (Figura 1.4).2

Una gran parte de la produccion de la industria farmacéutica corresponde a
vacunas ya que son una de las estrategias mas importantes para la prevencion o

control de enfermedades infecciosas.?*

Las vacunas usadas en el pais estan registradas en México, pero la mayoria
son importadas. La dependencia de vacunas de fabricacion extranjera ocasiona falta
de abasto o retraso debido a problemas en la produccion o por el tiempo la liberacion
de cada lote importado. Esto pone en riesgo la disponibilidad oportuna en caso de

emergencias epidemioldgicas o bioterrorismo.?

Los procesos de fabricacion cambian constantemente por lo que es necesario
que en las plantas las instalaciones, equipos y servicios se construyan considerando

esto para que puedan ser modificados y adecuarse a los nuevos procesos.?

En México la produccién se concentra en la Ciudad de México, Jalisco,

México, D.F., Puebla y Morelos, siendo la produccién el 85 por ciento por empresas

22 o5 wikipedia.org/wiki/Industria_farmacéutica, consultada 08/09/06.

2 www.cinterfor.org.uy/public/spanish/region/ampro/cinterfor/sid/servicio/enciclop/tomo3/79.pdf,
consultada 11/09/06.

24 es.wikipedia.org/wiki/Industria_farmacéutica, consultada 08/09/06.

%5 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.

% www.cinterfor.org.uy/public/spanish/region/ampro/cinterfor/sid/servicio/enciclop/tomo3/79.pdf,
consultada 11/09/06.
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multinacionales debido a que aun se requiere del apoyo y experiencia de

empresas multinacionales en el area de investigacion y desarrollo.?’

Sustancios Cultivos
quimicas microorganicos

!

Fermentacion

Tejidos vegetales
y animales

’

Sintesis ~ Principio farmaco-
[ logicomente activo

Secado- - — |- — - Triturado

— = Limpiezo externo ——
(lavado, elimi-

l

Extraccion

PREPARACION DEL PRODUCTO FARMACEUTICO

Mezclo con

Polvos

\
® Capsulas

e Granulos

= Comprimidos
= Pildoras

Dilucion —_— Dosificacién
en liguidos —l h excipientes sdlidos
# Jarabes, gotas P
y frascos astas
Liofilizacién Sl
L
l Uso directo
(ontibiéticos en
Productos forma de polvo)
liofilizndos
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nacién de polvo)

L

Acondicionamiento

Figura 1.4 Proceso de fabricacion de la industria farmaceéutica.

las

Fuente: www.cinterfor.org.uy/public/spanish/region/ampro/cinterfor/sid/servicio/enciclop/tomo3/79.pdf,

consultada 11/09/06.

2" www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.

15



1.2.3. Seguridad, eficiencia y calidad

Un medicamento es eficaz cuando mejora o cura una enfermedad; es seguro
cuando el beneficio terapéutico sobrepasa los efectos adversos y; es de calidad
cuando sus atributos fisico quimicos son homogéneos en la producciéon y cumplen
constantemente con las especificaciones. La regulacidén sanitaria de los
medicamentos tiene como objetivo cumplir con la responsabilidad del Estado de

proteger la salud de la poblacion.

El control y regulacion sanitarios comprende desde las materias primas,
proceso de fabricacién, producto terminado, publicidad, comercializacién,

dispensacion y uso.

En las materias primas se incluye los principios activos y los excipientes asi
como los materiales de empaque. La calidad de esta materia prima es esencial y se
evalua durante la aprobacién del registro sanitario del medicamento con los
resultados de los analisis de identidad y pureza del farmaco, ademas con los
certificados de buenas practicas de fabricacion del farmaco emitidas por la autoridad

sanitaria del pais de origen.

En el proceso de fabricaciéon se requiere de infraestructura técnica, tanto
humana como instalaciones para asegurar la seguridad, eficacia, estabilidad y
calidad de los medicamentos fabricados, la evaluacion se hace documentalmente y
con los resultados de los analisis intermedios y finales, a través de métodos

analiticos previamente validados.

La evaluacién del producto terminado es para demostrar la identidad y pureza
del producto. Las pruebas de estabilidad avalan la vida util y permiten establecer la
caducidad del producto terminado ya que después de esta fecha no se puede

garantizar la eficacia y seguridad del producto.?®

8 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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La publicidad de los medicamentos es importante debido a los patrones de
consumo de la poblacién y la demanda por lo que es regulada y vigilada por la

Secretaria de Salud.

En la comercializacibn se requiere control en las condiciones de
almacenamiento, distribucion y dispensacion eficientes e informacién adecuada para

el paciente.

La dispensacion es el acto profesional de suministrar los medicamentos a los
enfermos o a quienes los van a administrar proporcionando orientacién sobre su uso,
se lleva a cabo en las farmacias las cuales deben cumplir con las regulaciones
sanitarias y ser atendidas por profesionales ya que es la parte final de la cadena de

abastecimiento y distribucién de medicamentos.?

1.2.4. Comercializacion

La comercializacion o marketing de los productos farmacéuticos es el mayor
costo en la industria farmacéutica, debido a gastos para realizar estudios de
mercado, analisis de los competidores, estrategias de posicionamiento, extensién de
patentes, distribucion, promocion, publicidad y ventas de sus productos, asi como los

gastos administrativos necesarios para mantener estructuras multinacionales.*

Se han implementado reglamentos destinados para la comercializacion de los
farmacos. En los que se establecen requisitos estrictos de buenas practicas de
fabricacion que garantizan la integridad de las operaciones industriales, la calidad,

seguridad y eficacia de los productos farmacéuticos. *'

La comercializacién en México se hace a través de grandes distribuidores y la

demanda depende de la influencia que los laboratorios tengan sobre los médicos

29 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.

%0 as.wikipedia.org/wiki/Industria_farmacéutica - 80k, consultada 8/09/06.

" www_cinterfor.org.uy/public/spanish/region/ampro/cinterfor/sid/servicio/enciclop/tomo3/79.pdf,
consultada 11/09/06.
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para lo cual se recurre a ciertas actividades para dar a conocer el medicamento
siendo estas: visita de representantes de ventas a médicos proporcionando
muestras, apoyo a los médicos para asistir a conferencias, seminarios o congresos y
publicidad.®?

1.2.5. Farmacovigilancia

Es una actividad de salud publica cuya finalidad es descubrir, identificar,
cuantificar, evaluar y prever los riesgos asociados al uso de medicamentos,
dispositivos médicos, agentes de diagnostico de uso interno y procedimientos
terapéuticos. Aun cuando se han hecho pruebas e investigaciones previas al uso
clinico pueden presentarse efectos adversos en el uso de los medicamentos que han
llevado a modificar las indicaciones, las precauciones y advertencias, o incluso a

retirar del mercado algunos medicamentos.

En 1968 en la 182 Asamblea de la OMS (organizacién mundial de la salud) se
manifesto la necesidad de crear un programa para la vigilancia sobre la seguridad y
eficacia de los medicamentos por lo cual se creo el sistema de vigilancia
farmacoldgica. Este sistema inici6 en diez naciones (Australia, Estados Unidos y
ocho paises europeos) el cual consistia en reportar, al centro de Farmacovigilancia
local, todas las sospechas de reacciones adversas identificadas en sus paises. En la
actualidad hay mas de 50 paises participando en este programa. Meéxico inicio

actividades en 1997.%3

La informacién acerca de los efectos adversos se genera en los médicos,
quienes voluntariamente informan a los centros estatales de farmacovigilancia o a los
institucionales; también en forma obligatoria por la industria farmacéutica y por
quienes practican investigacién clinica farmacéutica. ElI Centro Nacional de

Farmacovigilancia coordina e integra las actividades que llevan a cabo los centros

%2 www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
%% www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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estatales e institucionales y la industria quimico-farmacéutica e informa a las areas
correspondientes de la Cofepris (comision federal para la proteccion contra riesgos
sanitarios) para la toma de decisiones, y a los profesionales de la salud en el pais;

internacionalmente lo hace con la OMS (Figura 1.5).

La utilidad maxima de la farmacovigilancia es en los primeros afos de la
comercializacion del producto por lo que en algunos paises se ha disefado el
programa de vigilancia de la fase temprana post-comercializacién para que el
laboratorio farmacéutico informe a la autoridad sanitaria cada 6 meses los primeros 2
afios, cada afo hasta los 5 afos post-comercializacion y cada 3 afios
posteriormente.>*

Laboratorio
Farmacéutico ‘P <« ~ > ¥
A . A
/’ COFEPRIS N COFEPRIS

¥ Centro Macional de \ Autoridad Sanitaria
Farmacovigilancia

Organizaciones
Médicas

Centro Estatal de
Farmacovigilancia

Meédico

Enfermo con
posible RAM

Uridad d&
Farmacovigilancia
Hospitalaria

Figura 1.5 Flujo de informacion en el proceso de farmacovigilancia. RAM= reaccion

adversa a medicamentos
Fuente: Secretaria de salud, 2005. »

* www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
% |dem.
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1.3. Tendencias y retos de la industria farmacéutica

En los ultimos diez afos, el mercado farmacéutico ha tenido un crecimiento de
alrededor de un 8% lo cual representa un mercado de 271,931 millones de ddlares

anuales.>®

Los factores que influyen en el crecimiento de la industria farmacéutica a nivel

mundial son:

= Estructura del mercado. EI aumento de precios en los medicamentos
generalmente no afecta la demanda de este tipo de productos, ya que
muchos de los consumidores son cautivos porque dependen de algun
medicamento.

= Evolucion de la demanda. Factores econdmicos, demograficos y
sociopoliticos (como la edad, cultura y educacion) tienen una influencia
directa en la demanda de los productos farmacéuticos. Otros aspectos a
considerar en la evolucion de la demanda son enfermedades que van
en aumento.

= Desarrollo de la Biotecnologia. El sector de la biotecnologia incremento
el comercio en el sector farmacéutico y estas comparfias dominan el
comercio del sector farmacéutico en casi el 45%.

= Genéricos. Actualmente, los genéricos pueden disminuir sus costos y
tiempos en el proceso de aprobacion, al demostrar simplemente que
sus productos contienen los mismos ingredientes activos, equivalentes

al del producto de marca.®’

La industria farmacéutica mexicana esta frente a un gran reto por el NAFTA
(North American Free Trade Agreement) ya que al eliminar todos los impuestos para
los productos farmacéuticos desde 2002 tiene el riesgo de disminuir su participacion

en el mercado, porque las industrias estadounidenses y canadienses principalmente

% www.pwc.com/extweb/industry.nsf/docid/0F 39387885070A7C85256D6000528199, consultada
07/09/06.
7 |dem.
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estan reduciendo los precios para dominar el sector publico de salud, ademas de la

falta de recursos para investigacion y desarrollo.

1.3.1. Fusiones, adquisiciones y alianzas

Block (2001) dice que a través del proceso de fusiones de multinacionales, una
empresa con presencia en distintos entornos econdémicos y politicos puede obtener
beneficios de reduccion de riesgos derivados de tasas de cambio, politicas de

gobierno y recesiones locales.

Besley (2001) menciona que las fusiones se clasifican en cuatro grupos: 1)
Horizontales que es la combinacion de dos empresas que fabrican el mismo bien o
servicio, 2) verticales se da entre una empresa y uno de sus proveedores o clientes,
3) congenéricas u horizontales con empresas que se encuentran en la misma
industria pero no fabrican el mismo producto y 4) conglomerados que son empresas

de diferentes industrias.

Se requiere fortalecer a la industria farmacéutica frente a un entorno de
fusiones, adquisiciones y alianzas para mejorar su competitividad. Una gran parte de
las empresas farmacéuticas tienen caracter internacional y poseen filiales en muchos
paises. En 1994, las dos mayores empresas farmacéuticas del mundo eran la

britanica Glaxo y la norteamericana Merck & CO. 8

En las ultimas dos décadas, la industria farmacéutica mundial ha tenido
transformaciones aceleradas y profundas en las que se han dado un numero
importante de fusiones y adquisiciones entre empresas y la multiplicacion de alianzas

estratégicas entre grandes laboratorios. En México los principales participantes en el

% es.wikipedia.org/wiki/Industria_farmacéutica, consultada 08/09/06.
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sector farmacéutico son empresas internacionales mayoritariamente de capital

estadounidense y europeo.*

1.3.2. Especializacién de productos

Existen tareas de investigacion y desarrollo con el fin de introducir nuevos
tratamientos mejorados. El desarrollo de agentes quirales ha permitido obtener
nuevos farmacos con mejores efectos sobre la tolerabilidad, la farmacocinética que
es el estudio de liberacion, absorcion, distribucion, metabolizacion y eliminacion que
sufre un farmaco cuando se administra a un organismo, la farmacodinamica que
estudia el efecto del farmaco en los procesos bioquimicos y fisioldgicos dentro del
organismo y de menores interacciones farmacologicas sobre el metabolismo y la
biodisponibilidad. *°

En el pais la reduccion de las enfermedades infecciosas de la infancia y el
aumento de las enfermedades crénicas es un comportamiento de naciones
desarrolladas y se estima que esta tendencia se mantenga durante los proximos
afos (Figura 1.6). Lo que ocasiona que sea necesario administrar medicamentos a
largo plazo y mayor variedad de medicamentos. En este contexto, se requiere de una
constante investigacion y desarrollo farmacéutico para obtener medicamentos

nuevos mas eficaces y seguros para sustituir a lo existentes.*’

Los retos a los que se enfrenta la industria farmacéutica en México son los

siguientes:

» Administracion de Riesgos
= Control de costos operativos

=  Control interno

% www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.

0 www.pwe.com/extweb/industry.nsf/docid/0F39387885070A7C85256D6000528199, consultada
07/09/06.

*1 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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» Manejo de imagen

= Mantener el nivel de crecimiento en los mercados globales

= Administracion del cumplimiento regulatorio.

» Sociedades de la industria farmacéutica y proteccion de sus derechos de
propiedad intelectual

= Aspectos regulatorios.*?

**porcentaje Tasa X 1000 habltantes*
90 18
80 n 16
70 14
60 B 12
50 u 10
40 8
|
30 3 6
|
20 L | P
10 2
0 0
1950 1960 1970 1980 1980 2000 2010 2025
Afios
Enfermedades transmisibles, de la nutricién y de la reproduccién* *
Enfermedades no transmisibles* == Mortalidad todas las causas*

Figura 1.6 Mortalidad en México de 1959 a 2025.
Fuente: CONAPO, 2000.*

*2 www.pwc.com/extweb/industry.nsf/docid/0F39387885070A7C85256D6000528199, consultada
07/09/086.
*3 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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La importancia del mercado nacional y la gradual integracion a los mercados
internacionales hacen que México sea un posible candidato para inversiones y
desarrollo para productos innovadores de alta tecnologia. El éxito en este terreno
depende de crear un ambiente para una industria competitiva, que incluye la alta
credibilidad de las regulaciones sanitarias, el estimulo que el gobierno brinde a la
investigacion por medio de programas activos, la vinculacion con las universidades e
institutos de investigacion y una eficaz proteccion a la propiedad industrial.
Considerando los riesgos macroecondmicos, politicos, altos costos de la energia,
respeto al estado de derecho. Una industria farmacéutica competitiva con
investigacion de punta trae beneficios en mejores servicios de salud y desarrollo

economico.**

1.3.3. Legislaciéon

Es necesario un soporte gubernamental para obtener una regulacion
farmacéutica firme, eficiente y transparente asi como una modernizacion y
uniformidad de los organismos de regulacion internacional para que la poblacién a

nivel mundial pueda tener las nuevas medicinas mas rapido.*°

La Direccion General de Control de Insumos para la Salud es la autoridad para
regular y la Secretaria de Salud es quien otorga las autorizaciones para la
produccion, venta, importacién y exportacion de medicinas asi como compilar la lista

de medicinas esenciales en el pais.

La Ley General de Salud (2006) dice que la Secretaria de Salud concede el
registro para los medicamentos, éste es por un periodo de 5 afios dicho registro
podra prorrogarse por plazos iguales y solamente se otorga un registro por producto
ademas no pueden registrarse mas de un medicamento con el mismo principio

activo, forma farmacéutica o formula por el mismo fabricante.

* www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
4 www.proexport.com.co/vBeContent/library/documents/DocNewsN0o5804DocumentNo4999.PDF,
consultada el 11/09/06.

24



La Secretaria de Economia y la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico en
conjunto con la Secretaria de Salud actualmente colaboran en la determinacion de
los precios maximos de los medicamentos. Los medicamentos para los pacientes del

sector publico no tienen costo alguno.

En el 2004 la Secretaria de Economia celebré un convenio con la industria
farmacéutica con la finalidad de definir los precios maximos de venta al publico y sus

incrementos.

“‘Entre las caracteristicas principales de este mecanismo,

destacan las siguientes.

» La adhesion al mismo es voluntaria para cada laboratorio

» El precio maximo de venta al publico de introduccion de una
medicina de patente se define a partir del precio de referencia
internacional, que es el promedio del precio ex fabrica de lo seis
paises con mayor participacion en el mercado

= El aumento posterior del precio de los medicamentos de patente se
determina por los movimientos internacionales de precios

= Se libera de toda regulacion a los productos no patentados” °

1.4. Economia de la industria farmacéutica

Para que los inversionistas puedan conocer el valor financiero de una empresa
deben de saber: la participacion en el mercado, el valor de su marca, la retencion de

sus clientes y su capital intelectual.

La industria farmacéutica ocupa el segundo lugar mundial al destinar,

aproximadamente el 20 por ciento de sus ingresos, en recursos para la investigacion

* www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
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y el desarrollo. La composicion de la industria farmacéutica a nivel mundial en el

2002 es la que se muestra en la figura 1.7.

El 88 por ciento del mercado mundial lo representan Norteamérica, la Unidn
Europea y Japdén, ademas muestran tasas de aumento importante (Tabla 1.2). En
Latinoamérica la disminucion es debido a los problemas econdmicos de Brasil y

Argentina en el 2002 aunque para el 2003 se empieza a revertir la tendencia.*’

Las ventas de medicamentos en México son de alrededor de los 8,000
millones de dolares anuales para el 2003, por lo que México ocupa el 9° lugar de
produccion mundial, lider en América Latina y 3er lugar en el continente americano,

sélo después de Estados Unidos y Canada*® (Figura 1.8).

ip ; Latinoaménca
Africa, Asia (exclude )
4 1%

Japan) y Australia
7.9% /
Japon
11,7%
Morteaméernca

Europa (EE.UU_, Canada)

254% 50,9%

Figura: 1.7 Composicion en ventas de la Industria farmacéutica mundial, 2002
Fuente: The pharmaceutical industry in figures, kay data — 2003 update.*®

47 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.

*® www.presidencia.gob.mx/buenasnoticias/?contenido=23417 - 31k —consultada 13/09/06

49 www.proexport.com.co/vBeContent/library/documents/DocNewsN0o5804DocumentNo4999.PDF,
consultada 11/09/06.
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Tabla 1.2 Participacion en el mercado y tasas de crecimiento por
regiones en 2002.

Norteamérica 51 + 12
Union Europea 22 + 8
Resto de Europa 3 +9
Japon 12 +1
Asia, Africa y Australia 8 +11
Latinoamérica 4 - 10
Total 100% + 8%

Fuente: IMS World Review 2003.%°
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Figura 1.8 Valor de la produccion de Eroductos farmacéuticos en millones de dolares
Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Mensual.”’

Las empresas lideres en México son 16 laboratorios subsidiarias de

corporaciones mundialmente reconocidas, pero el mercado continua estando

%0 \www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06
*" www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
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diversificado puesto que no hay alguna con una participacion superior al 10% del

mercado nacional.®?

Actualmente en México hay 224 Ilaboratorios de medicamentos que
pertenecen a 200 empresas, de las cuales 46 son de capital extranjero que producen
medicamentos de patente y realizan considerable investigacion y desarrollo, también
hay laboratorios extranjeros que producen medicamentos genéricos

intercambiables.®?

Ademas hay 26 empresas fabricantes de principios activos farmacéuticos y
otras 600 que proveen insumos. De 1993 a 2002 en promedio anual la fabricacién de
productos farmoquimicos y farmacéuticos aumenté a una tasa real de 4.85 por ciento
debido al crecimiento en la produccion de productos farmacéuticos, ya que la

participacion de los farmacos se redujo ligeramente.

En México se producen el 86 por ciento de las necesidades de la totalidad de
requerimientos de medicinas y el 14 por ciento se importa. Las empresas que
cuentan con instalaciones en México se encargan de las importaciones asi como de

la estabilidad y seguridad.

La Canifarma (camara nacional de la industria farmaceéutica) indica que
actualmente se ocupa el 63 por ciento de la capacidad instalada para la produccion

de medicamentos.>*

La rentabilidad de los laboratorios farmacéuticos ha hecho que se conviertan
en un sector muy popular en el mercado de valores. A partir de 1990, la industria
farmacéutica ha aumentando en un 15 por ciento al afio y un 12 por ciento por accion
en promedio. Se considera que se mantendra este crecimiento ya que contindan
apareciendo enfermedades para las que aun no hay medicamentos adecuados y

esto representa que siempre haya demanda. Sin embargo, hay preocupacion debido

52 www.pwc.com/extweb/industry.nsf/docid/0F39387885070A7C85256D6000528199, consultada
07/09/06.

%% www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06
> www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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al aumento de la competencia, a la caducidad de las patentes y a las politicas de

contencion del gasto farmacéutico que siguen los gobiernos.

Los precios elevados de los medicamentos se deben a las inversiones en
investigacion y desarrollo puesto que se calcula que el costo promedio de desarrollar
un nuevo producto farmacéutico es de 800 millones de dolares, éste incluye los
costos de los medicamentos que no superan el proceso ya que solamente 1 de cada
5000 farmacos que se investigan son autorizados para su comercializacion. Sin
embargo los diferentes sectores de la opinidn publica no esta totalmente de acuerdo
con esto para justificar los precios elevados de los medicamentos. Debido a esto,
paises como Brasil han aprovechado la diferencia en la aplicacion de las normas
sobre patentes internacionales y ha fabricado sus medicamentos genéricos que son

mas baratos.>®

El costo elevado de los tratamientos médicos es debido a que se ha tenido
incremento en el precio de los medicamentos mayor a la inflaciébn vy
comparativamente con América Latina, México tiene el precio promedio mas alto.

Ademas de que se consumen medicamentos menos innovadores.>®

1.4.1. Caracteristicas del mercado

Las caracteristicas demograficas continian siendo la base actual y futura de la
industria farmaceéutica ya que al disminuir la mortalidad infantil y a mejorar el nivel de
salud las expectativas de vida aumentan generando un aumento en la demanda de

medicamentos.®’

°® www.azprensa.com/informes_ext.php?idreg=239&secc=1, consultada 8/09/06
% www.presidencia.gob.mx/buenasnoticias/?contenido=23417, consultada 07/09/06.
*7 www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
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1.4.1.1. Necesidades

Las enfermedades cronicas son las que tienden a permanecer y se requieren
tratamientos a costos accesibles ya que la economia en México en ciertos niveles

sociales es baja contrario a lo que son en Estados Unidos, Japon o Unién Europea

1.4.1.2. Investigacion y desarrollo

El crecimiento en ventas de medicamentos esta relacionado con los gastos de
investigacion y desarrollo de nuevos productos, en donde Estados Unidos es el lider,
de acuerdo a PhRMA (pharmaceutical research and manufacturers of america) el
gasto mundial cambié de US $2,000 millones en 1980, a US $ 32,000 millones

estimados para el 2002. *®

1.4.1.3. Terapias

La eficacia de los medicamentos depende que el paciente reciba el tratamiento
en la dosis apropiada y por el tiempo suficiente. La inconsistencia en el tratamiento
puede originar resistencia a los agentes terapéuticos asi como gasto adicional para

las personas o para el sistema al utilizar otros servicios médicos.*®

%8 www.proexport.com.co/vBeContent/library/documents/DocNewsN0o5804DocumentN0o4999.PDF,
consultada 11/09/06.
% www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 10/09/06.
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1.4.2. Caracteristicas de la competencia

El descubrimiento de nuevos farmacos, tratamientos y tecnologia son factores

que influyen en la competitividad.®°

La competitividad de la industria farmacéutica en México se ve afectada por
las debilidades en cuanto a que las cadenas de produccidon solamente cuentan con
niveles bajos de integracion, no se tienen precios competitivos de las materias

primas y no se cuenta con la infraestructura necesaria.®’

1.4.2.1. Precio de productos

La secretaria de salud dice que los precios de los medicamentos innovadores
integran el costo para el desarrollo y los costos de produccion. El productor es el que
fija los precios en base a las caracteristicas y elasticidad de la demanda,
preferencias y percepcion del consumidor, poder de compra y necesidades de salud.
El fabricante con la patente podra establecer mayores precios si hay pocos
medicamentos sustitutos (baja elasticidad de la demanda) o menores precios si hay

mayor nimero de sustitutos (alta elasticidad de la demanda).®?

Samuelson (2002) define la elasticidad—precio como la variacién en porcentaje
de la cantidad demandada entre la variacion en porcentaje del precio. Varia
dependiendo del bien, si es alta o elastica es cuando la demanda responde bien a la
variaciéon de precio y es baja o inelastica si la demanda apenas responde a la
variacion del precio, en el caso de los medicamentos tiende a ser baja ya que es un

bien que no es facil renunciar a el cuando su precio es alto o no hay sustituto.

€0 www.proexport.com.co/vBeContent/library/documents/DocNewsN05804DocumentNo4999.PDF,
consultada 11/09/06.

&1 www.cidac.org/vnm/libroscidac/integracion-ind-mex-usa/inte-10.pdf, consultada 11/09/06.

82 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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El coeficiente de elasticidad- precio se calcula de la siguiente forma:
. : AQ AP
Elasticidad-precio= —— (100) = ———  (100)
(Q1+Q2)/2 (P1+P2)/2

Donde AQ es la variacién de la demanda, AP la variacion del precio, P1y Q1

el precio y la cantidad inicial y P2 y Q2 el nuevo precio y la nueva cantidad.

La secretaria de salud menciona que para los medicamentos genéricos, los
precios estan en funcion de la oferta y demanda del mercado, la oferta esta
constituida por la suma de los costos marginales de los diferentes productores de un
medicamento.®®> Samuelson (2002) define el costo marginal como el costo adicional

que se tiene al producir una unidad mas.

Los precios mencionados se definen como el precio maximo de venta al
publico (PMP) propuesto por el fabricante con el conocimiento de la Secretaria de
Economia, que es la referencia para todo el mercado en la venta al detalle como
proteccion al consumidor. Sin embargo existen margenes para los distribuidores de

entre 4 y 15 por ciento y para las farmacias de 21 por ciento.®*

1.4.2.2. Distribucion de productos

La distribucién en el sector privado se hace a través de grandes distribuidores
que compran grandes volumenes y lo distribuyen hacia las farmacias, hospitales,
clinicas o detallistas que comercializan los productos. En el sector publico la
adquisicion se hace mediante licitacion de acuerdo al cuadro basico de
medicamentos y los laboratorios nacionales surten a los almacenes delegacionales
a costos unitarios bajos, con medicamentos genéricos que no necesariamente son

intercambiables. Los factores que limitan la disponibilidad de medicamentos en el

8 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
% 1dem.
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sector publico son las restricciones presupuestarias, las dificultades en los procesos
administrativos de compra y la distribucion ineficaz de los almacenes a las

farmacias.®®

1.4.2.3. Publicidad de los medicamentos

La secretaria de salud dice que la publicidad en particular, es un elemento que
tiene una influencia significativa tanto en la prescripcion médica como la
automedicacion. La publicidad esta regulada en dos lineas, 1) para los médicos, para
que cuenten con mayores opciones terapéuticas, y 2) para el consumidor que es
solamente para medicamentos de libre venta ya que los medicamentes que
requieren receta médica representan un riesgo para la salud si no son usados

adecuadamente.®®

1.5. Indicadores de la industria farmacéutica

La industria farmacéutica se rige por las grandes empresas de los paises
desarrollados. Los paises en desarrollo al invertir en las industrias nacionales para
formulacion y de acondicionamiento solamente cambian de condicion de
dependencia, que es la pasar a depender de los proveedores de materias primas

que es la industria quimico-farmacéuticas de las empresas multinacionales.®’
1.5.1.- Concentracién

Porter (2002) dice que la concentracidn es una estrategia genérica de

competitividad que se basa en la seleccion de un estrecho espacio de interés

2: www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.

Idem.
67 www.monografias.com/trabajos27/industria-farmaceutica/industria-farmaceutica.shtml, consultada
07/09/06.
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competitivo dentro de un sector industrial que puede ser concentracion basada en

costos o basada en diferenciacion.

El mercado de productos farmacéuticos es heterogéneo pero las empresas
grandes se enfocan a subgrupos particulares de los principales grupos,

representando asi entre el 60 y 80 por ciento de la produccién.®®

1.5.2. Rentabilidad

Es uno de los indicadores mas claro para medir el poder de mercado de una
industria y no hay duda de que la farmaceéutica ha sido durante mucho tiempo una de

las mas rentables en todos los campos en que se opera.

En México la industria farmacéutica tiene ventajas en costos, estando estos
por debajo de la media mundial. En cuanto a los precios también hay diferencia
significativa con el precio promedio de algunos paises como Estados Unidos y
Canada debido a que ademas de la estructura de costos con las filiales establecidas
en México, éste no paga el costo de investigacion y desarrollo tecnolégico que se

hace en el extranjero.®

La rentabilidad de la industria farmacéutica esta considerablemente arriba del
promedio alcanzado por la industria manufacturera en general, tanto en paises en
desarrollo, como en paises avanzados. Los aspectos fiscales también contribuyen
para minimizar el pago de impuestos y para transferir recursos. Esto ha dado la

oportunidad a las empresas en reinvertir en la propia industria, asi como de

&8 www.monografias.com/trabajos27/industria-farmaceutica/industria-farmaceutica.shtml, consultada
07/09/06.

% www.lacrisis.com.mx/cgi-bin/cris-cgi/DisComuni.cgi?colum22%7C20050608062337, consultada
11/09/06.
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diversificarse en otras como fuentes alternativas de ganancia. Lo que ha llevado a las

empresas farmacéuticas al exterior.”®

1.5.3. Diferenciacion de precios

Porter (2002) dice que el liderazgo en costos es una estrategia que depende

de las prioridades.

La capacidad de las empresas lideres para definir precios mas adecuados que
otos fabricantes y en distintos mercados puede emplearse como indicador de poder

de mercado.””

1.5.4. Diferenciacion de producto

Porter (2002) menciona que la diferenciaciéon de producto es cuando la
compainiia trata de distinguirse en algun aspecto que aprecien los consumidores con
la finalidad de tener un desempefio superior al promedio de la industria. Este es otro

indicador de fuentes de poder de mercado.

Una de las estrategias principales de la industria farmacéutica es la
diferenciacién de los productos para influenciar en la percepcion del consumidor
sobre sus atributos a través de la mercadotecnia y publicidad para maximizar la
penetracion en el mercado y poder fijar precios. Se estima que el porcentaje de
gastos de mercadotecnia esta entre un 10 y 20 por ciento incluyendo publicidad

tradicional, informacion a médicos, muestras del producto, entre otros.”

7 148.206.53.230/.../iztapalapa/include/getdoc.php?rev=iztapalapa&id=854&article=867&mode=pdf,
consultada 11/11/06.

" www.monografias.com/trabajos27/industria-farmaceutica/industria-farmaceutica.shtml, consultada
07/09/06.

"2 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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1.6. Requerimientos de la industria farmacéutica

Las empresas nacionales han invertido en sus plantas con la finalidad de
cumplir con las regulaciones y con la capacidad para exportar pero aun no cuentan
con la capacidad para producir sus propias medicinas y por ello se apoyan de la

experiencia en Investigacion y Desarrollo de las grandes multinacionales.

1.6.1. Tecnologia

Thompson (2004) dice que los avances tecnolégicos alteran en forma
impresionante la vision general de una industria facilitando la produccion de

productos nuevos o mejorando costos.

En la industria farmacéutica la evolucién y razon de ser se debe a los avances
y el desarrollo en la investigacion. Las empresas farmacéuticas lideres en el ambito

mundial viven de su capacidad de innovar a través de la investigacion.

En la industria farmacéutica hay dos formas de innovar: ser el primero en la
clase, que es presentar por primera vez la oportunidad de proporcionar una vida
normal a las personas afectadas en un padecimiento y ser el mejor de la clase con

tratamientos que no puedan ser igualados.”

En la industria farmacéutica mexicana se requiere aumentar el nivel de
integracion de la cadena productiva para poder tener accesos a precios competitivos
de materias primas. También se requiere desarrollar tecnologia e infraestructura para

hacer estudios de investigacion y desarrollo.”

s segmento.itam.mx/Administrador/Uploader/material/Mercadotecnia%20Farmaceutica.PDF,
consultada, 20/09/06.
™ www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
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1.6.2. Investigacion de mercado

El mercado en el area de salud varia mucho por lo que se puede integrar la
capacidad de individualizar de acuerdo a las necesidades de cada pais, reflejadas en
su sistema de salud, en el esquema del mercado de medicamentos y en las
caracteristicas regionales que tienen que ver también con habitos e idiosincrasias

propias.

Hay que tener cuidado en la manera en que se segmenta el mercado de salud
ya que se puede aplicar el mismo procedimiento en cualquier parte pero no hay que
perder de vista que en cada pais los portadores de enfermedades viven situaciones
muy diversas y como se enfrente cada pais al problema de salud presenta una

situacion de mercados muy particulares.

En cualquier contexto de mercadotecnia el objetivo final de las estrategias es
lograr lealtad a la marca, esto se logra cuando un paciente entiende el porque toma

un medicamento y conoce los beneficios que le brinda.

En la industria farmacéutica las estrategias de mercadotecnia deben estar en
el contexto del corto, mediano y largo plazo. En el corto con la adecuada inversion
inicial, en el mediano con la integracion de los aspectos mas relevantes de la
estrategia y de acuerdo a las necesidades locales y finalmente en el largo plazo con

innovacidn constante e informacion al consumidor final.”

1.7. Farmacoeconomia

“La farmacoeconomia es el estudio de los costos y beneficios
de los tratamientos y tecnologias médicas. Combina la economia, la
epidemiologia, el analisis de decisiones y la bioestadistica. La

farmacoeconomia engloba el desarrollo y la comercializacion de

s segmento.itam.mx/Administrador/Uploader/material/Mercadotecnia%20Farmaceutica, consultada,
20/09/06.
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medicamentos, por lo que las pruebas o ensayos clinicos consideran

obtener datos para elaborar un analisis farmacoeconémico.”’®

Los costos de la atencidn a la salud se clasifican en cuatro tipos:

= Costos médicos directos (personal sanitario, gastos hospitalarios,
medicamentos, etc.).

= Costos no médicos directos, que son los necesarios para recibir
atencion médica (por ejemplo, transporte).

= Costos indirectos, que son los de la morbimortalidad por la enfermedad.

= Costos intangibles, que son los correspondientes al dolor y el

sufrimiento causados por la enfermedad.

Una evaluacion econdmica puede incluir sélo algunos o la totalidad de estos
costos. Existen cuatro principales tipos de analisis en farmacoeconomia que miden el

cuidado de la salud:

Costo-beneficio, se compara el costo de un tratamiento médico con el
beneficio que produce; son medidos en unidades monetarias. Se pueden comparar
los resultados de dos tratamientos. Una de las limitaciones de este analisis es la

dificultad para medir los beneficios en términos monetarios.

Costo-efectividad, compara los costes de un tratamiento medido en términos
monetarios con su efectividad, medida en términos clinicos (numero de muertes
evitadas, o cambio en variables clinicas). Se presentan como una razén entre costos

y efectos clinicos. Es el mas recomendado.

Costo-utilidad, los costos son medidos en unidades monetarias y la utilidad se
mide en base a lo que el paciente gana con el tratamiento medido con una escala de
calidad de vida y de bienestar que puede ser de 0 a 10 6 de 0 a 100, donde O es el
peor estado de salud, es un parametro subjetivo ya que depende de cémo el

paciente valora su estado de salud.

’® www.icf.uab.es/llibre/Cap-8.htm, consultada 07/09/06.
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Identificacion de costos, considera los costos requeridos para la atencién de la
salud sin considera los resultados obtenidos y se mide en términos de costo por

tratamiento.

Los cuatro miden los costos de los cuidados de salud, pero difieren entre si en
la medida y la expresion de los beneficios obtenidos con estos cuidados. Ademas
también estos estudios presentan sesgo en la interpretacion, ya que
econdmicamente hay costos intangibles y clinicamente los intereses de los pacientes

no coinciden con los de la investigacion.”’

Debido a la exigencia de los pacientes en cuanto a la calidad y costo de los
medicamentos se requiere de andlisis de farmacoeconomia para ayudar a tomar
decisiones racionales, evaluar proyectos de investigacion, financiamiento de
programas o tecnologias, establecer precios de nuevos farmacos y como medio de

mercadotecnia para resaltar alguna caracteristica.’

1.8. Inversién en investigacion

En México hay diferentes causas por la que se hace investigacion clinica, de
acuerdo a la CANIFARMA, algunas companias lo hacen para obtener experiencia
local con el compuesto y para cumplir aspectos legales. Otras para tener experiencia
local en el area clinica, y otras que son las menos, llevan a cabo investigacién para
realizar estudios después de la comercializacion, ya que hay diferencias en perfil

farmaco genético de la poblacion local y en la practica médica.”

" www.icf.uab.es/llibre/Cap-8.htm, consultada 07/09/06.
’® www.farma.uma.es/ , consultada 07/09/06.
 www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
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1.8.1. Medicamentos con patente

Con la finalidad de generar incentivos para la 1&D, se establecen mecanismos
que permitan que los beneficios de la investigacion puedan ser aprovechados
comercialmente por las personas o grupos que invirtieron en ella. Los derechos de
propiedad intelectual permiten que los individuos se beneficien de las propias
creaciones, trabajos fruto de su intelecto y talento, al retrasar la inapropiabilidad de la
informacion por un cierto periodo de tiempo que varia de acuerdo a cada tipo de
producto. Otorgando a quien la detenta un monopolio legal temporal con objeto de

incentivar las investigaciones presentes y la innovacion futura.®

Cada nuevo medicamento tiene una patente, documento expedido por el
estado, que lo protege por ley y que no permite que cualquier persona venda el

medicamento que produce la empresa que lo invento e investigo.

Son medicamentos mas caros porque crear un producto de marca o patente,

desde la investigacion hasta la puesta en el mercado cuesta mucho dinero.®!

La proteccion de patentes en los Estados Unidos en promedio es de 17 afios y

en la Unién Europea de 10 afios y en México 20 afios.??

Una de las mayores preocupaciones de la industria farmacéutica a nivel
mundial es la proteccién de las patentes ya que los laboratorios que desarrollan
investigacion y desarrollo quieren ampliar el plazo de 20 afos y los laboratorios que

solamente usan las formulas lo quieren reducir.®

Las compafiias asignan una marca registrada a sus innovaciones, que pasan a

ser de su propiedad exclusiva. Ademas, los nuevos medicamentos reciben un

8 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
81www.uvm.cI/sitio_iri/docs/LA%ZOINDUSTRIA%ZOFARMACEUTICA%ZOY%ZOSU%ZOINFLUENCIA%
20EN%20LAS%20POLITICAS%20MU., consultada 07/09/06.

82 www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.

8 www.pwc.com/extweb/industry.nsf/docid/0F 39387885070A7C85256D6000528199, consultada
07/09/06.
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nombre genérico oficial de propiedad publica. Generalmente las patentes son por

periodos de unos 15 afios a partir de la fecha de autorizacion.®*

De acuerdo a los laboratorios multinacionales, el descubrimiento de un nuevo
medicamento requiere una inversion de alrededor de unos 800 millones de ddlares y
toma unos diez afos desde el inicio del proceso hasta su salida al mercado, por lo
que se recurre al régimen de patentes para recuperar los altos costos de la

investigacion y tener el estimulo de generar nuevas investigaciones. %°

El sistema de patentes ademas de beneficiar a quienes las poseen también
benefician a los fabricantes de genéricos porque son los medicamentos del mafiana.
Pero las patente también tienen consecuencias negativas puesto que al detener la
transferencia de informacion se retrasa el aprovechamiento de la investigacion en
otros campos, disminuye la competencia y por lo tanto el acceso a los medicamentos

para algunos sectores de la poblacién.®

Para mantener la proteccion de las patentes los laboratorios usan como
estrategia solicitar nueva patente sobre el mismo medicamento argumentando
encontrar nuevos usos u otra estrategia puede ser el laboratorio de la patente

penetre en el mercado de genéricos.

Las marcas de los productos son autorizaciones por periodos de 10 afios por
el Estado para el uso de una denominacion que distingue al producto y se use para
fines comerciales, las autorizaciones pueden ser renovadas por periodos de 10 afios

indefinidamente o solicitarse su vencimiento si no se usan.®’

Aunque el mecanismo de patentes es una herramienta para impulsar
investigacion y desarrollo, en México no es suficiente para fomentar que dicha

innovacion se genere porque en Meéxico las patentes que se solicitan y que se

8 es.wikipedia.org/wiki/Industria_farmacéutica, consultada 08/09/06.
85www.uvm.cI/sitio_iri/docs/LA%ZOINDUSTRIA%ZOFARMACEUTICA%ZOY%ZOSU%ZOINFLUENCIA%
20EN%20LAS%20POLITICAS%20MU, consultada 07/09/06.

8 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.

8 www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
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otorgan la mayoria son de invenciones que se han desarrollado en el extranjero, esto
indica que hay una alta dependencia de la tecnologia externa y una minima inventiva

formal (Figura 1.9).%8

Una razén de la disminucion de innovacién de la industria farmacéutica es por
un lado la dificultad para investigar por los altos costos y por otro que el tiempo de
desarrollo es de alrededor de 10 y 14 afos lo que reduce la vida efectiva de la
patente perdiendo mercado frente a los genéricos, por lo que se tienen rendimientos
decrecientes de la inversion en la investigacion y desarrollo ocasionando aumento en

el costo de capital y el periodo de amortizacion.

Un pais que adopta las patentes se enfrenta a un aumento potencial en los
precios de los medicamentos, ya que se ejerce un poder monopdlico, una menor
variedad de productos por la eliminacion de imitaciones, pérdida en empleos y

aumento de los costos de administracion por el nuevo sistema.
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Figura 1.9 Comportamiento de patentes otorgadas segun su origen y tasa de
dependencia. Tasa de dependencia = N° solicitudes extranjeras / N°
solicitudes nacionales

Fuente: Alejandra Garcia Saucedo. La innovacidon como determinante de la E-C-D de la industria
farmacéutica mexicana, CIDE, 2002.%

88 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
% 1dem.
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Un efecto de las patentes deberia de ser un mayor nimero de nuevos y
mejores tratamientos terapéuticos, mayor abasto de medicamentos y por lo tanto
mejores servicios de salud. Sin embargo, debido a la estrategia de las empresas de
nuevos usos de las moléculas para prolongar la vida de la patente no
necesariamente son moléculas nuevas. En México a raiz de las reformas de la
propiedad intelectual de la industria farmacéutica en 1987 y aplicadas en 1991 existe
la presencia de nuevos medicamentos o moléculas en el mercado, que no
necesariamente son los mas avanzados en el ambito internacional debido al
aumento de solicitudes y otorgamiento de patentes a no residentes (Figura 1.10) y al
aumento considerable de las importaciones de medicamentos y farmacoquimicos, las
cuales son hechas de las matrices de las farmacéuticas transnacionales a las filiales
establecidas en México, ya que México establece que para poder comercializarse los

medicamentos deben existir plantas de produccién instaladas en el pais.
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Figura 1.10 Patentes de residente y no residentes solicitadas y concedidas, 1980 a
2002.

Fuente: con base en informacién del Banco Nacional de Patentes de México (Banapa), clase A61K,
México, varios afios.®
“‘El patentamiento de las empresas extranjeras en México
responde mas a un interés comercial que a una transferencia efectiva
de conocimientos tecnoldgicos y mucho menos a que éstos sean
aprovechados por las empresas nacionales. En esa medida, como

“*

Katz afirm6 hace casi tres decenios: “el argumento a favor del

% revistas.bancomext.gob.mx/rce/magazines/73/6/Alenka_Guzman.pdf, consultada 11/09/06
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otorgamiento de patentes de invencion como un incentivo a la
generacion de actividad inventiva local es relativamente poco

defendible en el marco de un pais tecnolégicamente dependiente”.®’

1.8.2. Medicamentos genéricos intercambiables

Una vez que expira la patente, cualquier empresa que cumpla las normas del

organismo regulador puede fabricar y vender productos con el nombre genérico.*?

Son equivalentes a un medicamento de marca o patente por su dosificacion,
seguridad, potencia, calidad, efecto en el organismo y tiempo que dura en la sangre.
Se utilizan los mismos ingredientes activos que en los de marca o patente. Son
elaborados en los laboratorios que cumplen con los estandares de manufactura que

la Secretaria de Salud especifica.

En estos productos no se tienen que investigar y desarrollar un medicamento
desde el inicio, lo que reduce significativamente el costo del producto. Sin embargo la
Secretaria de Salud obliga, para que un medicamento sea aprobado como genérico
intercambiable, a que se le realicen estudios de bioequivalencia o intercambiabilidad,
y biodisponibilidad que comprueben que puede ser utilizado en lugar del

medicamento de marca o patente.

Bioequivalencia o intecambiabilidad. Se realizan en humanos voluntarios
sanos en dos fases: en la primera ingieren el producto de marca o patente, en la
segunda, toman el medicamento a prueba. En cada fase se extraen muestras
sanguineas a determinados tiempos y se hace una comparacion de la cantidad de
medicamento que llega a la sangre. Posteriormente, se analizan los resultados
estadisticamente y se determina si el producto a prueba se comporta o no como el

de marca en el organismo.

*" revistas.bancomext.gob.mx/rce/magazines/73/6/Alenka_Guzman.pdf, consultada 11/09/06
%2 os.wikipedia.org/wiki/Industria_farmacéutica, consultada 0809/06.
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Biodisponibilidad. Son pruebas quimicas comparativas entre medicamentos de
prueba y de patente realizadas en el laboratorio con instrumentos y sustancias
quimicas que simulan el comportamiento del estdmago y finalmente se realizan

calculos matematicos para determinar si los productos son intercambiables.

Las pruebas son realizadas por terceros que son instituciones autorizadas
previamente evaluadas por la Secretaria de Salud para asegurarse que cumplen con

todos los requisitos necesarios para la realizacion de los estudios.”

En México los productores de genéricos son principalmente empresas de

capital nacional que hacia delante tendran un mercado muy creciente.

En el 2003 los genéricos intercambiables representaban cerca de 2 por ciento
del mercado, el gobierno pretende que para 2006 sea de 8 por ciento; para el 2007
de 15 por ciento y en cinco afios de 30 por ciento, esto igualaria a México con Chile
que tiene 29.3 por ciento de genéricos intercambiables del mercado farmacéutico
desde el 2002 (Figura 1.11).

En Alemania, Reino Unido, Canada o Estados Unidos, es mas comun el uso
de genéricos que en México debido a que en esos paises hay mayor cultura de

difusién acerca de los medicamentos genéricos y sus beneficios.*.

La Secretaria de Salud menciona que los genéricos intercambiables son una
estrategia importante para favorecer el acceso de la poblacién a medicamentos de
menor costo. Esta estrategia requiere del apoyo de la autoridad sanitaria para la
informacion, educacion y capacitacion para los médicos y la poblacién en cuanto a la
calidad de los medicamentos genéricos, también se requiere de las pruebas de
intercambiabilidad para demostrar su calidad y efectividad de todos los
medicamentos y asi evitar la confusion y descrédito de los genéricos intercambiables
En este contexto, se reformd el articulo 376 de la LGS (2006),%° en donde dice que

el registro que otorga la Secretaria de Salud tendra una vigencia de 5 afos el cual

% www.cofepris.gob.mx/RevistaRED/portada2005julio/num2_art_6.htm, consultada 8/09/06.
% www.presidencia.gob.mx/buenasnoticias/?contenido=23417, consultada 08/09/06
% www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06
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podra prorrogarse por plazos iguales, a solicitud del interesado, de lo contrario 0 en
caso de cambiar o modificar el producto o fabricante de materia prima, sin previa
autorizacion de la autoridad sanitaria; se cancela o revoca el registro

correspondiente.

Patente

-
S

Similares
Gl 10.3%
2.7%

Figura 1.11 Participacion en ventas de medicamentos, 2003,
Fuente: adaptada con datos de Canifarma, Dechema y KPMG México (cifras al 2003).%

1.8.3. Similares

El termino similares no se refiere a un tipo de medicamento se refiere a
farmacias que tienen ese nombre, los medicamentos que se venden en estas
farmacias no requieren la expiracion de patentes ya que no contienen la misma

cantidad de principio activo que el medicamento original.®’

Estos medicamentos presentan una calidad heterogénea ya que no acreditan
las pruebas para garantizar los mismos efectos terapéuticos.”® Sin embargo hay

competencia de los similares con los productos genéricos y los de patente ya que los

% www.kpmg.com.mx/publicaciones/prensa/prensa_n/2006/febrero/ejecutivof recetamercado.htm,
consultada 20/09/06.

7 www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
% www_jornada.unam.mx/2005/06/27/004n1sec.html, consultada el 20/09/06.
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genéricos que son principalmente para el sector publico presentan escasez y los de

patente se venden sin receta médica.*

1.8.4. Biotecnologia

Debido al interés que en los ultimos afios ha tenido la biotecnologia, tanto en
los medios académicos como en la actividad economica, se tienen multiples
definiciones originadas por el caracter multidisciplinario de la biotecnologia
(Microbiologia, Ingenieria Quimica, Bioquimica y Quimica) y por la dificultad que

existe para fijar estrictamente sus limites.

“Una definicion amplia de biotecnologia seria: Un conjunto de
innovaciones tecnolégicas que se basa en la utilizacion de
microorganismos y procesos microbiologicos para la obtencion de bienes
y servicios y para el desarrollo de actividades cientificas de
investigacion.”'®

La biotecnologia ha tenido cuatro periodos que han originado la intensidad
para que a partir de los ochenta se aplique en agricultura, industria alimenticia,
farmacéutica, procesos de diagnostico y tratamiento médico, industria quimica,

mineria e informatica.

Primero. Practicas empiricas de seleccion de plantas y animales y a la

fermentacion, la era de la tecnologia sin ciencia.

Segundo. Pasteur identifica a los microorganismos como causantes de la
fermentacion y Buchner descubre la capacidad enzimatica de las levaduras de
fermentar los azucares en alcohol. Desarrollo de la industria quimica por medio de

las bacterias.

Tercero. Fleming descubre la penicilina y en Estados Unidos se aplican las

variedades hibridas en las zonas maiceras para aumentar la produccion.

% www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
199 \www.monografias.com/trabajos 14/biotecnologia/biotecnologia.shtml, consultada 8/09/06
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Cuarto. Crick y Watson en 1953 descubre la doble estructura axial del acido
"deoxiribonucleico" (ADN), en 1973 Cohen y Boyer inician experimentos de
ingenieria genética para inmovilizar enzimas y en 1975 Milstein y Kohler producen
anticuerpos monoclonales aplicando la técnica del hibridoma. Investigacién con

conocimiento cientifico.

Algunos medicamentos requieren de proteinas y enzimas que son obtenidas
por técnicas de ingenieria genética. Un gran impulso de la biotecnologia se da en la
investigacion y desarrollo cientifico que permite conocer los procesos fisiolégicos
reduciendo los tiempos de la investigacion y desarrollo para apoyar a la innovacion

tecnoldgica.’

La biotecnologia es la plataforma para el desarrollo de las medicinas del
futuro. Alrededor de la quinta parte de las nuevas moléculas lanzadas al mercado
mundial y cerca del 50 por ciento de las que estan en desarrollo se derivan de la

biotecnologia.'®

1.9. Variables econémicas

La secretaria de salud menciona que la industria farmacéutica participa de
manera importante en la economia de un pais ya que los medicamentos contribuyen
al mejoramiento de la calidad de vida y al desarrollo del pais al generar riqueza
tecnolégica y empleos de alta calidad. La investigacion es fundamental para el
crecimiento econdmico sustentable, dado que los descubrimientos cientificos y
tecnolégicos mejoran la eficiencia y la productividad, permitiendo la disminucién de
costos, el aumento de beneficios y elevan los niveles de bienestar social al mejorar

las tecnologias para la salud.'®

%" www.monografias.com/trabajos 14/biotecnologia/biotecnologia.shtml, consultada 08/09/06.
192 \www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
1% |dem.

48



El comportamiento de la economia del pais se puede ver en la tabla 1.3 en

donde se observa que diversas variables se mantienen estables.'®

En México el sistema de salud esta compuesto por tres sectores:

El publico, que tiene la responsabilidad de establecer politicas
referentes a la salud del pais y ademas tiene el control de instituciones
de salud que dan servicio a personas de bajos recursos y que no
tengan acceso a servicio de seguridad social.

La seguridad social, esta asociada con la poblacion trabajadora que
reciben subsidio del gobierno, en este sector esta el Instituto Mexicano
del Seguro Social que da servicio a trabajadores asalariados y obtiene
aportaciones de los trabajadores y el patron, para los trabajadores de
gobierno esta el Instituto de Seguridad y Servicios Sociales de los
Trabajadores del Estado que obtiene aportaciones del patron y hay
otras instituciones que dan servicio a trabajadores especificos de
Petréleos Mexicanos, de la Secretaria de la Defensa Nacional y de la
Secretaria de Marina.

El privado, da servicio a hospitales y médicos privados por lo que sus

costos varian en las diferentes instituciones.

El Consejo de Salubridad General certifica instalaciones, profesionistas vy

procedimientos para asegurar el cumplimiento a los principios cientificos éticos y de

calidad que rigen las practicas de las instituciones publicas y privadas.

194 www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
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Tabla 1.3 Variables econdmicas de México

PIE Real [porcentajel/

Heal GDF increase (percentagel 0.3 0.8 1.6 4.4 2.7 34

RIE per capita IMiles de ddlares)/

GDP per capita (Thousand of dollars) 6.2 6.3 59 64 A} w0

Inflagién lparcentajal/

Infiation {percentage) &4 57 39 52 36 35

CETES 28 dias (porcentajel/

28-day Treasury Certificates (CETES - percentage) 1121 709 5,22 G.80 930 2,40
ipo de cambio (Pesos por déler)/

Exehange rate (Pesos per dollar) 910 10.31 10.82 1.30 11,00 1,70

Balanza Comercial iMillones de délares)/

Trade Balar 15 of doliars) =0.854 -7aa7 =5,603 =881 =3,988 nd

Resarvas Imemacionales (Miles de millones de dalaresl

International Reserves (Millions of dallars) 40,8 478 52.0 6815 85,1 720

Inversion Extranjera Directa (Millones de délares)

Direet Forsign lnvestment (Millions of dollars) 27687 15,477 12,279 19337 14,600 nd

Poblacidn Estimada a mitad del ang/

Estimated population (Half of year)* 101,826,249 103,038,964 104,213,603 108,349,837 106,451,679 107525,207

Fuente: Fuente principal 2001 y 2002: CAPEM Oxford Economic Forecasting - Centro de Analisis y
Proyecciones Econémicas para México Agosto 2003/

Otra fuente 2001 y 2002: Secretaria de Economia (Balanza Comercial e Inversién Extranjera).

p Pronodsticos Banamex Citigroup: Examen de la situacion econdémica de México - Estudios
Econémicos y Sociales Septiembre 2005/

* Fuente: CONAPO - Consejo Nacional de Poblacion.'®

Debido al aumento de esperanza de vida los servicios de salud para la
poblacién de adultos mayores es mas costosa, se espera que para el 2025 esta

poblacién sea de del 15 por ciento del total (Figura 1.12).

195 \www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 07/09/06.

50



Anos

80

75

10 W-—*MH

50

1990 19971 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2007 2002 2003 2004

—— Hombres Mujeres

Figura 1.12 Esperanza de vida al nacimiento en México 1990-2004.
Fuente: Salud 2004."%

En cuanto a mortalidad las causas de muerte han cambiado de enfermedades
transmisibles a enfermedades no transmisibles y lesiones siendo estas las
enfermedades de corazén, tumores malignos, diabetes mellitus, accidentes y
enfermedades del higado que representan el 52% de las causas de muerte y se

espera que para el 2025 sen el 90 por ciento de la mortalidad (Tabla 1.4)."""

Tabla 1.4 Principales causas de mortalidad general en México, 2002

1 Tumores malignos 16.3
2 Diabetes mellitus 15.0
3 Enfermedades del higado 12.6
4 Enfermedades del corazan 12.5
5 Accidentes 9.6
& Enfermedades cerebrovasculares 4.1
7 Agresiones (homicidios) 3.5
8 Enfermedad por virus de la inmunodeficiencia humana 2.2
Q Insuficiencia renal 1.9
10 sindrome de dependencia del alcohol 1.4

Las demas causas 20.9

Fuente: INEGI, 2004."%®

1% http://evaluacion.salud.gob.mx/saludmex2004/sm2004.htm, consultada 14/09/06.
197 www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
1% \www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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1.9.1. Producto interno bruto (PIB) y PIB per capita

Es un patrén de medida el comportamiento global de una economia, es parte

de la economia nacional y se define como:

Samuelson (2002) menciona que “El indicador mas amplio de
la produccidn total de bienes y servicios de un pais. Es la suma de los
valores monetarios del consumo ( C ), la inversion bruta ( | ), las
compras de bienes y servicios por parte del Estado ( G ) y las
exportaciones netas (X) producidas en un pais durante un determinado
ano.PIB=C+1+G+X".

El consumo ( C ) es el gasto de consumo personal en bienes duraderos,

bienes no duraderos y servicios.

La inversion bruta (| ) son todos los equipos, fabricas y edificios adquiridos en
un afo que son bienes de capital duradero para produccién en el futuro incluso los

adquiridos para sustitucion sin ajustarse para tomar en cuenta la depreciacion.

La compra de bienes y servicios por parte del estado (G) son los gastos
empleados para pagar la nomina de sus empleados y los costos de los bienes que

compra a la industria privada.

Las exportaciones netas (X) es la diferencia entre las exportaciones totales de
bienes y servicios producidos en un pais y las importaciones de bienes y servicios

producidos en otros paises.

Como los precios varian con el tiempo debido a la inflaciéon se requiere hacer
ajustes para tener un indicador que no varie siendo éste el producto interno bruto
real se calcula utilizando precios constantes, es decir, quitandole el componente

inflacionario (Samuelson, 2002).

Vargas (2002) dice que el componente inflacionario se obtienen del indice

nacional de precios, conocido como el deflactor implicito del PIB que es un indice de
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la evolucion promedio de los precios de una economia teniendo como referencia los

precios de un ano determinado.

El gasto en salud como porcentaje del PIB mide la importancia relativa del
sector salud en una economia, este porcentaje se ha mantenido entre 5 y 6% en los
ultimos diez anos, el gasto privado incrementd su participacion en el gasto total en
salud (Figura 1.13). El rubro de medicamentos es el que tiene mayor crecimiento
dentro del gasto en los ultimos 10 afos, sin embargo en las instituciones publicas el
abastecimiento de los medicamentos en algunas instituciones fue deficitario teniendo

como consecuencia deterioro en la calidad de la atencién médica.'®®

Porcentaje de PIB
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Figura 1.13 Gasto total en salud como porcentaje del PIB.
Fuente: Salud, México 2003.""°

La industria farmacéutica en México participa con el 1.04 por ciento del
producto interno bruto (PIB) y aproximadamente, el 3 por ciento del PIB

manufacturero. Emplea a mas de 45 mil personas de las cuales 53% trabajan en

199 \www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
% 1 dem.
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areas de administracion y ventas, 38% en produccion y 9% en otras funciones (Tabla
1.5).

Tabla 1.5 Indicadores econémicos de la industria farmacéutica, ano 2003

@  Aportacion al PIB Nacional 1.04 %
@ Aportacion al PIB Manufacturero 3.00 %
@  Empleocs directos fijos 45,401
@  Empleocs indirectos ~ 100,000
@  Importaciones 1,288 millones de dalares
@  Exportaciones 890 millones de dolares

Fuente: INEGI y Canifarma,"""

El consumo per capita en valor de productos farmacéuticos tiene una
tendencia ascendente (Figura 1.14) y se proyecta que en los préximos diez afos el
gasto total per capita en medicamentos en México aumente alrededor del 11 por
ciento, y si las condiciones de disponibilidad y accesibilidad son favorables puede ser
mayor (Figura 1.15).
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Figura 1.14 Consumo nacional aparente per capita de productos farmacéuticos, 1994
a 2002.

Fuente: INEGI y Banco de México, Indicadores del sector externo 1994-2003.""?

" www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
"2 | dem.
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Pesos constantes de 2002 Porcentaje del PIB
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Figura 1.15 Proyecciones del consumo nacional aparente per capita de productos
farmaceéuticos.

El Consumo Nacional Aparente (CNA) de productos farmacéuticos (moléculas
activas, farmoquimicos y medicamentos) se obtiene de la siguiente
manera: CNAt = Qt + Mt — Xt Donde: CNAt es Consumo Nacional
Aparente, Qt es Produccion Nacional, Mt es Importaciones, Xt es

Exportaciones y t es Tiempo.
Fuente: Elaboracion Dr. Pedro Reyes Ortega, con datos de INEGI y Banxico, 2004."™

1.9.2. Gasto publico

Samuelson (2002) dice que el gasto publico comprende los gastos de la
administracién federal y de las administraciones de los estados y municipios en
bienes, servicios y transferencias y la diferencia entre el gasto y los impuestos

representa el déficit o el superavit publico.

El gasto publico en salud como porcentaje del gasto publico total mide la
relacion entre el gasto publico en salud (niveles de gobierno e instituciones de
seguridad social) y el gasto programable. Es un indicador que refleja la importancia
asignada al sector salud dentro de todas las prioridades que un gobierno debe

atender.

"3 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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La cantidad del gasto publico en salud ademas de la disponibilidad general de
recursos considera las necesidades de inversion en infraestructura y con el perfil
epidemiologico de cada entidad, en México en el 2004, el porcentaje del gasto

publico total fue de 17.4 por ciento (Figura 1.16)."*

La secretaria de salud menciona que alrededor del 50 por ciento del gasto
total en salud en México es gasto privado, del cual aproximadamente el 40 por ciento
es para compra de medicamentos. En las instituciones de seguridad social la
proporcion del gasto que destinan para medicamentos es en PEMEX 30 por ciento,
ISSSTE 24 por ciento, IMSS 15 por ciento y la Secretaria de Salud solo 4.4 por

ciento de su presupuesto en medicamentos (Tabla 1.6).""°

Tabla 1.6 Participacion en ventas de la industria farmacéutica en México
de 1997 a 2002

Ao
Volumen (Millones de unidades) 865 925 951 990 966 988
Valor (Millones de délares) 3,493 3877 4765 5810 6,605 7,227
Mercado publico (ventas a gobierno)
Volumen (Millones de unidades) 1,092 1457 1393 1576 1544 1222
Valor (Millones de délares) 806 875 781 745 1,075 796

Fuente: IMS, para el mercado privado. Canifarma y ANAFAM para el mercado publico, afio."®
1.9.3. Inflacion
Samuelson (2002) dice que la inflacion indica la subida del nivel general de

precios. La tasa de inflacion es la tasa de variacidon del nivel general de precios y se

expresa de la forma siguiente:

:‘5‘ http:/evaluacion.salud.gob.mx/saludmex2004/sm2004.htm, consultada 14/09/06.
Idem.
118 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06
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Tasa de inflacion (afio t) =
(nivel de precios (afo t) — nivel de precios (afio t-1) / nivel de precios
(afio t-1)) x 100

El nivel de precios se calcula haciendo un indice de precios de consumo (IPC)
que es una medida ponderada de los bienes y servicios en diferente tiempo de la

canasta basica.

% del gasto publico total
18
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1904 1995 1996 19497 1993 1999 2000 2001 2002 2003 2004

Figura 1.16 Gasto publico en salud como porcentaje del gasto publico total en México

de 1994 a 2004.
Fuente: Salud 2004."""

El cambio en las necesidades de salud incluye un aumento en el uso de
medicamentos (algunos de ellos de mayor costo), reflejandose en que el costo de
atencion a la salud ha aumentado mas rapido que el indice general de precios al

consumidor (Figura 1.17)."®

"7 http://evaluacion.salud.gob.mx/saludmex2004/sm2004.htm, consultada 14/09/06.
8 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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Figura 1.17 indice nacional de precios al consumidor.
Fuente: Banco de México, 2003.""

1.9.4. Cetes

Herrera (2003) dice que los certificados de la tesoreria de la federacion, son
titulos de crédito al portador emitidos por el gobierno federal que proporcionan al
inversionista una cantidad de dinero a una fecha establecida previamente. El valor
nominal es de $10 por certificado que el gobierno federal paga al vencimiento. Pero
se cotizan a tasa de descuento que es debajo de su valor nominal, su rendimiento se

determina por el diferencial entre su precio de compra y el de su venta.

El objetivo de los CETES es ser utilizados como una herramienta de
regulacion tanto del circulante monetario, como de las tasas de interés que se operan
en el mercado de dinero, financiar la inversion productiva del gobierno federal y
favorecer el desarrollo del mercado de valores (Herrera, 2003).

"9 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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El rendimiento del Cete se utiliza como tasa de interés de referencia en

muchas operaciones financieras.'®

Herrera (2003) dice que la formula para obtener el rendimiento de los Cetes es

la siguiente:
_ TD
1. TDxDV
360
Donde:

= R= el rendimiento

= TD= Tasa de descuento

= VN=$10

= DV=dias de vencimiento (28, 91, 182 y 360 dias)

1.9.5. Balanza comercial

Samuelson (2002) dice que son las transacciones econdmicas de las
exportaciones que suministran divisas y de las importaciones que obligan a gastar
divisas registradas en un pais y forma parte de la balanza de pagos como cuenta

corriente.

En la balanza comercial de la industria farmacéutica se refleja el impacto que
ha tenido el aumento de las importaciones de producto terminado o a granel

generando un déficit en el valor total de la balanza (Figura 1.18).

129 \www.bancomer.com.mx/mercado/pdf/1.4CETES.PDF, consultada 19/09/06.
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Figura 1.18 Balanza comercial de la industria farmacéutica.
Fuente: INEGI, datos de la encuesta nacional, 2003."

Las exportaciones de productos farmacéuticos son alrededor de 70 por ciento
de producto terminado y el resto productos semiterminados y materias primas. Las
exportaciones son a Alemania, Estados Unidos de América y en Latinoamérica a

Venezuela y Panama (Figura 1.19).

En las importaciones México importa materias primas a Estados Unidos de
América, Alemania, Reino Unido, Suiza, Puerto Rico, Francia, Italia, entre otros y en
cuanto a producto terminado a Estados Unidos de Norteamérica, Reino Unido, Suiza,

Alemania, Francia e Italia (Figura 1.20)."%?

121 \www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
122 \www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
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Figura 1.19 Exportaciones totales de productos farmacéuticos (millones de ddlares).
Fuente: Secretaria de Economia con datos de Banco de México, noviembre 2005."%
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Figura 1.20 Importaciones totales de productos farmacéuticos (millones de délares)
Fuente: Secretaria de Economia con datos de Banco de México, noviembre 2005."**

zz www.kpmg.com.mx/publicaciones/libreria/mexico/st-farmaceutico(06).pdf, consultada 07/09/06.
Idem.
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El aumento en el valor de las importaciones de medicamentos es debido a que
hay mayor numero de medicamentos innovadores que no se fabrican en el pais y
debido a la globalizacion un pais se convierte en proveedor mundial o regional de
algunos productos o importador de otros que se elaboran en otro pais mas
competitivo (Figura 1.21). Las exportaciones de productos farmacéuticos son
principalmente materias primas (incluyendo farmacos) mas que exportacion de

medicamentos terminados (Figura 1.22). Representando 0.27 por ciento del total
mundial.'®
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Figura 1.21 Importaciones de productos farmacéuticos, 1991 a 2003.
Fuente: Grupo de trabajo: SHCP, Banco de México, Secretaria de Economia, INEGI.'*

125 \www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
126 1 dem.
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Figura 1.22 Exportaciones de productos farmaceéuticos, 1991 a 2003.
Fuente: Grupo de trabajo: SHCP, Banco de México, Secretaria de Economia, INEGI.'*’

1.9.6. Reservas internacionales

McConnell (2000) dice que son las monedas extranjeras y activos como el oro

que un pais puede utilizar para compensar un déficit de pagos.

El nivel de reservas internacionales del Banco de México refuerza la confianza
de los agentes econdmicos sobre la solidez financiera de la economia y facilita el
acceso a los emisores privados y publicos a los mercados internacionales de capital
en mejores términos y condiciones. Sin embargo, la acumulacion de reservas

internacionales también conlleva un costo, que resulta de la diferencia entre el

127 www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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rendimiento de dicha reserva y la tasa de interés que debera pagarse por los titulos
que se emiten para financiar la mencionada acumulacion. Por lo cual se establece un
mecanismo que permite al Banco de México realizar ventas de dolares directamente
en el mercado, con reglas que funcionan independientemente del nivel y de la
tendencia del tipo de cambio. De esta manera, el mecanismo permitira alcanzar el
objetivo de disminuir el costo de acumular reservas internacionales, sin reducir el

nivel actual de dichas reservas en poder de Banco de México.'®

1.9.7. Inversion exterior directa

McConnell (2000) la define como la inversién de paises industriales avanzados
en construccion de nuevas plantas multinacionales en los paises en desarrollo y la
compra de empresas o parte de éstas, esta inversion se busca para ampliar el capital
y mejorar las oportunidades y salarios de los habitantes, también para mejorar el

conocimiento tecnologico.

La Secretaria de Relaciones Exteriores (2005) menciona que la inversion de
los paises de América del Norte en México ha tenido un constante crecimiento
representando una participacion de 66 por ciento del total de inversion extranjera en
el 2004. Estados Unidos participa con el 62.8 por ciento y Canada con el 3.3 por

ciento de la inversién extranjera total.

La inversion extranjera directa en la industria farmacéutica también se ha
contraido en los ultimos afios; en el 2003 fue de 150 millones de ddélares tabla 1.7.

Por otro lado la nacional supero los 20 millones de délares.'®

128 tercer.informe.presidencia.gob.mx/index.php?idseccion=16, consultada 01/11/02

129 \www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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Tabla 1.7 Inversion extranjera directa en la industria farmacéutica

1999 $ 110
2000 $ 117
2001 $ 129
2002 $ 140
2003 $ 150
2004 $ 200*

,Nota: Incluye modernizacién de plantas, nuevas instalaciones, nuevos equipos, investigacion clinica y
otos. * Estimado.
Fuente: Canifarma con informacion proporcionada pos las empresas afiliadas.'

1.9.8. Poblacién estimada

Time Life (2005) dice que el censo es el recuento de la poblacién en un cierto
momento, para que un censo sea valido a efectos estadisticos debe ser universal es
decir comprender a todas las personas que viven en el territorio censado, individual
para enumerarse a las personas una por una y simultaneo que todos los datos
recolectados sean en un mismo periodo de tiempo. El censo se realiza cada 5 o 10
afos. Un dato importante para estudiar la poblacion es el crecimiento y este puede
ser natural o real, el natural es la diferencia entre numero de nacidos vivos y numero
de fallecidos dividiendo el resultado entre la poblacion total, el crecimiento real es el
resultado de agregar al crecimiento natural el saldo migratorio (diferencia de

personas que han llegado y las que se han ido a otro lugar).

El aumento en los afios de esperanza de vida y la disminucién de la tasa de
natalidad ocasiona que la distribucion de la poblacidn modifique aumentando la
proporcion de poblacion de adultos y ancianos (Figura 1.23). Esto significa que en el

futuro la demanda de servicios de salud se modifique, asi como en el costo

130 \www.cofepris.gob.mx/bv/libros.htm, consultada 20/09/06.
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relacionado. Los cambios demograficos como el mayor acceso a intervenciones para

combatir enfermedades provocan una transicion epidemioldgica.™"
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Figura 1.23 Distribucion porcentual de la poblacion total en México por grandes

grupos de edad de 1930 a 2050.
Fuente: CONAPO, 1998."*

1.9.9. Tipo de cambio y devaluacion

Samuelson (2002) dice que el tipo de cambio es el precio de una moneda
expresado en otra, determinado en el mercado de divisas que es en el que se
intercambian las diferentes monedas. El equilibrio de la oferta y la demanda de

divisas determinan el tipo de cambio de una moneda.

Existen varios sistemas como mecanismos para fijar el tipo de cambio que

son:

= El sistema de tipos de cambio fijjo que es en el que los gobiernos
especifican el tipo exacto al que se convertira una moneda en otra. Los

paises acuerdan mantener un valor predeterminado de sus monedas en

131 segmento.itam.mx/Administrador/Uploader/material/Mercadotecnia%20Farmaceutica.PDF,
consultada 20/09/06.
32 |dem
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término de otras monedas. El mas importante ha sido el patrén oro que
mantiene constante el precio de las monedas en términos del oro y el
de Breton Woods que se basa en tipos de cambio fijos pero ajustables
(Taylor, 2000).

= El sistema de tipo de cambio flexible o fluctuante que es cuando el tipo
de cambio es determinado por la influencia de la oferta y la demanda, el
gobierno no interviene.

= El sistema de tipo de cambio dirigido, es determinado por la influencia
del la oferta y la demanda, por el gobierno compra o vende moneda o
modifica su politica monetaria subiendo o bajando los tipos de interés

para influir en el tipo de cambio (Samuelson, 2002).

El tipo de cambio de equilibrio de largo plazo esta determinado por la oferta y
demanda de divisas de largo plazo. Bajo un sistema de tipo de cambio fijo, el tipo de
cambio observado difiere del tipo de cambio de equilibrio de largo plazo. Cuando
esta diferencia es grande, produce presiones a una subida del tipo de cambio.
Generalmente, tarde o temprano, los paises que tienen tipos de cambio fijos se
enfrentan al dilema de producir una devaluacion o no, o abandonar el tipo de cambio

fijo hacia un sistema de tipo de cambio libre o de flotacién.*

La devaluacion es la reduccion del valor de la moneda nacional en relacion
con las monedas extranjeras. El efecto de la devaluacion representa un
abaratamiento de las exportaciones y un aumento de los precios de las
importaciones para el pais devaluante en términos de su propia moneda. Es una
medida de politica econdmica consistente en disminuir el valor de una moneda
respecto a otra u otras monedas extranjeras, con la finalidad de equilibrar la balanza

de pagos.™*

Se denomina devaluacidon a una depreciacion del tipo de cambio bajo un

sistema de tipo de cambio fijo (subida del tipo de cambio). Bajo este sistema, la

133 \www.econlink.com.ar/definicion/devaluacion.shtml, consultada 02/11/06
3% www.definicion.org/devaluacion, consultada 02/11/06
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autoridad monetaria es la encargada de definir el valor del tipo de cambio. Una
devaluacion se produce cuando la autoridad monetaria decide asignar un valor mas

elevado al tipo de cambio.™®

Samuelson (2002) dice que cuando el valor de una moneda de un pais en
relacion con la de otro disminuye, la moneda nacional sufre una depreciacion,
mientras que la extranjera sufre una apreciacién. Cuando el tipo de cambio oficial de

un pais baja, la moneda sufre una devaluacién, y cuando sube sufre una revaluacion.

Vargas (2002) menciona que la devaluacién es un instrumento de politica
comercial que tiene repercusiones tanto en las importaciones como en las
exportaciones. Para los importadores los precios aumentan por lo que su demanda
tiende a disminuir, para los exportadores el precio se reduce y su demanda aumenta,
esto mejora la balanza comercial siempre y cuando la depreciacion del tipo de

cambio no sea contrarestada por una subida en los precios nacionales.

En la figura 1.24 se puede observar la evolucion de la valuacion del peso anual
desde el afio 1970 hasta el 2003 en México. Se toma como base el afio de 1970,
ultimo de gobierno del Lic. Gustavo Diaz Ordaz, pues se considera a éste, como el

final de una etapa de crecimiento estable’*°.

1.9.10. Salario contractual

El salario es un indicador econdmico de mayor relevancia ya que tiene un

papel primordial en la economia por varias razones:

= Porque opera como referencia para el intercambio econémico entre el sector

laboral y el patronal (empresas y gobierno).

135 www.econlink.com.ar/definicion/devaluacion.shtml, consultada 02/11/06.
138 \www.mexicomanxico.org/Voto/Devinf.htm, consultada 27/10/06.
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= Por lainfluencia que ejerce sobre otras variables econdémicas, tales como: el
nivel de empleo, la evolucion de los precios, el consumo, el ahorro y el nivel
de vida.

= Porque opera como referencia para el intercambio econémico entre el sector
laboral y el patronal (empresas y gobierno).

= Por la influencia que ejerce sobre otras variables econdémicas, tales como: el
nivel de empleo, la evolucion de los precios, el consumo, el ahorro y el nivel
de vida.

= Por la importancia que tiene en la determinacion de la competitividad de un

pais, via los costos de produccion.

SOBREVALUACION —-->>

VALUACION %

SUBVALUACION

<<

SEXENIDS

Figura 1.24 Valuacion del peso mexicano con respecto al délar 1970 a 2003.
Fuente: www.mexicomaxico.org/Voto/DevInf.htm, consultada 27/10/06.
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Los salarios son un costo de produccion, los incrementos de estos pueden
traducirse en aumentos en los precios de los bienes y de los servicios, y con ello

elevar el nivel de los precios al consumidor.

El salario contractual es la retribucion que paga el patron al trabajador por sus
servicios, formalizado mediante un contrato colectivo de trabajo, que es un convenio
celebrado entre sindicatos de trabajadores y patron es para establecer las
condiciones en las que se debe prestar el trabajo, cuya figura legal esta estipulada

en la Ley Federal del Trabajo en su Articulo 386.

El salario contractual reportado aplica solamente a empresas de jurisdiccion
federal que informan a la Junta Federal de Conciliacion y Arbitraje sobre el resultado
de su revision contractual. Los distintos aumentos al salario contractual negociados
en las empresas de jurisdiccion federal y dados a conocer a la Junta Federal de
Conciliacion y Arbitraje, la STPS computa mensualmente el incremento promedio,

ponderado por el nimero de trabajadores beneficiados en cada revision.'’

1.10. Factores que hacen atractiva la industria farmacéutica en México

México es una regidén importante para la expansién hacia nuevos mercados
por tamafo, economia estable, experiencia productiva y potencial de crecimiento,
ademas de que es una plataforma para qué empresas farmacéuticas pueden

acceder a los demas paises de Latinoamérica.'®
1.10.1. Factores demograficos que incentivan la demanda

En México un factor importante es el envejecimiento demografico ya que la
esperanza de vida ha aumentado mas de 8 afos en las ultimas dos décadas,

significando esto la necesidad de medicamentos.

37 www.banxico.org.mx/tipo/didactico/prin_ind_salarios.pdf, consultada 02/11/06.
138 www.kpmg.com.mx/publicaciones/prensal/prensa_n/2006/febrero/ejecutivof_recetamercado.htm,
consultada 20/09/06.
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1.10.2. Factores epidemioldgicos

En México se tiene un patrén epidemioldgico diferente en el que se presentan
enfermedades infecciosas y las crénico-degenerativas, siendo estas ultimas la de

mayor causa de muerte.
1.10.3. Composicion del gasto

El gasto total en salud ha presentado un constante crecimiento representando
el 6.3 por ciento del PIB. El gasto privado representa la mitad del gasto en salud y el
gasto privado es el 40 por ciento por medicamentos debido a auto prescripcién y a
una falta de prepago de servicio de salud. Estos factores demograficos,
epidemiologicos y de facil acceso al consumo de farmacos hacen que México se

encuentre entre los primeros 10 paises de mayor gasto en medicamentos.
1.10.4. Factores economicos del mercado

En el mercado mexicano la estructura de costos, el volumen de produccion y la
curva de aprendizaje permiten que las empresas farmacéuticas instaladas obtengas
rentabilidades mas elevadas. Los niveles de ventas muestran un crecimiento
sostenido los ultimos diez anos. También debido a que las companias farmaceéuticas
participan en el segmento de manufactura, distribucidn y exportacién logran niveles

de eficiencia y vision del negocio.
1.10.5. Plataforma para la exportacién

Se esta trabajando para ampliar el nicho de mercado de reexportacién, México
lo esta abriendo para cubrir la demanda de algunos productos a Centroamérica en
donde no sea rentable instalar una planta o subsidiaria. México serviria de plataforma

aprovechando el volumen, la situacién geogréfica y las plantas en el pais.
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1.10.6. Genéricos como un nicho aun no explotado al 100 por ciento

El mercado de medicamentos genéricos intercambiables en México apenas
empieza ya que es un porcentaje muy pequefio del mercado. Este es un mercado
que inicia a hacerse presente cada vez mas en los grandes laboratorios de
genéricos. Las principales compaiias multinacionales de genéricos ya tienen

presencia en el pais.
1.10.7. Infraestructura y regulacion

En México el sistema de regulacion e infraestructura ha avanzado para
adecuarse a las exigencias de la industria teniendo ventaja sobre los paises de

Latinoamérica.
1.10.8. Mercado para pruebas clinicas

El mercado latinoamericano es el que ha realizado mayor numero de pruebas
debido a que hay una diversidad y heterogeneidad étnica de la poblacion, al facil
acceso a la poblacion y a la baja frecuencia de estar en tratamiento para otro
padecimiento. Esto hace que México sea un mercado idoneo para pruebas

clinicas.™®

1.11. Conceptos del analisis de regresion

Coeficiente de correlacidén (R): Es el simbolo matematico que define el ajuste
de la regresidén o correlacion, éste valor mide el grado de relacion que existe entre

dos variables y su valor va de +1 6 -1 y mientras mas cercano a éste valor mejor es

3% www.kpmg.com.mx/publicaciones/prensal/prensa_n/2006/febrero/ejecutivof_recetamercado.htm,
consultada 20/09/06.
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el ajuste al modelo. El valor del coeficiente de correlacion mide la aproximacién entre

las variables. El coeficiente de correlacién se puede clasificar de la siguiente manera:

» Perfecta R=1

= ExcelenteR=09<=R<1
»* BuenaR=08<=R<0.9
» RegularR=0.5<=R<0.8
= MalaR<0.5".

El coeficiente de regresion puede ser: Positivo, Negativo y Nulo. Es positivo
cuando las variaciones de la variable independiente X son directamente
proporcionales a las variaciones de la variable dependiente Y. Es negativo, cuando
las variaciones de la variable independiente X son inversamente proporcionales a las
variaciones de las variables dependientes Y. Es nulo o cero, cuando entre las
variables dependientes Y e independientes X no existen relacion alguna, indica una

relacion no lineal™.

Coeficiente de determinacion (R?): Es el grado de bondad del ajuste, es decir,
el modelo de regresion lineal explica el porcentaje de la variabilidad de Y en funcién
de la de X. Representada como R?= (SC regresion/SC total)*100 (Mendenhall, 1981).

Las bandas de confianza (Cl): son el 95 por ciento de los limites de confianza

para las medias de los datos.

Las bandas de prediccion (Pl): son los limites para el 95 por ciento de los

puntos individuales de los datos (GE Appliances, 2002).

Suma de cuadrados de la regresion (SC regresion): Es la variacion total

explicada por la variable X. SC regresion = SC total = SC error (Mendenhall, 1981).

0 \www.monografias.com/trabajos30/regresion, consultada 09/10/06.

"1 1dem.
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Suma de cuadrados del error (SC error): Es la cantidad de variacion total que

no puede ser explicada por X. SC eror = SC total — SC regresion (Mendenhall, 1981).

Suma de cuadrados total (SC ia): Es la variacion total la variable de
respuesta Y respecto a la recta ajustada. SC iotat = SC regresion + SC  error
(Mendenhall,1981).

Cuadrado medio de la regresion (CM regresion): ES la estimacion de la varianza
para el modelo. CM regresion = SC regresion/GL. GL son los grados de libertad asociados

alaSC regresion.

Cuadrado medio de la regresion (CM regresion): ES la estimacion de la varianza
para el modelo. CM regresion = SC regresion/GL. GL son los grados de libertad asociados

alaSC regresion.

Cuadrado medio del error (CM enor): Es la estimacion de la varianza
poblacional. CM ¢ror = SC ero/GL. (GL son los grados de libertad asociados a la
SC error)-

Estadistica F: Se usa para probar la evidencia de que el modelo puede
detectar una relacidén entre la variable de respuesta y las variables independientes.
F = CM regresio’n/ CM error (Mendenha", 1981 ).

Valor P: Es la probabilidad de un error y determina si hay o no diferencia
significativa para poder llegar a una conclusion. P<0.05 indica que hay diferencia

significativa.

Prueba de hipdtesis: Determina si el cambio se debe unicamente a la
casualidad o si hay gran evidencia de que es real. Las pruebas de hipotesis mas

frecuentes son, Ho: a =0 versus Ha:a# 0y Ho: b =0 versus Ha: b # 0.
La prueba estadistica t relativa a la pendiente de la recta esta dada por:

t = b/s *VSCy
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La region de rechazo es el valor critico de t de tablas para (n-2) grados de
libertad (Mendenhall, 1981).

1.12. Analisis del riesgo

Block y Hirt (2001) mencionan que el riesgo se basa en la incertidumbre sobre
los resultados futuros. El riesgo se mide ademas de pérdidas en términos de
incertidumbre esto debido a que hay un amplio espectro de posibles resultados.
Muchos inversionistas tienen aversién al riesgo ya que prefieren una certeza relativa

y no la incertidumbre.

La medicion del riesgo se hace usando mecanismos estadisticos para evaluar
el alcance del riesgo que existe en una situacion dada. Se hace el analisis con los

resultados posibles y la probabilidad en que éstos se den, posteriormente se calcula:

= El| valor esperado que es el promedio ponderado de los resultados
multiplicados por su probabilidad

» Desviacion estandar que es la media de la dispersion o variacion alrededor del
valor esperado, es una medida del promedio aproximada de cuanto puede
alejarse cada uno de los resultados del valores esperado. Cuanto mayor es la
desviacidon estandar mayor es el riesgo.

» Coeficiente de variacion es para hacer mas simple la media del riesgo

dividiendo la desviacion estandar entre el valor esperado.
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Ejemplo:

Valor esperado

Resultado Probabilidad

Ventas P: 125,407,411 0.5 62,703,706
Ventas A:160,611,387 0.1 16,061,139
Ventas N: 28,596,477 0.4 11,438,591

Valor esperado 90,203,435

Desviacion estandar que es la media de la dispersion:

ventas-ventas esperadas  Elevar al cuadrado Multiplicar por probabilidad
125,407,411 1.5727E+16 7.86351E+15

160,611,387 2.5796E+16 2.5796E+15

28,596,477 8.17758E+14 3.27103E+14

1.07702E+16
Desviacion estandar de la media de la dispersion 103,779,644

Coeficiente de variacion = 103,779,644/90,203,435 = 1.15.

Comprando entre dos o mas situaciones, entre mayor sea el coeficiente de
variacion, mayor sera el riesgo.
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ll. PLANTEAMIENTO DE LA PROBLEMATICA E IDENTIFICACION DE LAS
VARIABLES EN ESTUDIO

2.1. Situacioén de la industria farmacéutica en México

La industria farmacéutica genera bienes de primera necesidad para la
poblacién y se enfrenta cambios por avances tecnolégicos, globalizacion, reformas al
sistema de salud, variaciones en la demanda por cambios epidemiolégicos y

demograficos.

En la industria farmacéutica de México se presentan las siguientes

caracteristicas:

» Escasa investigacion y desarrollo en la industria farmacéutica.
» Dependencia tecnoldgica de las empresas multinacionales.

= Mayor consumo de medicamentos de patente.

La necesidad de bajar los costos del tratamiento médico en los ultimos anos,
ha dirigido la atencién a los medicamentos genéricos intercambiables. La tasa de
crecimiento de genéricos ha sido considerable en afos recientes y continuara siendo
superior a la del mercado ya que un numero muy importante de medicamentos, con
altos indices de venta, perderan sus patentes y pasaran a engrosar las filas de los
genéricos intercambiables (Gl). Para 2007 se estima un mercado adicional de Gl
que puede llegar a los 82 mil millones de ddélares en el mundo. Esto significa que en
cada pais se presentara una oportunidad para empresas locales de fabricar las

versiones genéricas de estos medicamentos.'?

2.2. Definicién del problema

El mercado de medicamentos presenta crecimiento debido a que aumenta la

poblacion de edad adulta la cual demanda tratamientos médicos aumentando asi el

142 \www.altonivel.com.mx/articulos.php?id_sec=2&id_art=168, consultada el 09/10/06.
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consumo para que el tratamiento terapéutico pueda ser completado ya que en
México mas del 40 por ciento de la poblacion no tiene seguro publico ni privado y el

gasto de medicamentos lo hacen de su bolsillo.

2.3. Metodologia de la investigacion

Esta tesis es una investigacibn no experimental con una orientacidon
cuantitativa. Se aplicara la estadistica inferencial, ya que se pueden deducir datos a
partir de otros y hallar una respuesta de lo que puede suceder, para comprobar la
relacion y dependencia entre las variables mencionadas anteriormente y el

crecimiento en ventas de la industria farmacéutica.

2.4. Variables causales

Para conocer la situacion real de la industria farmacéutica en México se

requiere hacer un diagnostico y las variables para hacerlo son:
2.4.1. Variable independiente: el crecimiento de la poblacion

Las cifras de esperanza de vida al nacimiento (EVN) corresponden a las
estimaciones realizadas por el Consejo Nacional de Poblacién (CONAPOQO). La cifra
2002 de la EVN es una estimacion basada en el Xl Censo de Poblacién y Vivienda
del afio 2000.

Al presentarse disminucién en la tasa de mortalidad de infantes ha hecho que
la esperanza de vida sea mayor, debido a las mejores condiciones sanitarias, llegada
de antibidticos y vacunas para prevenir las enfermedades infecto-contagiosas y al
control de factores de riesgo y mejoras meédicas. Esto representa un cambio
importante en el tipo de medicamentos demandados en un futuro, asi como la

necesidad de tenerlos a un costo mas accesible. El aumento de las enfermedades
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cronico-degenerativas, origina un aumento en la administracion de medicamentos a

largo plazo asi como la utilizacién de una mayor variedad de medicinas por individuo.

Se prevé que el numero de personas de 65 anos y mas aumentara a 6.8
millones en el 2010 y a 15.6 millones en el 2030, y podria superar los 32 millones en

el 2050, con tasas anuales de crecimiento cercanas al 4%.

En los gastos de salud el mas alto es el de medicamentos tanto en el sector
privado como en el publico lo que ocasiona que en el sector privado haya en algunos
casos gastos mayores al 30% de los ingresos disponibles de las familias y en el
sector publico haya insuficiente abasto. Por lo anterior se requiere contar con
medicamentos mas accesibles tanto para las instituciones de salud como para los

particulares buscando, ademas, mayor disponibilidad y oportunidad.

2.4.2. Variable independiente: las importaciones de productos farmacéuticos.

En México hay materias primas y productos terminados que son de
importacion debido a que muchos medicamentos innovadores no se fabrican en el
pais asi como también por los cambios en los tratados comerciales en donde los
laboratorios instalados en México pueden importar productos fabricados en otros

paises.

2.4.3. Variable independiente: la inflacién en medicamentos.

Es un indicador estadistico, partiendo del indice Nacional de Precios al
Consumidor (INPC), que facilita la toma de decisiones econémicas inherentes al
comportamiento de los precios. Brinda informacion sobre los cambios que tiene el
costo de la vida en el pais. Es comun que diversos contratos como pueden ser de
trabajo o de renta, se actualicen con los cambios en la inflacion. Ademas, las

variaciones de este indicador son un importante referente para la revision de los
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precios de diversos bienes y servicios en la economia. Los precios de los
medicamentos han crecido a mayor velocidad, en promedio cinco veces mas, que la

inflacién general.
2.4 4. Variable independiente: la devaluacion del peso.

Representa la variacién en el tipo de cambio o paridad peso/ddlar y esta como
afecta a la industria farmacéutica ya que se importan materias primas y productos

terminados.
2.4.5. Variable independiente: el incremento de salario contractual.

La gente comienza a perder poder adquisitivo, ya que con el aumento de
precios se inicia el ciclo inflacionario, se aumentar los salarios para compensario y
asi se inicia y continta la espiral inflacionaria. Los aumentos de salarios, nunca son
suficientes y jamas logran alcanzar a los precios, por lo mismo el pueblo en general

pierde poder adquisitivo.
2.4.6. Variable dependiente: el volumen de ventas totales

El valor del mercado farmacéutico mexicano ha aumentado11 por ciento anual
pero en unidades ha sido menor debido al incremento del precio promedio de los

medicamentos.

El consumo per capita en valores de medicamentos tiene una tendencia
ascendente y se calcula que en los proximos afos aumente alrededor del 11 por
ciento, pero este incremento podria ser si las condiciones de disponibilidad y

accesibilidad se hacen mas favorables.

El lento crecimiento en la produccién de medicamentos nacionales y la
dependencia creciente de proveedores extranjeros hace necesario que se impulse a

la industria.
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[1l. ANALISIS E INTERPRETACION DE LA INFORMACION

El objetivo de este estudio fue el de determinar la relacién que guarda el

crecimiento de ventas de medicamentos con el crecimiento de la poblacion de 65 6

mas anos, la inflacién, el incremento de salario contractual, las importaciones de

productos farmacéuticos y la devaluacion del peso ya que estas pueden modificar el

crecimiento de la industria farmacéutica.

Otro objetivo fue realizar un modelo de prediccién con estas variables que

tenga utilidad para analizar informacién de la industria farmacéutica.

3.1. Variables analizadas:

La poblacion de 65 o0 mas afos y el crecimiento en ventas totales de la
industria farmaceéutica.

Las importaciones de medicamentos y el crecimiento en ventas totales
de la industria farmacéutica.

La inflacion y el crecimiento en ventas totales de la industria
farmacéutica.

El incremento de salarios y el crecimiento en ventas totales de la
industria farmacéutica.

La devaluacion del peso y el crecimiento en ventas totales de la

industria farmacéutica.

También se analizaron combinaciones de estas variables:

Las importaciones y la devaluaciéon con el comportamiento de las
ventas totales de la industria farmacéutica.

La poblacién de 65 o mas afios y la devaluacién con el comportamiento
de las ventas totales de la industria farmacéutica.

La poblacion de 65 o mas afios y el incremento de salario con el

crecimiento de las ventas totales de la industria farmacéutica.
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» Las importaciones y el incremento de salario con el crecimiento de las
ventas totales de la industria farmacéutica.
= Elincremento de salario y la devaluacién del peso con el crecimiento de

las ventas totales de la industria farmacéutica.

3.2. Analisis estadistico

El analisis estadistico se hizo con informacién tomada de la base de datos
econdmica del Banco de México, del banco de informacién econdémica del instituto
nacional de estadistica geografica e informatica (INEGI) y la Secretaria de Trabajo y
Previsién Social. La informacion se encuentra en el apéndice en los anexos del A al
F.

La informacion se proceso estadisticamente en el software MINITAB 13.1, Inc
para determinar la relacién que hay entre las variables independientes y la variable

dependiente, ventas en la industria farmacéutica, mediante la regresién lineal.

La variable dependiente es las ventas (Y) que es la que se va a explicar con
las variables independiente (X) mencionadas anteriormente, representada de la
siguiente forma:

Y=a+pBX+¢
Donde:
a: es el valor de la ordenada donde la linea de regresion se intercepta con el eje Y.

b: es el coeficiente de regresidén poblacional (pendiente de la linea recta)

g: es el error
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3.3. Interpretacion de la relacidon que existe entre las variables elegidas con las

ventas a lo largo del periodo de tiempo de 1994 a 2003 mediante la regresion lineal.

3.3.1. Interpretacion de la correlacion entre las ventas de medicamentos y la

poblacion de 65 o mas afnos.

El alargamiento de la sobrevivencia implica cambios en la vida de los
mexicanos en distintos ordenes, tanto en la familia, la comunidad, la salud vy la
sociedad en su conjunto. Esta es una transicion que debe seguirse muy de cerca
puesto que por su profundidad y alcance las demandas de la poblacion mexicana

cambian.

Tabla 3.1 Ventas netas de industria farmacéutica y poblacién de 65 o

mas afos.
Ventas Poblacion
(miles de 65 0 mas
Afio pesos)** afos *

1994 12,521,058| 3,984,958
1995 18,574,603| 4,079,891
1996 26,122,523| 4,174,825
1997 32,904,268| 4,269,758
1998| 40,726,946| 4,364,691
1999( 48,537,809| 4,459,625
2000| 58,033,931 4,685,116
2001 65,932,045| 4,860,045
2002 70,870,502| 5,041,577
2003| 76,642,931 5,229,747

** Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Anual. *Fuente INEGI: Poblacion a mitad de afio

Al hacer la regresion lineal con los datos de la tabla 3.1 de 1994 a 2003 se
obtuvo la figura 3.1, con la ecuacion, ventas = -191,420,098 + 52.3822*Poblacion

mayor a 65 afos, en donde el valor de b = 52.3822 indica el incremento de ventas de
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medicamentos en miles de pesos, en promedio, por cada persona que aumente en la

poblacion de 65 o mas afnos.

Se observo un excelente ajuste de los datos al modelo de regresion lineal ya
que el coeficiente de determinacion R? = 96.6 por ciento indica que el 96.6% de las
variaciones que ocurren en las ventas de productos farmacéuticos se explica por las

variaciones en la poblacion de 65 o mas afios (Tabla 3.2).

Ventas = -191420098 + 52.3822 Poblacion 65

S=4375474 RSq=9.6% R-Sqlad)= 96.2%

100E+08 =

50000000 =—

Ventas

— Regression

- - 95% Cl

— = 95% PI

| | |
4000000 4500000 5000000

Poblacion 65

Figura 3.1 Correlacion entre ventas de medicamentos (miles de pesos) y poblacion

de 65 o mas afos
Fuente: Elaboracidon propia con datos de INEGI. Encuesta Industrial Anual y Poblacién a mitad de afio.

Al hacer la regresion lineal se observd que los datos proporcionan un
coeficiente de correlacion de 0.983 indicando que hay una fuerte relacion entre el
volumen de ventas de medicamentos y la poblacién de 65 o mas afos (Tabla 3.2).
Esto también se comprobd con el valor de P = 0.000, lo cual indica que hay suficiente
evidencia para la relacion de la poblacion de 65 o mas afios con las ventas de

productos farmacéuticos.
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Considerando la informacion de la tabla 3.1 las ventas del total de industria
farmacéutica y farmacoquimica del afio 1994 a 2003 y la informacion de la poblacion
a mitad de afio (hombres y mujeres) de 65 0 mas afos. Se observd que al aumentar
la poblacion de ésta edad incrementan las ventas del sector farmacéutico ya que la
frecuencia de enfermedades aumenta y hay un incremento de medicamentos al

requerir de tratamientos prolongados.

Tabla 3.2 Resumen de analisis de regresion, ventas totales contra
poblacion de 65 0 mas anos.

La ecuacid6n de la regresion es:
Ventas = -1.91E+08 + 52.4 poblaciéon 65+ afios

Predictor Coef SE Coef T P
Constant -191420098 15640758 -12.24 0.000
Poblacién 65+ 52.382 3.451 15.18 0.000
S = 4375474 R-Sq = 96.6% R-Sq(adj) = 96.2%

Analysis of Variance

Source DF SS MS F P
Regression 1 4.41198E+15 4.41198E+15 230.45 0.000
Residual Error 8 1.53158E+14 1.91448E+13

Total 9 4.56514E+15

Fuente: Elaboracién propia.

Con la ecuacién obtenida (Y = - 191420098 + 52.3822 X) y el pronéstico de
poblaciéon de 65 o mas afios de acuerdo a INEGI se puede hacer una proyecciéon de

las ventas de productos farmacéuticos del 2004 al 2012 (Tabla 3.3).

Tabla 3.3 Proyeccion de ventas totales de la industria farmacéutica por
efecto de la poblacion de 65 o mas afos

Poblacion
Ventas (miles| 650 mas
Afo de pesos)p afios *

2004 92,732,175 5,424,596
2005 103,305,626 5,626,448
2006 114,274,826 5,835,855
2007 125,670,259 6,053,399
2008 137,538,599 6,279,971
2009 149,931,180 6,516,551
2010 162,844,754 6,763,077
2011 176,309,494 7,020,125
2012 190,414,292 7,289,392
* Fuente INEGI: Poblacion a mitad de afio, p proyeccién

85



3.3.2. Interpretacibn de la correlacion entre las ventas totales de

medicamentos y las importaciones de productos farmacéuticos.

El resultado del proceso de globalizacién en la industria, por el que un pais se
convierte en el proveedor mundial o regional para determinados productos, mientras
que es importador de otros que se fabrican en otra nacibn de manera mas
competitiva. En México hay materias primas y productos terminados que son de
importacion debido a que muchos medicamentos innovadores no se fabrican en el

pais asi como también por los tratados comerciales.

Tabla 3.4 Ventas totales en la industria farmacéutica e importaciones de
medicamentos

Ventas Importaciones

(miles de (miles de

Afo pesos)** dolares)*
1994 12,521,058 354,993
1995| 18,574,603 324,703
1996 26,122,523 469,124
1997 32,904,268 541,502
1998| 40,726,946 679,098
1999| 48,537,809 863,232
2000| 58,033,931 1,013,001
2001| 65,932,045 1,259,226
2002| 70,870,502 1,463,707
2003| 76,642,931 1,778,766

** Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Anual. *Fuente: Banco de México

Al hacer la regresion lineal con los datos de la tabla 3.4 de 1994 a 2003 con
las importaciones de productos farmacéuticos y las ventas de la industria
farmacéutica se obtuvo la figura 3.2, en la que se observé un coeficiente de
determinacién R? = 0.941 indicando un excelente ajuste de los datos al modelo de
regresion lineal ya que significa que el 94.1% de las variaciones que ocurren en las
ventas de productos farmacéuticos se explica por las variaciones en las
importaciones de productos farmacéuticos (Tabla 3.5). La ecuacion de la regresion
es, Y = 6,593,992 + 44.005* importaciones, en donde el valor de b = 44.005 significa
que las ventas de medicamentos aumentan 44.005 miles de pesos, en promedio, por

cada mil dolares de aumento de importacion de productos farmacéuticos.
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Ventas = 6593992 + 44.0049 Importacione

S=15816095 R-Sq=%1% R-Sqlad)=93.3%

100E+08 =

50000000 —

Ventas

— Regression

- - 95% CI

— 95% PI
0 —

| | | |
300000 800000 1300000 1800000

Importacione

Figura 3.2 Correlacién entre ventas totales de medicamentos (miles de pesos) e

importaciones de productos farmacéuticos (miles de ddlares).
Fuente: Elaboracion propia con datos de INEGI. Encuesta Industrial Anual y Banco de México.

Tabla 3.5 Resumen de analisis de regresién, Ventas totales de
medicamentos (miles de pesos) vs importaciones (miles de
dolares).

La ecuacion de la regresion es:
Ventas = 6593992 + 44.0 Importaciones

Predictor Coef SE Coef T P
Constant 6593992 3879895 1.70 0.128
Importaciones 44.005 3.905 11.27 0.000
S = 5816095 R-Sq = 94.1% R-Sg(adj) = 93.3%

Analysis of Variance

Source DF SS MS F P
Regression 1 4.29453E+15 4_.29453E+15 126.96 0.000
Residual Error 8 2.70616E+14 3.38270E+13

Total 9 4.56514E+15

Fuente: Elaboracion propia

Al hacer el analisis de los datos de la regresion lineal se obtuvo un coeficiente
de correlacion de 0.97, indicando que hay una fuerte relacion entre el incremento de

ventas de medicamentos y las importaciones de productos farmacéuticos (Tabla 3.5).

87



Esto también se comprobd con el valor de P = 000, que significa que la ecuacion

tiene un buen ajuste con el modelo.

3.3.3. Interpretacion de la correlacion entre las ventas totales de medicamentos e

inflacion en medicamentos.

La inflacion de medicamentos ha sido mayor que la inflacién general debido
algunas materias primas y productos terminados que son de importacion y a los altos

costos de la investigacion de los laboratorios.

Tabla 3.6 Ventas totales en la industria farmacéutica e inflacion en
medicamentos

Ventas Inflacién
(milesde | Medicamentos*
Afo pesos)** (%)

1994 12,521,058 16.14
1995 18,574,603 62.57
1996 26,122,523 30.08
1997 32,904,268 20.76
1998| 40,726,946 23.39
1999| 48,537,809 18.08
2000 58,033,931 9.63
2001| 65,932,045 3.37
2002 70,870,502 6.88
2003| 76,642,931 6.14

**Fuente: INEGI Encuesta industrial anual, * Fuente: Banco de México.

Al hacer la regresion lineal con los datos de la tabla 3.6 de 1994 a 2003 con la
inflacion en medicamentos y las ventas de la industria farmacéutica se obtuvo la
figura 3.3, en la que se observé un coeficiente de determinacion R? = 0.501 indicando
un regular ajuste de los datos al modelo de regresion lineal ya que significa que
solamente el 50.1% de las variaciones que ocurren en las ventas de productos
farmacéuticos se explica por las variaciones en la inflacion de productos
farmacéuticos (Tabla 3.7). La ecuacion de la regresion es, Y = 63,249,099 — 921,764*
inflacion en medicamentos, en donde el valor de b = -921,764 significa que tenemos

la pendiente de la recta negativa indicando una disminucion de 921,764 miles de
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pesos en ventas de medicamentos, en promedio, por cada punto porcentual de

aumento en la inflacion.

Ventas = 63249099 - 921764 Inf. Medic

$=16874372 R-Sq=50.1% R-Sq(adj)=43.9 %

1.00E+08 —

50000000 —

Ventas

— Regression

------ 95% ClI

—_—— 95% PI

0 10 20 30 40 50 60

Inf. Medic

Figura 3.3 Correlacion entre ventas de medicamentos (miles de pesos) e inflacién de

productos farmacéuticos (%).
Fuente: Elaboracion propia con datos de INEGI. Encuesta Industrial Anual y Banco de México.

Tabla 3.7 Resumen de analisis de regresion, Ventas totales de
medicamentos (miles de pesos) vs inflacion de
medicamentos (%).

La ecuacién de la regression es:
Ventas =63249099 - 921764 Inf. Medic

Predictor Coef SE Coef T p
Constant 63249099 8339203 7.58 0.000
Inf. Med -921764 325235 -2.83 0.022
S = 16874372 R-Sq = 50.1% R-Sq(adj) = 43.9%

Analysis of Variance

Source DF SS MS F P
Regression 1 2.28719E+15 2.28719E+15 8.03 0.022
Residual Error 8 2.27796E+15 2.84744E+14

Total 9 4.56514E+15

Fuente: Elaboracion propia

89



Al hacer el analisis de los datos de la regresion lineal se obtuvo un coeficiente
de correlacion de 0.7078, indicando que hay una regular relacion entre el incremento
de ventas de medicamentos y la inflacion de medicamentos (Tabla 3.7). Esto también
se comprobd con el valor de P = 0.022, que significa que la ecuacion tiene un buen

ajuste con el modelo.

3.3.4. Interpretacion de la correlacion entre las ventas totales de medicamentos vy el

incremento de salarios.

El incremento salarial tiene influencia en las ventas de medicamentos ya que
dependiendo de los ingresos de las personas pueden tener acceso a medicamentos

para iniciar o mantener algun tratamiento médico.

Tabla 3.8 Ventas en la industria farmacéutica e incremento de salarios

contractual
Ventas Incremento
(miles de salario
Afio pesos)** contractual (%)*
1994| 12,521,058 5.38
1995| 18,574,603 11.93
1996| 26,122,523 20.07
1997( 32,904,268 19.29
1998( 40,726,946 17.77
1999| 48,537,809 16.87
2000| 58,033,931 12.54
2001| 65,932,045 9.34
2002| 70,870,502 6.07
2003| 76,642,931 4.87

** Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Anual. *Fuente: Secretaria del Trabajo y
Prevision Social y Banco de México.

Al hacer la regresion lineal con los datos de la tabla 3.8 de 1994 a 2003 con el
incremento de salario y las ventas de la industria farmacéutica se obtuvo la figura
3.4, en la que se observd un coeficiente de determinacion R? = 0.149 indicando un
mal ajuste de los datos al modelo de regresion lineal ya que significa que el 14.9% de
las variaciones que ocurren en las ventas de productos farmacéuticos se explica por

las variaciones en el incremento de salario contractual (Tabla 3.9).
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Al hacer el analisis de los datos de la regresion lineal se obtuvo un coeficiente
de correlacion de 0.386, indicando que hay una mala relacidn entre el incremento de
ventas de medicamentos y el incremento de salario contractual (Tabla 3.9). Esto
también se comprobd con el valor de P = 0.271, que significa que la ecuaciéon no

tiene un buen ajuste con el modelo.

Ventas = 63424688 - 1477324 Inc. Salario

§=204250 RSq=149%  R-Sqlad)=42%

N
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——
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~
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il T T ae—— L L

50000000 —

Ventas

T L L L]

Regression

- == 95% Cl

o — 95% Pl

Inc. Salario

Figura 3.4 Correlacion entre ventas de medicamentos (miles de pesos) e incremento

de salario contractual (%).
Fuente: Elaboracion propia con datos de INEGI. Encuesta Industrial Anual, Secretaria del Trabajo y
Prevision Social y Banco de México.
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Tabla 3.9 Resumen de analisis de regresion, Ventas de medicamentos
(miles de pesos) vs incremento de salario contractual (%).

La ecuacid6n de la regresion es:
Ventas =63424688 - 1477324 Inc. Salario

Predictor Coef SE Coef T
Constant 63424688 17014087 3.73
Inc. Sal -1477324 1250361 -1.18
S = 22042250 R-Sq = 14.9% R-Sq(adj) = 4.2%

Analysis of Variance

Source
Regression
Residual Error
Total

DF
1

SS MS
6.78255E+14 6.78255E+14
8 3.88689E+15 4.85861E+14

9 4.56514E+15

0.271

Fuente: Elaboracion propia

3.3.5. Interpretacidon de la correlacion entre las ventas totales de medicamentos vy

devaluacion.

La devaluacion de la moneda tiene influencia en el incremento en ventas de

medicamentos ya que se importan materias primas y productos terminados. Por esta

razon el precio de los medicamentos aumenta.

Tabla 3.10 Ventas totales en la industria farmacéutica y devaluacion del

peso.

Ventas

(miles de
ARo pesos)** Devaluacion (%)*
1994 12,521,058 48.39
1995| 18,574,603 55.47
1996| 26,122,523 2.34
1997| 32,904,268 4.33
1998| 40,726,946 21.22
1999 48,537,809|- 3.42
2000| 58,033,931]- 0.10
2001| 65,932,045]- 4.39
2002| 70,870,502 13.00
2003| 76,642,931 8.46

** Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Anual.
*Fuente: www.mexicomaxico.org/Voto/DevInf.htm, consultada 27/10/06.
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Al hacer la regresion lineal con los datos de la tabla 3.10 de 1994 a 2003 con
la devaluacion y las ventas de la industria farmacéutica se obtuvo la figura 3.5, en la
que se observo un coeficiente de determinacion R? = 0.405 indicando un mal ajuste
de los datos al modelo de regresion lineal ya que significa que el 40.5% de las
variaciones que ocurren en las ventas de productos farmacéuticos se explica por las
variaciones en la devaluacion del peso (Tabla 3.11). La ecuacion de la regresion es,
Y = 54,903,526 - 765,627* devaluacién del peso, en donde el valor de b = -765,627
significa que tenemos la pendiente de la recta negativa indicando una disminucién de
965,627 miles de pesos en ventas de medicamentos, en promedio, por cada punto

porcentual de aumento de la devaluacion.

Ventas = 54903526 - 675627 Devaluacion

$=18421765 R-Sq=405% R-Sq(adj)=33.1 %

1.00E+08 —

50000000 —

Ventas

— Regression

------ 95% CI

_—— 95% PI

0 10 20 30 40 50 60
Devaluacién

Figura 3.5 Correlacién entre las ventas de medicamentos y devaluacion del peso
Fuente: Elaboracion propia con datos de INEGI. Encuesta Industrial Anual y “3con datos de INEGI.

Al hacer el analisis de los datos de la regresion lineal se obtuvo un coeficiente
de correlacion de 0.636, indicando que hay una regular relacion entre el incremento

de ventas de medicamentos y la devaluacion del peso (Tabla 3.11). Esto también se

143 www.mexicomanxico.org/Voto/DevInf.htm, consultada 27/10/06.
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comprobd con el valor de P = 0.048, que significa que la ecuacion tiene un ajuste

regular con el modelo.

Tabla 3.11 Resumen de analisis de regresion, ventas totales vs
devaluacion

La ecuacion de la regresion es:
Ventas =54903526 - 675627 Devaluacion

Predictor Coef SE Coef T P

Constant 54903526 7184142 7.64 0.000
Devaluacion -675627 289350 -2.33 0.048

S = 18421765 R-Sq = 40.5% R-Sq(adj) = 33.1%

Analysis of Variance

Source DF SS MS F P
Regression 1 1.85025E+15 1.85025E+15 5.45 0.048
Residual Error 8 2.71489E+15 3.39361E+14

Total 9 4.56514E+15

Fuente: Elaboracion propia

A continuacion se hizo el analisis de regresion multiple mediante un modelo
estadistico lineal para revisar la relacion entre mas de una variable con las ventas de

medicamentos.

3.3.6. Interpretacion de la correlacién de las ventas totales de medicamentos con

importaciones y devaluacion.

Al hacer la regresiéon multiple (escalonada) con las dos variables de los datos
de la tabla 3.12 el efecto que tienen las importaciones y la devaluacion del peso es
mayor que cada una de las variables por separado, obteniéndose los datos de la
tabla 3.13.

Al hacer la regresion lineal multiple con los datos de la tabla 3.12 de 1994 a
2003 con las ventas de medicamentos contra las importaciones y la devaluacion del
peso el factor R? = 0.9406 indica que las importaciones contribuyen en un 94.06% a

explicar la variaciéon del modelo de regresién lineal y al incluir la devaluacion se
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explica el 96.7% de las variaciones que ocurren en las ventas de productos

farmacéuticos con estas dos variables (Tabla 3.13).

En el andlisis de los datos de la regresion lineal multiple se obtuvo un
coeficiente de correlacion de 0.983, indicando que hay una excelente relacion entre
el incremento de ventas totales de medicamentos con las importaciones y la
devaluacion del peso (Tabla 3.14). Esto también se comprobd con el valor de P =

0.000 (regresion), que significa que la ecuacion tiene un buen ajuste con el modelo.

Los resultados del modelo de prediccion se pueden resumir en la ecuaciéon de
la regresion lineal multiple, Y = 13,371,405 + 39.6 * importaciones - 201,206 *
devaluacion del peso, en donde el valor de b = 39.6 significa que las ventas de
medicamentos aumentan en 39.6 miles de pesos, en promedio, por cada mil délares
que aumenten las importaciones y el valor b = -201,206 significa una disminucion de
201,206 miles de pesos en ventas de medicamentos, en promedio, por cada punto

porcentual de aumento de la devaluacion.

Tabla 3.12 Ventas en la industria farmacéutica con importaciones y
devaluacion del peso.

Ventas Importaciones
(miles de (miles de Devaluacion
Ao pesos)** dolares)* (Yo)***

1994 12,521,058 354,993 48.39
1995| 18,574,603 324,703 55.47
1996| 26,122,523 469,124 2.34
1997| 32,904,268 541,502 4.33
1998| 40,726,946 679,098 21.22
1999| 48,537,809 863,232|- 3.42
2000| 58,033,931 1,013,001|- 0.10
2001| 65,932,045 1,259,226|- 4.39
2002| 70,870,502 1,463,707 13.00
2003| 76,642,931 1,778,766 8.46

** Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Anual. *Fuente: Banco de México,
***Fuente: www.mexicomaxico.org/Voto/Devinf.htm, consultada 27/10/06.
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Tabla 3.13 Regresién escalonada de ventas contra importaciones de
productos farmacéuticos y devaluacion del peso.

La respuesta es: ventas en 2 variables, con N = 10
Paso 1 2
Constant 6593992 13371405
Importaciones 44.0 39.6
T-Value 11.27 10.96
P-value 0.000 0.000
Devaluacion -201206
T-Value -2.38
P-value 0.049
S 5816095 4622434
R-Sq 94.07 96.72
R-Sq(adj) 93.33 95.79
C-p 6.7 3.0

Fuente: Elaboracion propia

Tabla 3.14 Analisis de regresion de ventas contra importaciones de
productos farmacéuticos y devaluacion del peso.

La ecuacion de la regresion es:
Ventas =13371405 + 39.6 Importaciones - 201206 Devaluaciodn

Predictor Coef SE Coef T P
Constant 13371405 4197218 3.19 0.015
Importaciones 39.599 3.614 10.96 0.000
Devaluacion -201206 84534 -2.38 0.049
S = 4622434 R-Sq = 96.7% R-Sg(adj) = 95.8%

Analysis of Variance

Source DF SS MS F P
Regression 2 4_41557E+15 2.20779E+15 103.33 0.000
Residual Error 7 1.49568E+14 2_.13669E+13

Total 9 4.56514E+15

Source DF Seq SS

Importac 1 4.29453E+15

Devaluac 1 1.21047E+14

Fuente: Elaboracion propia
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3.3.7. Interpretacion de la correlacidon de las ventas totales de medicamentos con la

poblacion de 65 o mas afos y devaluacion del peso.

Al hacer la regresiéon multiple (escalonada) con las cinco variables de los datos
de la tabla 3.15 solamente dos variables son significativas para las ventas totales,

obteniéndose los datos de la tabla 3.16.

Al hacer la regresion multiple con los datos de la tabla 3.15 de 1994 a 2003
con las ventas de medicamentos contra las cinco variables el factor R? = 0.9665
indica que la poblacion de 65 o mas afos contribuyen en un 96.65% a explicar la
variacion del modelo de regresion lineal y al incluir la devaluacion se explica el
98.33% de las variaciones que ocurren en las ventas de productos farmacéuticos con

estas dos variables (Tabla 3.16).

Tabla 3.15 Ventas totales en la industria farmacéutica con poblacién de
65 mas anos, devaluacion del peso, incremento de salario
contractual, inflacién de medicamentos e importaciones.

Incremento
Ventas salario Inflacién Importaciones|
(miles de Poblacion 65 o Devaluaciéon [contractual | Medicamentos (miles de
Afio pesos)** mas afios * (Yoy*** (%)+ (%)++ délares)++

1994| 12,521,058 3,984,958 48.39 5.38 16.14 354,993
1995| 18,574,603 4,079,891 55.47 11.93 62.57 324,703
1996| 26,122,523 4,174,825 2.34 20.07 30.08 469,124
1997| 32,904,268 4,269,758 4.33 19.29 20.76 541,502
1998| 40,726,946 4,364,691 21.22 17.77 23.39 679,098
1999| 48,537,809 4,459,625|- 3.42 16.87 18.08 863,232
2000 58,033,931 4,685,116|- 0.10 12.54 9.63 1,013,001
2001| 65,932,045 4,860,045|- 4.39 9.34 3.37 1,259,226
2002 70,870,502 5,041,577 13.00 6.07 6.88 1,463,707
2003| 76,642,931 5,229,747 8.46 4.87 6.14 1,778,766

** Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Anual. *Fuente INEGI: Poblacién a mitad de afio,

***Fuente: www.mexicomaxico.org/Voto/DevInf.htm, consultada 27/10/06.

+Fuente: Secretaria del Trabajo y Prevision Social y Banco de México, ++ Fuente:
Banco de México
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Tabla 3.16 Regresion escalonada de ventas totales contra poblacion de
65 o0 mas afos, devaluacion del peso, incremento de salario
contractual, inflacibn de medicamentos e importaciones.

La respuesta es: ventas en 5 variables, con N = 10
Paso 1 2
Constant -1.91E+08-1.69E+08
Poblacién 65+ 52.4 48.0
T-Value 15.18 15.56
P-value 0.000 0.000
Devaluacioén -163148
T-Value -2.66
P-Value 0.033
S 4375474 3301173
R-Sq 96.65 98.33
R-Sq(adj) 96.23 97.85
C-p 3.5 0.7

Fuente: Elaboracion propia

En el analisis de los datos de la regresion lineal multiple se obtuvo un
coeficiente de correlacion de 0.991, indicando que hay una excelente relacion entre
el incremento de ventas de medicamentos con la poblacién de 65 o mas afos y la
devaluacion del peso (Tabla 3.17). Esto también se comprobd6 con el valor de P =

0.000 (regresion), que significa que la ecuacion tiene un buen ajuste con el modelo.

Tabla 3.17 Analisis de regresion de ventas totales de medicamentos
contra la poblacién de 65 o mas afnos y devaluacion del
peso.

La ecuacid6n de la regresion es:
Ventas = -1.69E+08 + 48.0 poblacion - 163148 Devaluacion

Predictor Coef SE Coef T p
Constant -169219984 14460929 -11.70 0.000
Poblaciéon 65+ 47.990 3.084 15.56 0.000
Devaluacion -163148 61427 -2.66 0.033
S = 3301173 R-Sq = 98.3% R-Sq(adj) = 97.9%

Analysis of Variance

Source DF SS MS F P
Regression 2 4_48886E+15 2.24443E+15 205.95 0.000
Residual Error 7 7.62842E+13 1.08977E+13

Total 9 4.56514E+15

Source DF Seq SS

poblacio 1 4.41198E+15

Devaluac 1 7.68740E+13

Fuente: Elaboracion propia
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Los resultados del modelo de prediccion se pueden resumir en la ecuacion de
la regresion lineal multiple, Y =-169,219,984 + 48.0*poblacion de 65 o mas afos -
163,148 *devaluacion del peso, en donde el valor de b = 48.0 significa que las ventas
de medicamentos aumentan en 48.0 miles de pesos, en promedio, por cada persona
que aumenten la poblacién de 65 o mas anos y el valor b = -163,148 significa una
disminucién de 163,148 miles de pesos en ventas de medicamentos, en promedio,

por cada punto porcentual de aumento de la devaluacion del peso.

3.3.8. Interpretacion de la correlacidon de las ventas totales de medicamentos con la

poblacion de 65 o mas anos y el incremento de salario contractual.

Al hacer la regresion multiple (escalonada) con las cuatro variables de los
datos de la tabla 3.18 solamente dos variables son significativas para las ventas

totales, obteniéndose los datos de la tabla 3.19.

Al hacer la regresion multiple con los datos de la tabla 3.18 de 1994 a 2003
con las ventas de medicamentos contra las cuatro variables el factor R? = 0.9665
indica que la poblacion de 65 o mas afos contribuyen en un 96.65% a explicar la
variacion del modelo de regresion lineal y al incluir el incremento de salario
contractual se explica el 98.14% de las variaciones que ocurren en las ventas de

productos farmacéuticos con estas dos variables (Tabla 3.19).
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Tabla 3.18 Ventas totales en la industria farmacéutica con poblacién de
65 mas afos, el incremento de salario contractual, inflacién
de medicamentos y las importaciones.

Incremento
Ventas salario Inflacién | Importaciones
(miles de Poblaciéon 650 contractual [Medicamen (miles de
Afo pesos)** mas afos * (Y0)*** tos (%)++ dolares)++

1994| 12,521,058 3,984,958 5.38 16.14 354,993
1995| 18,574,603 4,079,891 11.93 62.57 324,703
1996| 26,122,523 4,174,825 20.07 30.08 469,124
1997| 32,904,268 4,269,758 19.29 20.76 541,502
1998| 40,726,946 4,364,691 17.77 23.39 679,098
1999| 48,537,809 4,459,625 16.87 18.08 863,232
2000| 58,033,931 4,685,116 12.54 9.63 1,013,001
2001| 65,932,045 4,860,045 9.34 3.37 1,259,226
2002| 70,870,502 5,041,577 6.07 6.88 1,463,707
2003| 76,642,931 5,229,747 4.87 6.14 1,778,766

** Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Anual. *Fuente: INEGI, Poblaciéon a mitad de afio,
****Fuente: Secretaria del Trabajo y Prevision Social y Banco de México,
++ Fuente: Banco de México

Tabla 3.19 Regresion escalonada de ventas totales en la industria
farmacéutica con poblacion de 65 mas anos, el incremento
de salario contractual, inflacion de medicamentos y las

importaciones.

La respuesta es: ventas en 4 variables, con N = 10
Paso 1 2
Constant -1.91E+08-2.15E+08
Poblacién 52.4 56.1
T-Value 15.18 17.72
P-value 0.000 0.000
Inc. Salario 541761
T-Value 2.38
P-value 0.049

S 4375474 3479372
R-Sq 96.65 98.14
R-Sq(adj) 96.23 97.61
C-p 5.7 2.5

Fuente: Elaboracion propia

En el andlisis de los datos de la regresion lineal multiple se obtuvo un
coeficiente de correlacién de 0.9904, indicando que hay una excelente relacion entre
el incremento de ventas de medicamentos con la poblacion de 65 o mas afos y el

incremento de salario contractual (Tabla 3.20). Esto también se comprobd con el
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valor de P = 0.000 (regresion), que significa que la ecuacion tiene un buen ajuste

con el modelo.

Los resultados del modelo de prediccion se pueden resumir en la ecuaciéon de
la regresion lineal multiple, Y = -215,145,660 + 56.1 * poblacion de 65 o mas afnos +
541,761 *incremento de salario contractual, en donde el valor de b = 56.1 significa
que las ventas de medicamentos aumentan en 56.1 miles de pesos, en promedio,
por cada persona que aumenten la poblacién de 65 o mas afos y el valor b =
541,761 significa un aumento de 541,761 miles de pesos en ventas de
medicamentos, en promedio, por cada punto porcentual de aumento en el salario

contractual.

Tabla 3.20 Analisis de regresion de ventas totales de medicamentos
contra la poblacién de 65 o mas anos vy el incremento de
salario contractual.

La ecuacion de la regresion es:
Ventas = -2.15E+08 + 56.1 poblacion + 541761 Inc. Salario

Predictor Coef SE Coef T p
Constant -215145660 15946658 -13.49 0.000
poblacioén 56.148 3.168 17.72 0.000
Inc. Salario 541761 227893 2.38 0.049
S = 3479372 R-Sq = 98.1% R-Sq(adj) = 97.6%

Analysis of Variance

Source DF SS MS F P
Regression 2 4_48040E+15 2.24020E+15 185.05 0.000
Residual Error 7 8.47422E+13 1.21060E+13

Total 9 4.56514E+15

Source DF Seq SS

poblacio 1 4.41198E+15

Inc. Sal 1 6.84160E+13

Fuente: Elaboracion propia
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3.3.9. Interpretacion de la correlacion de las ventas totales de medicamentos con

importaciones de medicamentos y el incremento de salario contractual.

Al hacer la regresion multiple (escalonada) con las cuatro variables de los
datos de la tabla 3.21 solamente dos variables son significativas para las ventas

totales, obteniéndose los datos de la tabla 3.22.

Al hacer la regresion multiple con los datos de la tabla 3.21 de 1994 a 2003
con las ventas de medicamentos contra las cuatro variables el factor R? = 0.9409
indica que las importaciones de medicamentos contribuyen en un 94.09% a explicar
la variacion del modelo de regresion lineal y al incluir el incremento de salario
contractual se explica el 96.97% de las variaciones que ocurren en las ventas de

productos farmacéuticos con estas dos variables (Tabla 3.22).

Tabla 3.21 Ventas totales en la industria farmacéutica con importaciones
de productos farmacéuticos, el incremento de salario
contractual, la inflacion en medicamentos y la devaluacion

del peso.
Incremento
Ventas Importaciones salario Inflacién
(miles de (miles de contractual |Medicamen| Devaluacion
Afio pesos)** délares)* (Yo)r** tos (%)++ %0+

1994| 12,521,058 354,993 5.38 16.14 48.39
1995| 18,574,603 324,703 11.93 62.57 55.47
1996| 26,122,523 469,124 20.07 30.08 2.34
1997| 32,904,268 541,502 19.29 20.76 4.33
1998| 40,726,946 679,098 17.77 23.39 21.22
1999| 48,537,809 863,232 16.87 18.08 |- 3.42
2000| 58,033,931 1,013,001 12.54 9.63 0.10
2001| 65,932,045 1,259,226 9.34 3.37 4.39
2002 70,870,502 1,463,707 6.07 6.88 13.00
2003| 76,642,931 1,778,766 4.87 6.14 8.46

** Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Anual. *Fuente: Banco de México, ***Fuente:
Secretaria del Trabajo y Previsiéon Social y Banco de México, ++ Fuente:
Banco de Meéxico, +Fuente: www.mexicomaxico.org/Voto/Devinf.htm,
consultada 27/10/06.
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Tabla 3.22 Regresion escalonada de ventas totales en la industria
farmacéutica con importaciones de productos farmacéuticos,
el incremento de salario contractual, la inflacibn en
medicamentos y la devaluacion del peso.

La respuesta es: ventas en 4 variables, con N = 10
Paso 1 2
Constant 6593992 -7435479
Importaciones 44.0 49.0
T-Value 11.27 13.76
P-value 0.000 0.000
Inc. Salario 777206
T-Value 2.58
P-Value 0.036
S 5816095 4448910
R-Sq 94.07 96.97
R-Sq(adj) 93.33 96.10
C-p 4.3 1.3

Fuente: Elaboracion propia

En el andlisis de los datos de la regresion lineal multiple se obtuvo un
coeficiente de correlacién de 0.985, indicando que hay una excelente relacion entre
el incremento de ventas de medicamentos con las importaciones de farmacos vy el
incremento de salario contractual (Tabla 3.23). Esto también se comprobd con el
valor de P = 0.000 (regresion), que significa que la ecuacion tiene un buen ajuste

con el modelo.

Los resultados del modelo de prediccion se pueden resumir en la ecuacion de
la regresion lineal multiple, Y =-7435479 + 49.0 * importaciones de medicamentos
+ 777,206 *incremento de salario contractual, en donde el valor de b = 49.0 significa
que las ventas de medicamentos aumentan en 49.0 miles de pesos, en promedio,
por cada mil délares que aumenten las importaciones y el valor b = 777,206 significa
un aumento de 777,206 miles de pesos en ventas de medicamentos, en promedio,

por cada punto porcentual de aumento en el salario contractual.
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Tabla 3.23 Analisis de regresion de ventas totales de medicamentos
contra las importaciones de productos farmacéuticos y el
incremento de salario contractual.

La ecuacion de la regresion es:

Ventas = - 7435479 + 49.0 Importaciones + 777206 Inc. Salario
Predictor Coef SE Coef T P
Constante -7435479 6189229 -1.20 0.269
Importaciones 49.014 3.562 13.76 0.000

Inc. Salalario 777206 300881 2.58 0.036

S = 4448910 R-Sq = 97.0% R-Sg(adj) = 96.1%

Analysis of Variance

Source DF SS MS F P
Regression 2 4.42659E+15 2.21330E+15 111.82 0.000
Residual Error 7 1.38550E+14 1.97928E+13

Total 9 4.56514E+15

Source DF Seq SS

Importaciones 1 4.29453E+15
Inc. Salario 1 1.32066E+14

Fuente: Elaboracion propia

3.3.10. Interpretacion de la correlacion de las ventas totales de medicamentos con la

devaluacion del peso y el incremento de salario contractual.

Al hacer la regresiéon multiple (escalonada) con las dos variables de los datos
de la tabla 3.24 el efecto que tienen la devaluacion del peso y el incremento de
salario es mayor que cada una de las variables por separado, obteniéndose los datos
de la tabla 3.25.

Al hacer la regresion lineal con los datos de la tabla 3.24 de 1994 a 2003 con
las ventas de medicamentos contra la devaluacion del peso y el incremento de
salario contractual el factor R* = 0.4053 indica que la devaluaciéon del peso
contribuyen en un 40.53% a explicar la variacion del modelo de regresion lineal y al
incluir el incremento de salario contractual se explica el 78.67% de las variaciones
que ocurren en las ventas de productos farmacéuticos con estas dos variables (Tabla

3.25) significando un ajuste regular de los datos al modelo de regresién lineal.
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Tabla 3.24 Ventas totales en la industria farmacéutica con la devaluacioén
del peso y el incremento de salario contractual.

Ventas Incremento
(miles de Devaluacion salario
Afo pesos)** (%)*** contractual (%)*
1994| 12,521,058 48.39 5.38
1995| 18,574,603 55.47 11.93
1996 26,122,523 2.34 20.07
1997| 32,904,268 4.33 19.29
1998 40,726,946 21.22 17.77
1999| 48,537,809]- 3.42 16.87
2000| 58,033,931(- 0.10 12.54
2001 65,932,045(- 4.39 9.34
2002| 70,870,502 13.00 6.07
2003| 76,642,931 8.46 4.87
** Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Anual. *Fuente: Secretaria del Trabajo vy
Prevision Social y Banco de México., ***Fuente:

www.mexicomaxico.org/Voto/Devinf.htm, consultada 27/10/06.

Tabla 3.25 Regresion escalonada de ventas totales contra devaluacién
del peso y el incremento de salario contractual.

La respuesta es: ventas 2 variables, con N = 10
Paso 1 2

Constant 54903526 89028709

en

-893336
-4.58
0.003

Devaluacion -675627
T-Value -2.33
P-value 0.048

-2494310
-3.54
0.009

Inc. Salalario
T-Value
P-value

18421765
40.53
33.10

13.5

11792968
78.67
72.58

3.0

S

R-Sq
R-Sq(adj)
C-p

F

uente: Elaboracion propia

En el analisis de los datos de la regresion lineal multiple se obtuvo un
coeficiente de correlacion de 0.887, indicando que hay una buena relacién entre el

incremento de ventas de medicamentos con la devaluacion del peso y el incremento
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de salario contractual (Tabla 3.26). Esto también se comprobd con el valor de P =

0.000 (regresion), que significa que la ecuacion tiene un buen ajuste con el modelo.

Tabla 3.26 Analisis de regresion de ventas totales de medicamentos
contra la devaluacion del peso y el incremento de salario
contractual.

La ecuacid6n de la regresion es:
Ventas =89028709 - 893336 Devaluacién - 2494310 Inc. Salario

Predictor Coef SE Coef T P
Constante 89028709 10684369 8.33 0.000
Devaluacion -893336 195182 -4_.58 0.003
Inc. Salario -2494310 704900 -3.54 0.009
S = 11792968 R-Sq = 78.7% R-Sq(adj) = 72.6%

Analysis of Variance

Source DF SS MS F P
Regression 2 3.59162E+15 1.79581E+15 12.91 0.004
Residual Error 7 9.73519E+14 1.39074E+14

Total 9 4.56514E+15

Source DF Seq SS

Devaluacion 1 1.85025E+15
Inc. Salario 1 1.74137E+15

Fuente: Elaboracion propia

Los resultados del modelo de prediccion se pueden resumir en la ecuaciéon de
la regresion lineal multiple, Y = 89,028,709 - 893,336 * devaluacion del peso -
2,494,310 *incremento de salario contractual, en donde el valor de b = -893,336
significa que las ventas de medicamentos disminuyen en 893,336 miles de pesos, en
promedio, por cada punto porcentual que aumenta la devaluacion del peso y el
valor b = -2,494,310 significa una disminucion de 2,494,310 miles de pesos en ventas
de medicamentos, en promedio, por cada punto porcentual de aumento en el salario

contractual.
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3.4. Modelo

Con las correlaciones de las variables y el analisis de los datos se obtienen las
siguientes ecuaciones para las ventas de medicamentos que ofrecen la posibilidad
de armar un modelo de prediccibn que puede ser util para hacer prondsticos
aproximados del comportamiento de las ventas totales de medicamentos con
algunas de las variables macroeconomicas y la poblaciéon de 65 o0 mas afos ya que
afecta la economia de las empresas farmacéuticas , el bolsillo de los mexicanos vy el

acceso a los medicamentos.

= Ventas = -19,1420,098 + 52.3822*Poblacion de 65 o mas afos,
R?=96.6 y R=98.3.

= Ventas = 6,593,992 + 44.00497*Importaciones de medicamentos,
R?=94.1 y R=97.0.

= Ventas = 63,249,099 - 921,764*Inflacién de medicamentos, R*= 50.1 y
R=70.78.

= Ventas = 54,903,526 - 675,627 * Devaluacién del peso, R?=40.5 y
R=63.6.

= Ventas = -215,145,660 + 56.1*Poblacibn de 65 o mas afos +
541,761*Incremento de salario contractual, R?=98.14 y R=99.04.

= Ventas = -169,219,984 + 48.0*Poblacion de 65 o mas anos -
163,148*devaluacion del peso, R?>=98.3 y R=99.15.

= Ventas = 13,371,405 + 39.6*Importaciones de medicamentos -
201,206*devaluacion del peso, R?=96.7 y R=98.3.
» Ventas = - 7,435,479 + 49.014*Importaciones de medicamentos +

777,206*incremento de salario contractual, R>=96.97 y R=98.5.
= Ventas = 89,028,709 - 2494310*Incremento de salario contractual -
893,336*devaluacion del peso, R?=78.67 y R=88.7.

Con las ecuaciones obtenidas se plantean diferentes escenarios para
observar el impacto de cada una de las variables y de la combinacion de estas en el

comportamiento de las ventas de medicamentos (Tabla 3.27 y 3.28).
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Tabla 3.27 Comportamiento de las ventas de medicamentos con las

variables en diferentes escenarios (positivo, base vy
negativo).
Ventas = -191,420,098 + 52.3822*Poblacion de 65 o mas afos
Variables X's Variable Y
Importaciones Inflacién Incremento
(miles de Medicamentos salario Poblacion de | Devaluacion [ Ventas (miles
Escenario dodlares) (%) contractual (%) |65 o mas afios | del peso (%) de pesos)
Positivo 8,000,000 227,637,502
Base 6,000,000 122,873,102
Negativo 3,000,000 - 34,273,498
Ventas = 6,593,992 + 44.00497*Importaciones de medicamentos
Variables X's Variable Y
Importaciones Inflacién Incremento
(miles de Medicamentos salario Poblacion de | Devaluacion [Ventas (miles
Escenario dolares) (%) contractual (%) |65 o mas afios | del peso (%) de pesos)
Positivo 3500000 160,611,387
Base 2700000 125,407,411
Negativo 500000 28,596,477
Ventas = 63,249,099 - 921,764*Inflaciébn de medicamentos
Variables X's Variable Y
Importaciones Inflacién Incremento
(miles de Medicamentos salario Poblacion de | Devaluacion | Ventas (miles
Escenario ddlares) (%) contractual (%) |65 o mas afios | del peso (%) de pesos)
Positivo 6 57,718,515
Base 8 55,874,987
Negativo 14 50,344,403
Ventas = 54,903,526 - 675,627 * Devaluacion del peso
Variables X's Variable Y
Importaciones Inflacion Incremento
(miles de Medicamentos salario Poblacién de | Devaluacion |Ventas (miles
Escenario dolares) (%) contractual (%) |65 o mas afios | del peso (%) de pesos)
Positivo 0| 54,903,526
Base 10| 48,147,256
Negativo 20 41,390,986

Fuente: Elaboracion propia

Con los resultados obtenidos aplicando las ecuaciones en los diferentes escenarios
se hace el analisis de riesgo para evaluar con cual variable o combinacion de
variables hay mayor influencia en las ventas totales de medicamentos (Tabla 3.29 y
3.30).
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Tabla 3.28 Comportamiento de las ventas de medicamentos con las
variables combinadas en diferentes escenarios (positivo,
base y negativo).

Ventas = -215,145,660 + 56.1*Poblacion de 65 o mas afios + 541,761*Incremento de salario contractual

Variables X's

Variable Y

Importaciones Inflacion Incremento
(miles de Medicamentos salario Poblacion de | Devaluacion Ventas (miles de
Escenario ddlares) (%) contractual (%) [65 o mas afios| del peso (%) pesos)
Positivo 1 8,000,000 234,196,101
Base 3.7 6,000,000 123,458,856
Negativo 10 3,000,000 41,428,050
Ventas = -169,219,984 + 48.0*Poblacion de 65 o mas afos - 163,148*devaluacion del peso
Variables X's Variable Y

Importaciones Inflacion Incremento
(miles de Medicamentos salario Poblacion de | Devaluacion Ventas (miles de
Escenario ddlares) (%) contractual (%) [65 o mas afios| del peso (%) pesos)
Positivo 8,000,000 0 214,780,016
Base 6,000,000 10 117,148,536
Negativo 3,000,000 20 28,482,944
Ventas = 13,371,405 + 39.6*Importaciones de medicamentos - 201,206*devaluacién del peso
Variables X's Variable Y

Importaciones Inflacion Incremento
(miles de Medicamentos salario Poblacion de | Devaluacion Ventas (miles de
Escenario dolares) (%) contractual (%) |65 o mas afos| del peso (%) pesos)
Positivo 3500000 0 151,971,405
Base 2700000 10 118,279,345
Negativo 500000 20 29,147,285
Ventas = - 7,435,479 + 49.014*Importaciones de medicamentos + 777,206*incremento de salario contractual
Variables X's Variable Y

Importaciones Inflacion Incremento
(miles de Medicamentos salario Poblacion de | Devaluacion Ventas (miles de
Escenario dolares) (%) contractual (%) |65 o mas afos | del peso (%) pesos)
Positivo 3500000 1 164,890,727
Base 2700000 3.7 127,777,983
Negativo 500000 10 24,843,581
Ventas = 89,028,709 - 2,494,310%Incremento de salario contractual - 893,336*devaluacién del peso
Variables X's Variable Y

Importaciones Inflacion Incremento
(miles de Medicamentos salario Poblacion de | Devaluacion Ventas (miles de
Escenario dolares) (%) contractual (%) |65 o mas afos| del peso (%) pesos)
Positivo 1 0 86,534,399
Base 3.7 10 70,866,402
Negativo 10 20 46,218,889

Fuente: Elaboracion propia
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Tabla 3.29 Analisis de riesgo del las

ventas de medicamentos con las

variables en diferentes escenarios (base, positivo y

negativo).
ANALISIS DE RIESGO Ventas contra Poblacion 65 o +

§ - Py
Escenario L (ventas)(PROB) | Ventasventas (ventas S (ventaix
Ventas Probabilidad Esp ventas Esp) —-ventas)

Base 122,873,102 0.5 61,436,551 52,382,200 | 2.74389E+15| 1.37195E+15
Positivo 227,637,502 0.1 22,763,750 157,146,600 | 2.46951E+16| 2.46951E+15
Negativo - 34,273,498 0.4]- 13,709,399 |- 104,764,400 | 1.09756E+16| 4.39023E+15
VVentas promedio = 70,490,902

Varianza= 3.84145E+16| 8.23168E+15
Desviacion estandar= 195,996,246 90,728,632
Coeficiente de variacién= 1.29
ANALISIS DE RIESGO Ventas contra Importaciones
Escenario N (ventas)(PROB) ventas-ventas (ventas- , Pys(ventasy
Ventas Probabilidad Esp ventas Esp) —ventas)?
Base 125,407,411 0.5 62,703,706 35,203,976 | 1.23932E+15( 6.1966E+14
Positivo 160,611,387 0.1 16,061,139 70,407,952 | 4.95728E+15| 4.95728E+14
Negativo 28,596,477 0.4 11,438,591 |- 61,606,958 | 3.79542E+15| 1.51817E+15
\Ventas promedio = 90,203,435
Varianza= 9.99202E+15| 2.63355E+15
Desviacion estandar= 99,960,077 51,318,173
Coeficiente de variacién= 0.57
ANALISIS DE RIESGO Ventas contra Inflaciéon de medicamentos
Escenario N (ventas)(PROB) ventas-ventas (ventas- , Py:(ventasy
Ventas Probabilidad Esp ventas Esp) —ventas)2
Base 55,874,987 0.5 27,937,494 2,027,881 4.1123E+12| 2.05615E+12
Positivo 57,718,515 0.1 5,771,852 3,871,409 | 1.49878E+13| 1.49878E+12
Negativo 50,344,403 0.4 20,137,761 |- 3,502,703 | 1.22689E+13| 4.90757E+12
\VVentas promedio = 53,847,106
Varianza= 3.1369E+13| 8.4625E+12
Desviacion estandar= 5,600,807 2,909,038
Coeficiente de variacién= 0.05
ANALISIS DE RIESGO Ventas contra Devaluacion del peso
Escenario N (ventas)(PROB) ventas-ventas (ventas- , Py:(ventasy
Ventas Probabilidad Esp ventas Esp) —ventas)?
Base 48,147,256 0.5 24,073,628 2,026,881 | 4.10825E+12| 2.05412E+12
Positivo 54,903,526 0.1 5,490,353 8,783,151 | 7.71437E+13| 7.71437E+12
Negativo 41,390,986 0.4 16,556,394 |- 4,729,389 | 2.23671E+13| 8.94685E+12
VVentas promedio = 46,120,375
Varianza= 1.03619E+14| 1.87153E+13
Desviacién estandar= 10,179,347 4,326,124
Coeficiente de variacién= 0.09

Fuente: Elaboracion propia

110



Tabla 3.30 Analisis de riesgo del las ventas de medicamentos con las
variables combinadas en diferentes escenarios (base,

positivo y negativo).

ANALISIS DE RIESGO

Ventas contra Poblaciéon 65 o + e incremento de salario contractual

Escenario N (ventas)(PROB) ventas-ventas (ventas- X Px:(ventasy
Ventas Probabilidad Esp ventas Esp) —ventas)?
Base 123,458,856 0.5 61,729,428 54,881,038 | 3.01193E+15 1.50596E+15
Positivo 234,196,101 0.1 23,419,610 165,618,283 | 2.74294E+16 2.74294E+15
Negativo - 41,428,050 0.4]- 16,571,220 |- 110,005,868 | 1.21013E+16 4.84052E+15
Ventas promedio = 68,577,818

Varianza= 4.25426E+16 9.08942E+15
Desviacion estandar 206,258,660 95,338,461
Coeficiente de variacion 1.39
ANALISIS DE RIESGO Ventas contra Poblacion 65 o + y devaluacién del peso
Escenario N (ventas)(PROB) ventas-ventas (ventas- , Py(ventasy
Ventas Probabilidad Esp ventas Esp) —ventas)2
Base 117,148,536 0.5 58,574,268 48,489,444 | 2.35123E+15 1.17561E+15
Positivo 214,780,016 0.1 21,478,002 146,120,924 | 2.13513E+16 2.13513E+15
Negativo - 28,482,944 0.4]- 11,393,178 |- 97,142,036 | 9.43658E+15 3.77463E+15
Ventas promedio = 68,659,092
Varianza= 3.31391E+16 7.08538E+15
Desviacion estandar= 182,041,550 84,174,673
Coeficiente de variaciéon= 1.23
ANALISIS DE RIESGO Ventas contra Importaciones y devaluacion
Escenario - (ventas)(PROB) | VeNtasventas (ventas- ) Pxe(ventasx
Ventas Probabilidad Esp ventas Esp) —ventas)2
Base 118,279,345 0.5 59,139,673 32,283,618 | 1.04223E+15 5.21116E+14
Positivo 151,971,405 0.1 15,197,141 65,975,678 | 4.35279E+15 4.35279E+14
Negativo 29,147,285 0.4 11,658,914 |- 56,848,442 | 3.23175E+15 1.2927E+15
Ventas promedio = 85,995,727
Varianza= 8.62677E+15 2.24909E+15
Desviacion estandar= 92,880,393 47,424,605
Coeficiente de variacion= 0.55
ANALISIS DE RIESGO Ventas contra Importaciones e incremento de salario
Escenario N (ventas)(PROB) ventas-ventas (ventas- , Py(ventasy
Ventas Probabilidad Esp ventas Esp) —ventas)?
Base 127,777,983 0.5 63,888,992 37,462,487 | 1.40344E+15 7.01719E+14
Positivo 164,890,727 0.1 16,489,073 74,575,230 | 5.56146E+15 5.56146E+14
Negativo 24,843,581 0.4 9,937,432 |- 65,471,916 | 4.28657E+15 1.71463E+15
Ventas promedio = 90,315,497
Varianza= 1.12515E+16 2.97249E+15
Desviacion estandar= 106,072,968 54,520,585
Coeficiente de variaciéon= 0.60
ANALISIS DE RIESGO Ventas contra Incremento de salario y devaluacién del peso
Escenario . (ventas)(PROB) ventasventas|  (ventas- ) Px-(ventasx
Ventas Probabilidad Esp ventas Esp) —ventas)2
Base 70,866,402 0.5 35,433,201 8,292,206 | 6.87607E+13 3.43803E+13
Positivo 86,534,399 0.1 8,653,440 23,960,203 | 5.74091E+14 5.74091E+13
Negativo 46,218,889 0.4 18,487,556 |- 16,355,308 | 2.67496E+14 1.06998E+14
Ventas promedio = 62,574,197
Varianza= 9.10348E+14 1.98788E+14
Desviacion estandar= 30,171,975 14,099,216
Coeficiente de variacion= 0.23

Fuente: Elaboracion propia
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IV. RESULTADOS, APORTACIONES Y RECOMENDACIONES
4.1. Resultados

Con los analisis realizados se determiné un modelo de prediccion que consta
de varias ecuaciones que pueden ser de utilidad para pronosticar el comportamiento

de las ventas totales de medicamentos en algun escenario econémico determinado.

Las ecuaciones tomadas en cuenta son las que presentan coeficiente de

determinacién y de correlacién entre regular y excelente (0.5 a 1.0).

Al aplicar las ecuaciones se puede observar el comportamiento de las ventas
en los escenarios base o actual, positivo (los indicadores macroeconomicos y la
poblacién de 65 o mas afios tienen un comportamiento positivo) y negativo cuando
los indicadores macroeconémicos la poblacion de 65 o mas anos tiene un
comportamiento negativo. Esto se puede ver en la figura 4.1, en donde el efecto en el
que interviene la variable de la poblacion de 65 o mas afios es mayor en las ventas
de medicamentos, seguido por el de las importaciones, después la devaluacion y
finalmente la inflacion de medicamentos. Se puede ver que el incremento de salario
contractual en combinacién con la devaluacion impacta mas en las ventas ya que

individualmente no presenta una buena correlacion con las ventas.

Lo anterior se puede comprobar al hacer el analisis de riesgo, bajo los mismos
escenarios, en donde hay mayor desviacion estandar implica mayor riesgo o bien las
variables que tiene mayor influencia en las ventas totales de medicamentos, también

el coeficiente de variacidn muestra en cuales variables hay mas riesgo (Figura 4.2).
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Figura 4.1 Comportamiento de ventas totales de medicamentos con las diferentes

variables en tres escenarios.
Fuente: Elaboracion propia con los datos de las tablas 3.27 y 3.28.
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Figura 4.2 Comportamiento de ventas totales de medicamentos con

variables y el riesgo en tres escenarios.
Fuente: Elaboracidon propia con datos de las tabas 3.29 y 3.30.
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4.2. Aportaciones

En este trabajo se puede encontrar de manera resumida el andlisis de la
industria farmacéutica en cuanto a su evolucién y el impacto que tiene algunas de
las variables macroecondémicas y demograficas en las ventas o crecimiento de la

industria farmacéutica.

El modelo obtenido se puede usar para hacer proyecciones del
comportamiento de las ventas totales de medicamentos de acuerdo a las
expectativas de alguna de las variables estudiadas o combinacion de ellas con la
finalidad de conocer las tendencias de la industria en determinado escenario

economico y asi determinar como invertir para el desarrollo de ésta.

También con el modelo obtenido se puede observar la variaciéon que hay en
las ventas totales de medicamentos respecto a algunas variables o combinacion de
ellas en diferentes escenarios, significando esto el riesgo o impacto que tienen en

las ventas.

4.3. Recomendaciones

Para que la industria farmacéutica pueda analizar el comportamiento de las
ventas de medicamentos de acuerdo a los efectos de las variables macroeconémicas

y demogréficas es necesario que:

= La poblacibn de 65 o mas anos pueda tener acceso a los
medicamentos para llevar el tratamiento adecuado y a través de
aumentar la oferta incrementar la competencia y asi disminuir el precio
de medicamentos.

» Los empresarios de productos farmacéuticos conozcan los mecanismos
y los apoyos que hay para la ampliacion de las plantas productivas y

operaciones de exportacion.
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Tener un facil acceso a los bancos de informacion del IMPI de patentes
mundiales en farmacos para prever que farmacos pueden fabricarse
como genéricos intercambiables y aumentar el numero de Gl en el
mercado y asi poder difundir permanentemente la informacién de
genéricos intercambiables y garantizar la calidad farmacéutica de los
medicamentos asi como la antigledad de éstos.

Que la secretaria de Salud apoye, en informacion, educacion y
capacitaciéon de la calidad de los Gl para que los médicos y la poblacion
en general, asi como crear un compromiso para modificar o eliminar los
productos que no cumplan con la eficiencia y calidad evitando
confusion y descrédito para los Gl en el mercado y que éste pueda
crecer y asi proporcionar medicamentos confiables y a precios mas
accesibles para la poblacion.

Impulsar la investigacion pre-clinica en México buscando esquemas de
financiamiento para la investigacion preclinica. Orientar la investigacion
y desarrollo en areas prioritarias del pais para lograr que México sea
competitivo en investigacion clinica farmacéutica, contando con
recursos humanos capacitados para la investigacion y desarrollo
farmacéutico.

Asegurar la distribucion de medicamentos para las instituciones
publicas de salud elaborando programas de presupuestos de los
requerimientos para que estos sean aprobados y autorizados
oportunamente para ser solicitados y entregados en tiempo y cantidad
a las diferentes instituciones. Promover la competencia en la
distribucion y aumentar la eficiencia de la distribucion.

Lograr la autosuficiencia de vacunas mejorando la produccion actual y
buscando nuevas fuentes de financiamiento para establecer las plantas
adecuadas y asi evitar la dependencia extranjera ya que es un riesgo

para la salud de existir algun problema en las fronteras.
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= Que el Banco Central controle la tasa de interés y la masa monetaria
para mantener la inflacion en niveles bajos para que pueda haber

crecimiento en la economia y evitar el desempleo.
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CONCLUSIONES

La industria farmacéutica es de gran importancia ya que produce bienes que
contribuye a prevenir enfermedades, mejorar la salud y calidad de vida de la
poblacién. Esta atravesando por un periodo de profundas transformaciones. Si bien
el éxito en las actividades de investigacion y desarrollo continua determinando a los
ganadores y los perdedores dentro de la industria, hay otros aspectos que atraen la
atencion de los directivos. Estos son; afrontar adecuadamente los retos que plantea
el cumplimiento a las regulaciones de manera global, optimizar las cadenas de
abastecimiento, alcanzar un nivel de excelencia mercadotécnica y manejar

adecuadamente la complejidad organizacional a nivel global.

Hay factores que influyen en el crecimiento de la industria farmacéutica como
el mercado ya que el incremento de los precios de medicamentos no afecta la
demanda porque hay personas que dependen de algun medicamento otro factor es
el demografico ya que al incrementar la esperanza de vida al nacimiento la poblacion
de adultos mayores aumenta y ésta requiere de mas tratamientos médicos debido a
que un mismo individuo puede presentar varios padecimientos, ademas del
incremento de enfermedades crénico-degenerativas y la aparicién de enfermedades

para las que aun no hay tratamientos adecuados.

En México debido a que se tiene escasa investigacion y desarrollo en la
industria  farmacéutica, hay dependencia tecnolégica de las empresas

multinacionales y el mayor consumo es de medicamentos de patente.

Pero a pesar de lo anterior es importante considerar que México es una region
atractiva para la expansiéon hacia nuevos mercados por su tamafo, economia
estable, experiencia productiva, potencial de crecimiento y la posibilidad de ser
plataforma para que las empresas farmacéuticas puedan tener acceso a paises de
Latinoamérica. Algunos de los factores que hacen atractiva a la industria
farmacéutica mexicana son: la demografia que aumenta la demanda; patron
epidemiologico caracteristico de naciones desarrolladas por aumento en

enfermedades crénicas; composicion del gasto en salud ya que el de medicamentos
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representa alrededor del 40 por ciento, siendo el mas importante el privado por la
falta de servicio publico para gran parte de la poblacion; estructura de costos que
permite obtener rentabilidad alta; plataforma para la exportacion en donde no es
rentable instalar una planta; el poco desarrollo del mercado de genéricos el cual
puede explotarse con el vencimiento proximo de patentes; los avances en la
regulacion e infraestructura para adecuarse a las exigencias de la industria y el
mercado para pruebas clinicas que es idoneo por la diversidad étnica de la poblacién

y la baja frecuencia de ésta bajo tratamientos médicos.

La industria farmacéutica se relaciona con la economia de un pais ya que por
un lado los medicamentos contribuyen a mejorar la calidad de vida, generar riqueza
tecnolégica y empleos; y los aspectos macroeconémicos también tienen influencia

sobre la industria afectando de alguna manera el crecimiento.

Considerando lo anterior se puede ver que al hacer el analisis con las
variables macroecondémicas y la poblacion de adultos mayores respecto a las ventas
de medicamentos las variables que tienen mayor influencia en éstas son la poblacion
de 65 o mas afios y las importaciones ya que a pesar de la inflacion de
medicamentos, la disminucion de incrementos de salarios contractuales y la
devaluacion del peso los productos farmacéuticos tiene demanda, sin embargo no es
conveniente dejarlas de lado ya que al combinarse aumentan la influencia en las

ventas.

En donde hay una gran oportunidad es en la penetracién en el mercado de los
genéricos intercambiables (Gl), ya que con éste se puede llegar a la poblaciéon que
no cuenta con recursos econdmicos suficientes y/o seguridad social para atencion
médica para tener tratamientos médicos completos, puesto que estos medicamentos
pueden reducir el precio entre un 40 y 50 por ciento contra los de patente, ademas
de poder cubrir también las necesidades de medicamentos del sector publico para

evitar el desabasto.

Sin perder de vista que los medicamentos genéricos intercambiables son los

que han cumplido con las pruebas de bioequivalencia y biodisponibilidad y asi evitar

118



que otros productos como los similares, que no cumplen con éstas pruebas, estén
teniendo participacion importante en el mercado solamente por el precio sacrificando
la calidad del producto. Para que el mercado de genéricos pueda desarrollarse es
necesario que la autoridad sanitaria apoye en informacion, educacién y capacitacion
a los médicos y a la poblacién en general, sobre la garantia de la calidad de los

genéricos intercambiables.
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d

Hombres

15-64

99
100 o mas
65 - 6 mas

2013

38790533
277763
260315
245113

3420517

2014

331331
311651
39246968
291797
272377
254839

3557961

2015

5642476
940970

39659004
306147
286201
266707

3704421

2016

942599

973934
983989
8591192

40033470
320255
300338
280303
260743

4706
3859356

2017
939550

934243
933969
934195
5613666
934904

40375847
334743
314243
294212
274095
254478
236713
221100
206481

4022875

2018

936009

40686588
350663
328526
307898

4196120

Anexo A: Proyeccion de poblacion del 2000 al 2050

2019

931909

443462
418318
393618
40965581
368511
344219

4380702

2020

927123

387045

4576973

2021

921592

41435331
405107
380076
354712

4784084

2022

915350

41632769
423573
397885
372692

5002091

2023

41807451
442051
416097
390227

5230627

2024

41960793
460151
434324
408162
382118
356627
330949

5468938

122




Edad

Hombres

REERED

100 o mas
65 - 6 mas

2025

892788
895724
899379
903306
907159
910695
5409051
913730
916169
917991
919112
919483
918995
917688
915650
912997
8251815
909927
906665
903489
900686
898572
899122
902460
907046
913023
920507
932806
950616
965910
979655
993182
1000167
1000565
995669
988378
976231
961901
951195
942032
932832
921879
913270
905893
896367
886001
875038
863719
851596
839388
827547
815245
799931
783334
766091
746670
725002
702371
681963
662066
640261
617650
594799
571472
548139
524792
501380
42094500
477384
452185
426117
399753
373545
347924
322172
297392

5715791

2026

884052
887666
892005
896586
901113
905374
5366796
909162
912293
914681
916304
917081
916871
915687
913605
910761
8226445

42210297
493516
469197

5969701

2027

874876
879020
883999
889246
894417
899347
5320905
903855
907737
910815
913004
914283
914480
913576
911618
908732
8198100
905104
900950
896558
892216
888229
884880
882473
882921
886305
891082
897363
905235

604740
581288
557309
533287
42309019
509237
485131
460485
434724
408192
381457
354967
329140
303308
278523
255767
234586
214197
194229
175149
157885
142566
128368
114973
102270

4655

6229914

2028

906269
909148
910993
911694
911198
909521
906761
8165868
903094

6496197

2029

855811
860573
866375

891503

923020

590063
565852
42455413
541105
516317
491521
466703
441412
415118
388171
361133

6768369

2030

845961
851044
857068
863727
870632
877454

963781
952805
939505
929566
921004
912260
901613
893094
885634
875917
865227
853808
841897
829064
816022
803234
789935
773699
756247
738200
718053
695683
672256
650757
629501
606195
581931
42502714
557303
532149
506966
481793
456623

7686
5474
10029
7046250

2031

836235

881437
871595
860757
849164
837055
824010
810751
797755
784268
767874
750261
732022
711641
688996
665245
643352
621658
597915
42532705
573214
548153
522586
497007
471462
445947
420048
393278
365995
338751
311974
286056
260441
236058
213744
193097
173463
154549
136744
120766
106659
93753
81790

7329182

2032

5053907
867510
874642

657744
635407
613239
42545108
589031

563877
538377

15134
11466
8459
6057
11189
7616710

2033

817979
822418
828291
835346
843017
850785
4997836
858585
866170
873243
879519
884813
888908

957763
960016
956915
951210
940528
927447
917585
909005
900162
889338
880523
872664
862490
851273
839262
826715
813246
799595
786230
772374
755601
737527
718706
697650
674256
649690
626872
42540132
604199
579510
553894
527950
501553
475195
448930
422766
396324
369168
341662
314346
287636
261907
236670

7907828

2034

809448
813530
819123
825792
833372
841399
4942664

641031
42518924
617701
594503
569321
543238
516852
490048
463315
436711
410250
383573
356269
328707
301418
274812
249263
224313
200777
179347
159663
141176
123652
107389
92918
80230
68781
58387
48946
40571
33200
26749
21187
16456
12491
9242
6645
12419
8200520

2035

857639
851790
846116
840822
836123
832196
829216
827334
826716
829062
834373
841129
849375
859141
873233
892485
909581
925204
940513
949434
951824
948837
943196
932552
919463
909503
900762
891705
880620
871464
863197
852589
840922
828474
815524
801693
787679
773887
759501
742105
723285
703595
681606
657258
42480320
631721
607857
584120
558439
531889
505067
477866
450773
423849
397117
370235

13047
8494987

2036

695183
672656
42421598
647778
621721
597309
573024
546842
519830
492581
464999

8792959
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Edad

Hombres
0

aswNe

SIS

46
47
48
49
50
51
52
53
54
55
56
57
58
59
60
61
62
63
64
15-64
65
66
67
68
69
70
71
72
73
74
75
76
7
78
9
80
81
82
83
84
85
86
87
88
89
90
91
92
93
94
95
96
97
98
99
100 0 mas
65 - 6 mas

2037

787152
789775
793976
799468
805958
813187

901068
892049
882661
871203
861602
852851
841788
829706
816882
803559
789309
774768
760296
745077
726754
706910
686120

42342981

663021
637591
610999
586030

9093282

2038

780806
782954
786654
791608
797598
804425
4744045
811859
819671
827825

767763
752829
737077
718192
697758
42245834
676357
652659
626661

9393745

2039

774978
776659
779869

796084
4701665
803114
810619
818372
826335
834071
841007
847088
852121
855900
7488627

926936

882630

850831

817705

790581
775655
760276

728454
708956
42131428
687892
665851

614960

9692279

2040

769666
770879
773608
777554
782488
788266
4662461
794789
801889
809336
816902
824545
831742
838025
843370
847628
7408226
850644

867530
855409
845132
835724
824061
811350
797784
783532
768143
752227
736148
719146
41999660
698994

108735

9988229

2041

764805
765611

839237
829610
817697
804673
790715
775991
760061
743539
726799
41851040
709100
688261
665854
642473
616889
589150
560391
533192
506191
477639

10280408

2042

760258
760790
762620
765590
769529
774284
4593071
779743
785790
792326
799186
806136
812861
819332
825161
829955
7250490
833781
836590
838322
838969
838627
837451
835547
832974
829802
826163
822236
818129
813949

797587
783151
767875
751335
734150
41687718
716703
698271
676720
653613
629544
603319
575002
545718
517985
490478
461515
432091
402764
373515

10566160

2043

755932
756282
757825
760372
763819
768080
4562310
773031
778559
784550
790907
797459
803890
809984
815743
820819
7174942
824868
828009
830232
831506
831829
831297
830058
828194
825750
822777
819391
815755
811963

790762

13692
9864
18737
10845095

751767
751992
753342
755596
758616
762384
4533697
766839
771858
777333

799141
792851

788247

41316733
731701
713062
694095
674118
651092

11117550

2045

747714
747862
749076

7034043
806485
810151
812946
815051
816492

41108464

11383471

2046

743697

4481233
755973
760001
764474
769267
774270
779283
784223
788962
793351

6969804
797291
800913

779240
763427
40885831
746372
728293
708832
688617
668037
646441
621903
595923

11642209

2047

739618
739857
740970
742790
745165
748000
4456400
751232
754831
758808
763109
767610
772118
776532
780795
784819
6909854
788500
791785

824096
809946
797155
784717
769639
40649649
753074
735239

11893495

2048

40400846
759245
741885
723236
703527
682429
660562
638310
615064
589017
561628
533481

12136895

2049

731040
731634
732981
734859
737116
739705
4407335
742580
745672
748922
752303
755825
759353
762780
766034
769083
6802552
771952
774642
777131
779431
781737
783872
785621
787142
788420
789378
789946
790133
789989
789511
788663
787423
785841
784022
782011
779865
777676
775558
773622
771974
770737
770024
769957
770650
772235
776286
782805
790362
798982
808686
821957
839687
855115
868763
881695
888227
888280
882997
874950
861978
846447
833448
821191
808198
792823
778634
40140674
764661
748007
729819
710329
689771
667829
645119
622022
597953
571167
543104
514342
484004
452278
420197
389789
360056
329839
300003
271048
243030
216286
190911
166979
144419
123222
103591
85766
69879
55987
43923
33762
25457
18762
13434
25030
12371775

2050

783652
782694

825779
812922
799261
783173
39871595
768197
753384
735885

12596434
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Republica Mexicana: Poblacién a mitad de afio por sexo y edad, 2000-2050

Edad 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012
Mujeres

0 1029313 1005734 987981 971963 957596 944774 935162 928682 923365 918996 915398 912387 909793
1 1050589 1021064 997886 980463 964742 950641 938059 928651 922339 917173 912940 909463 906564
2 1071352 1045206 1015912 992925 975655 960073 946098 933631 924318 918083 912985 908813 905392
3 1091437 1067392 1041392 1012253 989392 972222 956730 942837 930444 921192 915006 909950 905816
4 1111801 1088327 1064386 1038493 1009468 986701 969604 954177 940344 928004 918797 912645 907619
5 1125111 1109249 1085856 1061995 1036186 1007251 984558 967517 952141 938354 926055 916881 910755
0-5 6479603 6336972 6193413 6058092 5933039 5821662 5730211 5655495 5592951 5541802 5501181 5470139 5445939
6 1131099 1122917 1107108 1083780 1059985 1034243 1005384 982752 965756 950422 936671 924406 915259
7 1131038 1129072 1120922 1105158 1081887 1058148 1032466 1003675 981098 964142 948844 935126 922890
8 1128054 1128994 1127047 1118925 1103201 1079983 1056297 1030673 1001950 979427 962510 947246 933559
9 1119353 1125809 1126761 1124830 1116734 1101050 1077886 1054257 1028693 1000041 977576 960698 945471
10 1107767 1116742 1123198 1124160 1122243 1114173 1098531 1075427 1051859 1026364 997793 975393 958560
11 1099250 1104812 1113778 1120231 1121201 1119295 1111251 1095654 1072615 1049116 1023696 995216 972889
12 1091950 1095849 1101409 1110363 1116808 1117783 1115888 1107871 1092325 1069359 1045936 1020602 992227
13 1084620 1088040 1091940 1097495 1106431 1112865 1113844 1111959 1103972 1088481 1065597 1042262 1017025
14 1074672 1080170 1083591 1087489 1093037 1101951 1108369 1109351 1107476 1099522 1084093 1061302 1038065
6-14 9967803 9992405 9995754 9972431 9921527 9839491 9719916 9571619 9405744 9226874 9042716 8862251 8695945
15 1066151 1069693 1075185 1078605 1082499 1088037 1096924 1103324 1104307 1102442 1094524 1079164 1056477
16 1057834 1060669 1064209 1069694 1073111 1077000 1082525 1091382 1097760 1098744 1096890 1089010 1073725
17 1046562 1051907 1054738 1058276 1063751 1067165 1071046 1076558 1085381 1091734 1092718 1090876 1083037
18 1034102 1040277 1045604 1048431 1051966 1057430 1060839 1064713 1070208 1078994 1085321 1086305 1084474
19 1020950 1027548 1033700 1039009 1041830 1045362 1050814 1054218 1058083 1063561 1072308 1078608 1079591
20 1007470 1014214 1020791 1026921 1032210 1035026 1038555 1043993 1047392 1051248 1056708 1065414 1071684
21 993211 1000630 1007355 1013909 1020016 1025286 1028097 1031621 1037046 1040439 1044285 1049727 1058391
22 979095 986352 993750 1000455 1006988 1013072 1018321 1021127 1024648 1030059 1033445 1037282 1042704
23 965696 972288 979530 986907 993593 1000103 1006164 1011394 1014194 1017711 1023109 1026489 1030315
24 952099 958995 965582 972809 980166 986832 993320 999359 1004569 1007364 1010878 1016262 1019635
25 935373 945555 952447 959028 966241 973578 980226 986693 992710 997902 1000691 1004201 1009573
26 917586 929044 939205 946094 952670 959869 967187 973816 980263 986260 991434 994219 997725
27 899532 911504 922938 933079 939965 946536 953722 961022 967635 974063 980040 985196 987977
28 879467 893715 905664 917074 927196 934081 940648 947821 955105 961701 968111 974070 979211
29 857362 873935 888150 900077 911465 921570 928453 935016 942179 949447 956028 962421 968363
30 834806 852127 868657 882840 894747 906115 916204 923086 929647 936799 944053 950621 956998
31 814613 829864 847141 863630 877785 889673 901023 911097 917978 924537 931680 938921 945477
32 794985 809939 825162 842398 858850 872977 884848 896181 906242 913124 919682 926817 934046
33 773755 790563 805494 820691 837889 854306 868408 880263 891580 901629 908513 915070 922199
34 751795 769579 786356 801266 816439 833601 849985 864064 875905 887208 897247 904133 910691
35 729871 747851 765601 782350 797240 812390 829520 845873 859931 871759 883050 893080 899968
36 707758 726140 744088 761808 778530 793401 808531 825630 841954 855993 867809 879089 889111
37 686057 704224 722574 740492 758182 774879 789733 804844 821913 838211 852232 864039 875309
38 664660 682699 700836 719156 737045 754707 771381 786219 801312 818354 834628 848632 860430
39 643544 661460 679470 697577 715868 733731 751367 768018 782841 797918 814935 831185 845175
40 622145 640483 658371 676353 694432 712695 730532 748143 764774 779584 794645 811638 827867
41 599170 619209 637517 655378 673333 691385 709621 727433 745020 761631 776428 791474 808444
42 574751 596351 616350 634629 652463 670392 688419 706628 724416 741980 758572 773357 788389
43 549782 572043 593595 613555 631805 649613 667517 685519 703702 721466 739007 755581 770355
a4 524743 547176 569383 590887 610809 629030 646813 664691 682669 700828 718568 736087 752643
45 500075 522228 544604 566757 588215 608099 626292 644050 661903 679856 697991 715708 733206
46 475207 497640 519735 542054 564155 585566 605413 623578 641311 659140 677068 695178 712873
a7 451219 472846 495216 517254 539517 561565 582930 602740 620876 638585 656389 674294 692380
48 429426 448922 470486 492794 514773 536980 558977 580295 600068 618177 635861 653641 671522
49 409612 427174 446616 468118 490363 512285 534436 556380 577652 597388 615470 633129 650886
50 390212 407390 424905 444293 465732 487913 509777 531872 553764 574990 594690 612744 630379
51 370539 388012 405140 422607 441940 463317 485435 507239 529277 551118 572298 591960 609987
52 351300 368356 385774 402853 420271 439548 460862 482915 504660 526640 548427 569560 589186
53 334309 349127 366125 383488 400516 417884 437104 458352 480339 502023 523945 545677 566762
54 320084 332127 346897 363835 381140 398115 415431 434592 455774 477692 499313 521174 542851
55 307083 317869 329876 344595 361472 378716 395636 412898 431998 453108 474956 496512 518309
56 294648 304818 315573 327543 342208 359020 376200 393062 410267 429302 450338 472111 493597
57 282418 292324 302462 313183 325113 339720 356463 373576 390376 407520 426485 447443 469135
58 270861 280025 289896 300000 310684 322570 337116 353786 370826 387559 404638 423528 444401
59 259962 268388 277518 287351 297417 308060 319899 334379 350969 367931 384591 401599 420409
60 249592 257398 265790 274883 284674 294698 305297 317083 331492 347995 364872 381454 398384
61 239662 246925 254699 263054 272105 281850 291827 302377 314106 328436 344845 361629 378125
62 230012 236884 244114 251851 260165 269170 278863 288788 299284 310949 325193 341500 358183
63 220464 227114 233951 241144 248841 257110 266062 275698 285566 296001 307596 321746 337941
64 211019 217442 224054 230853 238004 245654 253873 262768 272340 282145 292512 304029 318075
15-64 31482629 32149043 32812874 33471888 34126389 34777682 35428636 36076174 36714212 37339245 37945017 38523584 39066575
65 201622 207869 214250 220819 227574 234679 242277 250439 259271 268772 278507 288799 300230
66 192101 198342 204542 210876 217397 224104 231156 238697 246795 255556 264980 274636 284846
67 182389 188695 194881 201028 207310 213777 220429 227423 234900 242927 251608 260946 270515
68 172540 178863 185102 191227 197316 203538 209946 216536 223465 230871 238819 247413 256655
69 162558 168902 175148 181314 187371 193394 199552 205892 212414 219271 226596 234458 242956
70 152542 158821 165075 171236 177322 183303 189254 195339 201605 208051 214827 222064 229829
71 142735 148717 154895 161050 167119 173116 179014 184885 190889 197073 203434 210121 217260
72 133245 138832 144706 150773 156822 162789 168689 174496 180279 186193 192286 198554 205141
73 124050 129273 134747 140503 146451 152383 158240 164036 169742 175427 181243 187235 193400
74 115295 120017 125124 130477 136106 141924 147731 153468 159149 164745 170324 176032 181913
75 106975 111209 115816 120798 126020 131514 137193 142864 148471 154026 159502 164964 170554
76 98877 102843 106964 111449 116296 121378 126725 132254 137779 143245 148664 154010 159345
77 90936 94715 98564 102565 106918 111621 116553 121743 127111 132479 137793 143065 148270
78 83204 86767 90420 94145 98017 102228 106777 111549 116572 121768 126967 132118 137232
79 75729 79049 82481 86001 89592 93327 97388 101774 106375 111218 116231 121250 126227
80 68494 71612 74796 78089 81468 84917 88506 92407 96619 101039 105692 110510 115337
81 60895 64441 67418 70458 73604 76835 80134 83568 87299 91329 95557 100010 104622
82 53548 56977 60334 63161 66051 69044 72119 75260 78531 82086 85923 89950 94191
83 47406 49801 53027 56190 58862 61596 64429 67341 70318 73419 76787 80423 84240
84 42401 43801 46048 49066 52030 54543 57115 59781 62524 65330 68254 71429 74856
85 38234 38897 40213 42309 45116 47876 50224 52630 55125 57693 60323 63064 66040
86 34557 34800 35432 36660 38602 41195 43748 45929 48165 50484 52873 55322 57874
87 31353 31181 31428 32026 33164 34949 37327 39672 41682 43745 45885 48092 50354
88 28368 28021 27893 28139 28701 29746 31374 33538 35673 37510 39398 41357 43379
89 25139 25088 24806 24716 24957 25478 26430 27902 29852 31779 33443 35155 36932
90 21685 21979 21957 21731 21673 21906 22385 23243 24559 26300 28022 29514 31051
91 18267 18719 18993 18993 18817 18786 19006 19441 20205 21370 22905 24427 25750
92 15075 15547 15949 16200 16218 16084 16074 16280 16668 17341 18358 19696 21024
93 12232 12631 13042 13394 13620 13650 13552 13559 13747 14089 14673 15549 16699
94 9751 10074 10415 10766 11070 11270 11307 11239 11258 11425 11722 12221 12964
95 7627 7879 8150 8437 8731 8989 9161 9203 9158 9183 9330 9583 10001
96 5841 6035 6244 6467 6702 6945 7158 7305 7346 7319 7348 7474 7685
97 4373 4518 4675 4842 5022 5212 5407 5580 5701 5740 5726 5755 5860
98 3190 3298 3412 3535 3667 3808 3957 4110 4247 4345 4380 4374 4401
929 2262 2339 2421 2509 2603 2703 2811 2925 3042 3147 3224 3254 3253
100 0 mas 3988 4194 4384 4567 4754 4947 5148 5363 5590 5831 6068 6289 6460
65 - 6 mas 2569484 2664746 2763752 2866516 2973063 3083554 3198296 3317671 3442126 3572126 3707672 3849113 3997346
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Edad
Mujeres

o

6-14
15
16
17
18
19
20
21
22
23
24
25
26
27
28
29
30
31
32
33
34
35
36
37
38
39
40
41
42

A& &R

48
49
50
51
52
53
54
55
56
57
58
59
60
61
62
63
64
15-64
65
66
67
68
69
70
71
72
73
74
75
76
77
78
79
80
81
82
83
84
85
86
87
88
89
90
91
92
93
94
95
96
97
98
99
100 o0 mas
65 - 6 més

2013

907426
904070
902543
902428
903511
905752
5425730
909153
913766
921351
931816
943373
956106
969983
988769
1012939
8547256
1033349
1051153
1067833
1076679
1077772
1072667
1064632
1051327
1035719
1023452
1012940
1003084
991480
981988
973489
962925
951841
940591
929418
917813
906527
896004
885325
871691
856965
841843
824653
805337
785373
767406
749744
730350
710053
689585
668744
648113
627599
607185
586350
563886
539927
515327
490548
466007
441189
417104
394969
374583
354512
334146
39571197
314161
296180
280633
266128
252093
238220
224919
212174
199879
187965
176314
164806
153466
142284
131171

4154632

2014

905135
901797
900095
899609
900147
901664
5408447
904168
907678
912249
919636
929754
940963
953255
966620
984817
8419140
1008346
1028144
1045384
1061562
1070022
1070860
1065614

437785
413592
391333
370807
350594
40033755
330097
309985
291861
276144
261459
247241
233194
219715
206793
194324
182242
170433
158787
147331
136058
124889
113836

6666
4322715

2015

902750
899593
897865
897189
897349
898317
5393063
900096
902708
906178
910557
917607
927384
938163
949956
962775
8315424
980375
1003277
1022506
1039244
1054995
1063156
1063818
1058518
1050480
1037377
1022113
1010242
1000182
990823
979761
970807
962852
952842
942294
931552

621886
601377
580418
557811
533694
508921
483948
459196
434162
409848
387451
366774
40451121
346410
325774
305528
287256
271361
256490
242087
227861
214206
201108
188469
176226
164270
152499
140943
129600
118405
107377
96612
86177
76178
66776
58039
49966
42619
35992
29999
24622
19875
15754
12234
9193
6713
4840
3451
6779
4501689

2016

900119
897291
895702
894985
894948
895535
5378580
896763
898649
901222
904502
908553
915273
924629
934921
946184
8230696
958453
975472
997785
1016503
1032814
1048222
1056162
1056734
1051460

5157
3616
6936
4690997

2017

897114
894738
893439
892846
892761
893148
5364046
893994
895328
897175
899560
902516
906246
912558
921439
931214
8160030
941942
953681
970158
991938
1010218
1026183
1041323
1049126
1049687
1044505
1036734
1024051
1009302
997953
988431
979618
969116
960697
953259
943760
933693
923394
913093
902285
891706
881790
871635

401569
41175325
378864
357849
337156
316219
295694
277109
260847
245593
230812
216233
202232
188798
175843
163310
151105
139138
127451
116062

4890695

2018

893642
891810
890925
890607
890640
890974
5348598
891618
892569
893864
895525
897589
900229
903563
909414
917790
8102161
927044
937258
948508
964500
985815
1003735
1019427
1034381
1042126
1042744
1037711
1030144
1017725
1003268
992203
982960
974422
964192
956027
948830
939562
929709
919604
909475
898819
888367
878557
868485
855410
841163
826431
809580
790562
770838
753010
735424
716079
695788
675262
654298
633456
612638
591823
570504
547512
522996
497807
472403
447207
421740
41487529
396986
374110
352912
332042
310948
290277
271533
255083
239635
224667
209916
195752
182164
169070

5102238

2019

889640
888414
888035
888116
888418
888865
5331488
889454
890203
891114
892225
893566
895318
897567
900453
905817
8055717
913686

41766331
416996
392073
369017
347628
326575
305319
284503
265598
248960
233319
218167
203253
188937
175210
161993
149238
136871
124826
113151

5327184

2020

884987
884486
884678
885250
885943
886656
5312000
887355
888048
888756
889485
890277

8019283
901771
909153
917449
926775
937233
952465
973066
990486

1005868
1020671
1028490
1029380
1024766
1017696
1005856
992012
981520
972827
964815
955093

42012650
437724
411905
386805
363561
341973
320732
299314

5565923

2021

879625
879907
880790
881917
883093
884193
5289525
885155
885957
886608
887135
887546
888032
888681
889611
890952
7989677
892895
897303
904240
912135
921113
931284
946238
966592
983875
999205
1014024

1023036

601947
580593
558686
535096
509988
484209
42229934
458224
432451
406442
381157
357717
335925
314493
292911
271807
252589
235584
219573
204080
188876
174302
160354
146967
134112

5817893

2022

873586
874619
876251
878054
879777
881356
5263643
882701
883765
884525
884995
885205
885311
885417
885635
886104
7963658
886981
888475
892459
899008
906569
915273
925222
939974
960152
977361
992696
1007576
1015652
1016950
1012846
1006326
995085
981843
971899
963715
956175
946899
939597
933190
924664
915475
905948
896311
886066
875941
866369
856468
843540
829397
814726
797915
778919
759174
741236
723460
703871
683262
662327
640865
619426
597917
576329
554176
530341
504996
42421042
478986
452777
426788
400578
375102
351461
329460
307835
286093
264852
245488
228310

6082991

2023

866928
868656
871006
873541
875932
878053
5234116
879874
881318
882339
882918
883072
882979
882707
882385
882147
7939739
882159
882595
883684
887301
893528
900828
909323
919123
933741
953807
970997
986382
1001359
1009607
1011135
1007299
1001057
990107
977150
967461
959509
952180
943101
935969
929712
921322
912249
902818
893255
883068
872983
863432
853539
840619
826475
811791
794961
775935
756144
738129
720248
700536
679778
658669
637010
615349
593598
571749
549325
525224
42587320
499623
473366
446921
420704
394287
368614
344770
322557
300740
278842
257474
237975

6360744

2024

859681
862074

6650223
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Edad
Mujeres

S

15-64
65
66
67
68
69
70
71
72
73
74
75
76
77
78
79
80
81
82
83

85
86
87
88
89
90
91
92
93

95

96

97

98

99
100 0 mas
65 - 6 mas

2025

851834
854903
858549
862433
866241
869742
5163702
872760
875216
877089
878308
878832
878793
878270
877376
876230
7892874
875007
873888
873077
872777

876325

897378

6949730

2026

843429
847132
851424
855925
860372
864559
5122841
868293
871404
873814
875504
876408
876630
876217
875271
873931
7867472
872339
870692
869189
868046
867474
867725
870646
876320
883233
891508
901233
915780
935795
953164
968878
984275
993109

42954961
555761
532382
507359
480889

147090
132445
118622
105572
93277
81705
70832
60714
51377
42823
35083
28205
22204
17087
12844
9413
6704
12378
7257448

2027

834606
838805
843700
848831
853886
858706
5078534
863124
866947
870011
872237
873613
874214
874063
873228
871838
7839275
870054
868041
866014
864185
862776
862003
862107
864932
870553
877462
885773
895566
910169
930234
947712
963568
979124
988157
990627
987813
982583
972657
960680
951836
944629
937956
929465
922819
916966
908926

43039459
572706
549562
525819
500451
473661

7572657

2028

825525
830058

612961
43105775
589761
566394
542865
518738
493008
465885
438202
410427
382972
355477
328825
303992
280789
258143
235680
213953
194096
176314
159654
143779
128555
114236
100827
88290
76615

7895100

2029

816289
821054
826724
832894
839148
845185
4981294
850830
855961

867671
7771203
865952
863704
861127
858419
855815
853537
851800

43153888
606926
583337

8224503

2030

806832
811892
817768
824231
830927
837536
4929186
843791
849519
854601
858870
862145
864408
865644
865923
865287
7730188
863830
861696
859076

852528

819299

789286
771635
751642
730695
711245
691699
670185
647480
43183527
624269
600391
576385
552192
527827
502874
476372
448552
420240
391902
363950
336059
309081
283940

8560675

2031

797495
802508
808655
815309
822289
829335
4875591
836158
842494
848171
853068
857022
859995
861885
862700
862536
7684029
861460
859588
857082
854146
851002
847860

961087

958368

938743
931969
925640
917435
910985
905263
897322
888582
879366
869902
859710
849492
839655
829325
815872
801030
785441
767534
747261
726005
706204
686276
664368
43194820
641255
617621
593312
568865

8902849

2032

788572
793243
799320

720923
700734
680389
43187605
658052
634500
610415
585648
560734
535623
510339

9250430

2033

779970
784387
790102
796929
804340
811842
4767570
819373
826705
833554
839653
844833
849115
852394
854573
855600
7575800
855532
854513
852649
850089
847020
843656
840213
836896
833932

43162296
673991
651193
627171
602606
577355
551952
526351
500580
474261
446520
417617
388369
359244
330647
302314
275039
249666

13669
9884
18675
9602171

2034

771779
775849
781292
787745
795065
802809
4714539
810514
818119
825399
832063
837852
842731
846641
849501
851237
7514057
851823
851339
849946

43119992
688325
667037
643744
619223
594151
568391
542476
516365
490093
463295
435131
405875

14310
10371
19727
9956050

2035

764100
767719
772797
778966
785906
793555
4663043
801499
809276
816828
823924
830279
835769
840278
843769
846187
7447809
847482
847651
846793
845083
842653
839663
836296
832764
829279
826032
823231
821062
819699
819304
820065
823684
830189
838102
847489
858390
873857

747522
725736
43059855
702869

10311896

2036

756971
760097
764708
770502
777152
784416
4613846
792261
800276
808001
815371
822159
828216

809827
794969
778542
761182
741380
42979515
719118
695757
673645
651272
626894
601286
575120
548274
521277
494102
466794
439028
410036
380118
350069
320353
291388
262997
235922
210899
187767
165799
144810
125206

10671029
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Edad
Mujeres

ER5&RER

49
50
51
52
53

55
56
57
58
59
60
61

63

15-64

100 0 mas
65 - 6 mas

42879039
734683
711908

11032365

42759891
748232
727382
704055
679596
656304
632707

12443
24127
11393511

2039

738654
740404

42623515
759805
740860

11752141

42469855
770874
752381
732819
710757
686213
660513
635901
610948
584043
555953
527338
498124

12107429

2041

728859
729765
731994
735363
739656

42299566
780798
763401
744277
724056
701326
676117

34345
26302
19634
14269
27785
12457948

6921750
799841
804280
807896
810609
812440

42115068
787925
773286
755239
735440
714515

12800648

2043

720306
720769

857194
846427
834762
822383
808817

41916499
794703

13134981

2044

716288
716628
717995
720208
723149
726802
4321070
731111
735961
741248

41703278
801915
787163

13461223

2045

712378
712640
713875
715898
718554
721796
4295141
725632
730007

41475208
809151
794357
778916
763181
746341
726059
703959
680660
654863
626652
597301
568870
540089
509588
478128
446351
41428
38248
351051
320142
289669
259288
229397
200668
173505

9
8

17286
33662
13779292

36
759347
6651409
764519
769646
774476
778718
782492
785764
788439
790461
791853

925065
928840
927327
923174
914212
902917
894165
886541
878958
869154
860589
852258
841308
829045
41233096
815739
801572
786085
769903
753374
735695
714573
691617
667443
640789
611756
581606

14088454

2047

704571
704913
706046
707839
710163

864355
855328
846478
834971
40977599
822103
808143
793274
777041
760064
742686
724118
702109
678254
653168
625628
595753

14388455

2048

700515
701007
702220
703992
706220
708839
4222793
711778
714981

40709506
828019
814491

14678864

2049

696304
696979
698333
700180
702384
704905
4199085
707702
710708
713867

6490130
740012
744183
748353
752468
756662

40430009
833181
820393
806150
790717
774278
756391

14958998

2050

691914
692796
694324
696307
698582
701077

40141691

15226926

Fuente: INEGI
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Anexo B: Importaciones de la industria farmacéutica.

Balanza de pagos

Importaciones totales

SE21309 Importaciones totales
Total 30 Productos farmacéuticos

periodo: Ene 1993 - Ago 2006 periodicidad: Mensual
cifra: Flujos unidad: Miles de Délares

SE21310 Importaciones totales

Total 30 Productos farmacéuticos

3002 Antisueros y vacunas

periodo: Ene 1993 - Ago 2006 periodicidad: Mensual
cifra: Flujos unidad: Miles de Ddlares

SE21311 Importaciones totales

Total 30 Productos farmacéuticos

3003 Medicamentos venta al por mayor

periodo: Ene 1993 - Ago 2006 periodicidad: Mensual
cifra: Flujos unidad: Miles de Ddlares

SE21312 Importaciones totales

Total 30 Productos farmacéuticos

3004 Medicamentos venta al por menor

periodo: Ene 1993 - Ago 2006 periodicidad: Mensual
cifra: Flujos unidad: Miles de Délares

SE21313 Importaciones totales

Total 30 Productos farmacéuticos

3005 Guatas, gasas, vendas

periodo: Ene 1993 - Ago 2006 periodicidad: Mensual
cifra: Flujos unidad: Miles de Ddlares

SE21314 Importaciones totales

Total 30 Productos farmacéuticos

3006 Articulos y preparaciones farmacéuticos

periodo: Ene 1993 - Ago 2006 periodicidad: Mensual
cifra: Flujos unidad: Miles de Délares

SE21315 Importaciones totales

Total 30 Productos farmacéuticos

otros 30 Otros productos farmacéuticos

periodo: Ene 1993 - Ago 2006 periodicidad: Mensual

cifra: Flujos unidad: Miles de Ddlares

FECHA SE21309( SE21310| SE21311| SE21312| SE21313| SE21314| SE21315
Ene 1994 19346 3546 4349 9199 859 1137 258
Feb 1994 26088 3678 3503 16813 1201 752 140
Mar 1994 39413 13398 2636 20429 1584 1168 200
Abr 1994 29621 7242 2172 18056 1250 779 121
May 1994 32831 8919 2457 17658 2214 1314 269
Jun 1994 34729 10371 2489 16519 2352 2222 779
Jul 1994 33305 10810 4084 15123 1495 1764 29
Ago 1994 33588 7742 3212 18609 1643 1991 393
Sep 1994 22384 5205 3504 11700 937 889 151
Oct 1994 26763 7977 2695 14017 1184 880 10
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FECHA SE21309( SE21310| SE21311[ SE21312| SE21313| SE21314| SE21315
Nov 1994 30625 3009 2536 22843 1201 878 158
Dic 1994 26300 5172 2040 17105 932 825 223
Ene 1995 26765 3218 3424 17710 1318 1065 30
Feb 1995 22579 5920 2363 12140 1567 507 82
Mar 1995 34666 13329 3364 14958 1462 1178 376
Abr 1995 25845 6026 2313 13798 1325 2199 182
May 1995 27717 5946 2315 16237 1854 1334 29
Jun 1995 22807 2039 3250 13720 1893 959 947
Jul 1995 19990 3224 1649 12542 1256 1045 274
Ago 1995 30112 7746 3174 16061 1230 1007 895
Sep 1995 24754 7336 2751 12126 1538 923 81
Oct 1995 25857 2224 2799 17006 1723 1230 876
Nov 1995 36771 13496 2895 15833 2719 1440 388
Dic 1995 26840 6330 2834 13829 1931 1718 198
Ene 1996 38170 15582 2199 14534 3756 1420 678
Feb 1996 36403 7122 2108 18709 4295 2326 1844
Mar 1996 41368 10801 2793 18323 5312 1562 2578
Abr 1996 41732 13342 3304 18646 4785 1566 88
May 1996 49163 14591 2959 24185 5078 1016 1334
Jun 1996 34480 8928 1654 18569 4022 1056 251
Jul 1996 37427 6719 1680 24243 2944 1830 9
Ago 1996 39575 7745 2229 22843 2818 1434 2506
Sep 1996 30065 4166 2208 19212 2378 1945 156
Oct 1996 32592 7289 2050 18461 2123 2539 129
Nov 1996 33626 5907 2744 21111 2434 1239 191
Dic 1996 54523 9431 2068 17209 23358 2417 39
Ene 1997 41273 11433 3193 21485 3805 1275 82
Feb 1997 47672 9873 2702 30688 2231 2079 98
Mar 1997 41577 9657 3033 25171 2272 1397 49
Abr 1997 52485 12809 2451 32284 2602 2161 179
May 1997 49459 12788 3715 28899 2469 1458 129
Jun 1997 46285 10368 2289 27114 2669 3768 78
Jul 1997 49133 8667 3788 30891 2708 2907 172
Ago 1997 39841 8538 3464 24577 2027 1183 51
Sep 1997 42875 5485 2691 30446 2447 1633 173
Oct 1997 42745 8102 3600 26338 3094 1484 126
Nov 1997 42229 13738 3404 21013 2305 1691 78
Dic 1997 45928 8504 5049 27995 2373 1941 66
Ene 1998 46907 10636 4236 26587 3243 2125 80
Feb 1998 46173 8119 5152 28828 2917 1032 125
Mar 1998 58010 11142 6299 33287 4828 2232 222
Abr 1998 59046 18472 4177 32363 2407 1477 150
May 1998 65099 16353 3086 39591 3336 2671 61
Jun 1998 56134 9840 4252 35677 4251 1766 350
Jul 1998 75562 14579 5083 51089 3039 1707 65
Ago 1998 50625 8338 3046 33900 2922 2303 116
Sep 1998 56857 9407 3386 39428 2515 2060 61
Oct 1998 55642 8586 4581 37624 2856 1828 168
Nov 1998 52265 6374 4338 37502 2103 1803 146
Dic 1998 56778 5720 3736 43398 2161 1629 135
Ene 1999 59326 18540 5058 31162 2230 1997 339
Feb 1999 65046 22982 4713 32143 2619 2543 47
Mar 1999 69466 17654 5681 41069 2519 2309 234
Abr 1999 73944 17637 7374 43123 2849 2827 134
May 1999 68962 8258 3965 48473 6129 2103 34
Jun 1999 72843 14026 4911 48339 2753 2620 195
Jul 1999 87812 14023 3726 64058 2872 2985 149
Ago 1999 68426 11920 5575 44649 3739 2479 64
Sep 1999 79551 11318 6959 55619 3506 2021 129
Oct 1999 83123 11004 8493 57610 3582 2157 278
Nov 1999 71459 7003 4899 52143 4773 2558 83
Dic 1999 63274 9968 5858 41930 2859 2418 242
Ene 2000 57467 12973 4486 35292 2162 2309 243
Feb 2000 81926 14385 5003 56172 3067 3118 184
Mar 2000 81994 16688 6891 51732 3751 2822 111
Abr 2000 74209 16991 4314 47050 3261 2497 97
May 2000 87600 19857 6609 54692 3360 2993 89
Jun 2000 91602 10277 5346 59453 3603 12612 308
Jul 2000 85440 12019 6921 60076 3091 2966 368
Ago 2000 95243 13638 6548 67642 3711 3454 252
Sep 2000 75026 14635 5066 49689 2963 2441 232
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FECHA SE21309| SE21310| SE21311| SE21312| SE21313| SE21314| SE21315
Oct 2000 95406 14509 4522 68866 3733 3537 237
Nov 2000 99957 17588 8164 66584 2949 4466 206
Dic 2000 87131 17916 8465 55855 2864 1682 351
Ene 2001 90561 9939 5909 67950 3946 2751 65
Feb 2001 91582 17957 3506 63125 3860 2992 142
Mar 2001 121302 24484 7924 77029 8161 3599 105
Abr 2001 96684 13219 4035 70210 4789 4220 209
May 2001 107213 18789 5530 71454 8892 2352 197
Jun 2001 110173 16437 7111 79556 4252 2545 272
Jul 2001 117148 16100 5561 88177 4398 2816 97
Ago 2001 110552 13677 5916 83029 4817 2996 117
Sep 2001 93156 15986 5118 63980 4814 2953 305
Oct 2001 122502 19392 5939 87365 5627 3784 395
Nov 2001 109324 11212 7832 81326 4024 4719 210
Dic 2001 89029 7720 5049 66910 4795 4405 151
Ene 2002 114942 14341 6304 87928 3774 2370 226
Feb 2002 100425 13988 4342 76089 3128 2774 105
Mar 2002 123678 19677 5494 91319 4443 2612 133
Abr 2002 131339 20178 5676 96054 4836 4174 422
May 2002 122132 18635 5439 91559 4126 2122 249
Jun 2002 121094 19927 4707 88606 4926 2673 255
Jul 2002 124174 17032 6652 91528 4811 3880 273
Ago 2002 142796 16107 8665| 109869 3909 3478 766
Sep 2002 115588 21799 2861 80093 4700 5948 187
Oct 2002 142305 20195 7487 107330 4230 2996 67
Nov 2002 122517 13792 5357 96001 3647 3555 164
Dic 2002 102717 11137 5374 79182 3983 2893 148
Ene 2003 121372 21878 4937 86963 4407 2895 291
Feb 2003 116115 14961 3331 90028 5418 2209 168
Mar 2003 132875 19332 5626 99463 4676 3698 80
Abr 2003 155720 19094 4872] 121849 4735 4938 234
May 2003 161564 27374 6297| 119538 4510 3697 149
Jun 2003 143789 16019 9676 108323 4580 4931 261
Jul 2003 184850 27989 6546| 141389 4234 4436 257
Ago 2003 140546 20809 8204 104250 3717 3423 142
Sep 2003 160918 27975 6564| 117788 4231 4164 196
Oct 2003 184865 23409 7055| 143077 5284 5764 277
Nov 2003 145178 19710 6812] 110844 5005 2637 169
Dic 2003 130974 21403 7730 93067 4778 3336 660
Ene 2004 165474 16377 5849 134397 4623 3980 248
Feb 2004 162644 18544 6198| 129443 5352 2849 260
Mar 2004 195219 24020 5228| 151995 5059 8699 219
Abr 2004 188538 20537 6277| 150432 4249 6758 284
May 2004 181835 24118 5936 143073 4648 3818 243
Jun 2004 218899 36129 5401 166221 4836 6086 226
Jul 2004 189353 29442 10189] 139460 4620 5296 346
Ago 2004 183273 22265 9160 139650 4847 7107 245
Sep 2004 188531 27946 6959| 144022 3709 5659 237
Oct 2004 186909 29050 6826] 141052 5332 4036 613
Nov 2004 173818 21932 8275| 131745 5271 6380 213
Dic 2004 134012 16531 4278| 102266 4559 6073 304
Ene 2005 176434 13496 5971 147542 5579 3591 254
Feb 2005 191417 22723 7263 143385 11306 6425 315
Mar 2005 191482 26371 7726 142113 9206 5805 261
Abr 2005 216294 30769 7985 164417 6209 6758 156
May 2005 196438 23240 8632| 148417 7246 8706 197
Jun 2005 200869 28495 7696 148857 8846 6751 223
Jul 2005 250352 40384 7948 190912 5406 5412 289
Ago 2005 214617 43296 8273| 147698 7922 7127 301
Sep 2005 232171 38333 8485| 171651 6703 6845 154
Oct 2005 224873 43669 9399| 159454 5990 6125 236
Nov 2005 179920 18112 6952| 142369 7184 5058 245
Dic 2005 160180 24211 2735] 120498 8761 3766 208

Fuente: Banco de México
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Anexo C: Inflacion

indices de Precios al Consumidor y UDIS
Inflacién
SP30577 INDICE NACIONAL DE PRECIOS AL CONSUMIDOR
INFLACION MENSUAL
periodo: Ene 1969 - Sep 2006 periodicidad: Mensual
cifra: Porcentajes unidad: Sin Unidad
SP30579 INDICE NACIONAL DE PRECIOS AL CONSUMIDOR
INFLACION ACUMULADA
periodo: Ene 1970 - Sep 2006 periodicidad: Mensual
cifra: Porcentajes unidad: Sin Unidad
SP30578 INDICE NACIONAL DE PRECIOS AL CONSUMIDOR
INFLACION ANUAL
periodo: Ene 1970 - Sep 2006 periodicidad: Mensual
cifra: Porcentajes unidad: Sin Unidad
Base=2Q Jun 2002
Inflacién
general farmaceutica
FECHA SP30577 SP30579 SP30578|calculada calculada
Ene 1973 1.45000000f 1.45000000( 6.62000000
Feb 1973 0.83000000 2.29000000| 7.16000000
Mar 1973 0.88000000f 3.19000000| 7.52000000
Abr 1973 1.58000000 4.82000000 8.54000000
May 1973 1.06000000f 5.94000000 9.47000000
Jun 1973 0.82000000 6.81000000| 9.56000000
Jul 1973 2.56000000 9.55000000| 11.95000000
Ago 1973 1.60000000{ 11.30000000( 13.00000000
Sep 1973 2.38000000| 13.95000000| 15.16000000
Oct 1973 1.28000000f 15.41000000( 16.56000000
Nov 1973 1.23000000{ 16.83000000( 17.23000000
Dic 1973 3.88000000| 21.37000000| 21.37000000
Ene 1974 3.58000000f 3.58000000| 23.92000000
Feb 1974 2.26000000 5.92000000| 25.68000000
Mar 1974 0.77000000| 6.74000000| 25.54000000
Abr 1974 1.36000000 8.19000000f 25.26000000
May 1974 0.79000000f 9.04000000| 24.92000000
Jun 1974 0.99000000| 10.11000000| 25.13000000
Jul 1974 1.45000000{ 11.71000000 23.76000000
Ago 1974 1.06000000{ 12.88000000 23.09000000
Sep 1974 1.13000000{ 14.16000000 21.60000000
Oct 1974 1.98000000f 16.43000000f 22.44000000
Nov 1974 2.78000000| 19.66000000| 24.31000000
Dic 1974 0.78000000| 20.60000000| 20.60000000
Ene 1975 1.28000000 1.28000000f 17.92000000
Feb 1975 0.55000000f 1.84000000] 15.95000000
Mar 1975 0.63000000f 2.48000000| 15.79000000
Abr 1975 0.84000000| 3.34000000] 15.20000000
May 1975 1.34000000 4.73000000f 15.83000000
Jun 1975 1.70000000f 6.51000000 16.65000000
Jul 1975 0.80000000f 7.36000000| 15.91000000
Ago 1975 0.87000000f 8.29000000| 15.69000000
Sep 1975 0.73000000f 9.08000000| 15.22000000
Oct 1975 0.51000000 9.64000000| 13.56000000
Nov 1975 0.70000000| 10.40000000| 11.27000000
Dic 1975 0.82000000f 11.31000000| 11.31000000
Ene 1976 1.93000000f 1.93000000f 12.02000000
Feb 1976 1.87000000 3.84000000( 13.49000000
Mar 1976 0.98000000| 4.86000000| 13.89000000
Abr 1976 0.70000000f 5.59000000| 13.72000000
May 1976 0.70000000|  6.33000000] 13.01000000
Jun 1976 0.40000000 6.76000000| 11.56000000
Jul 1976 0.85000000| 7.66000000| 11.62000000
Ago 1976 0.96000000 8.69000000| 11.72000000
Sep 1976 3.41000000| 12.40000000| 14.69000000
Oct 1976 5.63000000| 18.73000000| 20.53000000
Nov 1976 4.52000000| 24.09000000| 25.10000000
Dic 1976 2.51000000| 27.20000000| 27.20000000
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general farmaceutica
FECHA SP30577 SP30579 SP30578|calculada calculada

Ene 1977 3.19000000| 3.19000000| 28.77000000
Feb 1977 2.21000000f 5.46000000| 29.19000000
Mar 1977 1.74000000 7.30000000( 30.17000000
Abr 1977 1.51000000 8.93000000( 31.22000000
May 1977 0.88000000 9.88000000| 31.45000000
Jun 1977 1.23000000{ 11.23000000f 32.53000000
Jul 1977 1.13000000f 12.49000000( 32.91000000
Ago 1977 2.05000000{ 14.80000000| 34.35000000
Sep 1977 1.77000000| 16.83000000f 32.22000000
Oct 1977 0.76000000| 17.73000000| 26.13000000
Nov 1977 1.09000000f 19.01000000f 22.00000000
Dic 1977 1.38000000f 20.66000000 20.66000000
Ene 1978 2.22000000f 2.22000000| 19.53000000
Feb 1978 1.44000000 3.69000000( 18.63000000
Mar 1978 1.04000000 4.77000000 17.81000000
Abr 1978 1.11000000f 5.94000000( 17.35000000
May 1978 0.98000000f 6.97000000| 17.46000000
Jun 1978 1.38000000 8.44000000 17.64000000
Jul 1978 1.70000000{ 10.28000000( 18.30000000
Ago 1978 1.00000000f 11.38000000f 17.07000000
Sep 1978 1.14000000{ 12.65000000 16.35000000
Oct 1978 1.21000000| 14.02000000( 16.86000000
Nov 1978 1.03000000f 15.19000000 16.79000000
Dic 1978 0.85000000( 16.17000000| 16.17000000
Ene 1979 3.55000000| 3.55000000| 17.68000000
Feb 1979 1.44000000f 5.04000000 17.68000000
Mar 1979 1.36000000 6.46000000 18.05000000
Abr 1979 0.90000000f 7.42000000| 17.80000000
May 1979 1.31000000 8.82000000( 18.18000000
Jun 1979 1.11000000{ 10.03000000f 17.87000000
Jul 1979 1.21000000f 11.36000000f 17.31000000
Ago 1979 1.51000000f 13.05000000f 17.91000000
Sep 1979 1.23000000| 14.44000000( 18.01000000
Oct 1979 1.75000000{ 16.44000000( 18.63000000
Nov 1979 1.29000000{ 17.93000000f 18.93000000
Dic 1979 1.77000000{ 20.02000000f 20.02000000
Ene 1980 4.88000000 4.88000000| 21.56000000
Feb 1980 2.31000000f 7.30000000| 22.60000000
Mar 1980 2.06000000f 9.51000000| 23.45000000
Abr 1980 1.75000000{ 11.42000000( 24.49000000
May 1980 1.63000000{ 13.24000000( 24.89000000
Jun 1980 1.98000000| 15.48000000f 25.97000000
Jul 1980 2.79000000[ 18.71000000| 27.94000000
Ago 1980 2.07000000( 21.17000000| 28.64000000
Sep 1980 1.11000000f 22.51000000 28.49000000
Oct 1980 1.51000000{ 24.37000000( 28.20000000
Nov 1980 1.73000000| 26.53000000f 28.77000000
Dic 1980 2.62000000| 29.85000000| 29.85000000
Ene 1981 3.22000000| 3.22000000| 27.80000000
Feb 1981 2.46000000 5.76000000| 27.98000000
Mar 1981 2.14000000 8.02000000| 28.08000000
Abr 1981 2.26000000| 10.46000000| 28.72000000
May 1981 1.51000000f 12.13000000f 28.57000000
Jun 1981 1.40000000f 13.69000000 27.83000000
Jul 1981 1.76000000f 15.70000000 26.55000000
Ago 1981 2.06000000| 18.08000000| 26.54000000
Sep 1981 1.86000000f 20.28000000f 27.47000000
Oct 1981 2.22000000| 22.95000000| 28.36000000
Nov 1981 1.92000000f 25.31000000 28.60000000
Dic 1981 2.69000000| 28.68000000| 28.68000000
Ene 1982 4.97000000 4.97000000| 30.86000000
Feb 1982 3.93000000| 9.09000000| 32.74000000
Mar 1982 3.65000000| 13.08000000| 34.71000000
Abr 1982 5.42000000( 19.21000000| 38.88000000
May 1982 5.62000000| 25.91000000| 44.50000000
Jun 1982 4.82000000f 31.97000000| 49.37000000
Jul 1982 5.15000000| 38.77000000| 54.35000000
Ago 1982 11.22000000| 54.34000000f 68.21000000
Sep 1982 5.34000000| 62.58000000| 73.95000000
Oct 1982 5.18000000f 71.01000000| 79.00000000
Nov 1982 5.06000000| 79.66000000| 84.49000000
Dic 1982 10.68000000| 98.84000000f 98.84000000
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general farmaceutica
FECHA SP30577 SP30579 SP30578|calculada calculada
Ene 1983 10.88000000| 10.88000000( 110.04000000
Feb 1983 5.37000000| 16.83000000| 112.95000000
Mar 1983 4.84000000[ 22.49000000] 115.39000000
Abr 1983 6.33000000| 30.24000000] 117.25000000
May 1983 4.34000000| 35.89000000] 114.61000000
Jun 1983 3.79000000| 41.04000000] 112.50000000
Jul 1983 4.94000000( 48.01000000| 112.08000000
Ago 1983 3.88000000| 53.75000000] 98.08000000
Sep 1983 3.08000000| 58.49000000| 93.83000000
Oct 1983 3.32000000| 63.74000000| 90.39000000
Nov 1983 5.87000000| 73.36000000| 91.87000000
Dic 1983 4.28000000| 80.78000000| 80.78000000
Ene 1984 6.35000000 6.35000000| 73.40000000
Feb 1984 5.28000000| 11.97000000| 73.25000000
Mar 1984 4.27000000| 16.75000000| 72.31000000
Abr 1984 4.33000000( 21.80000000| 69.06000000
May 1984 3.32000000| 25.84000000| 67.41000000
Jun 1984 3.62000000| 30.40000000| 67.14000000
Jul 1984 3.28000000| 34.67000000| 64.49000000
Ago 1984 2.84000000| 38.50000000| 62.84000000
Sep 1984 2.98000000| 42.62000000| 62.68000000
Oct 1984 3.49000000| 47.61000000| 62.96000000
Nov 1984 3.43000000| 52.67000000| 59.20000000
Dic 1984 4.25000000[ 59.16000000| 59.16000000
Ene 1985 7.42000000| 7.42000000| 60.75000000
Feb 1985 4.15000000[ 11.88000000| 59.04000000
Mar 1985 3.87000000| 16.22000000| 58.43000000
Abr 1985 3.08000000f 19.79000000| 56.53000000
May 1985 2.37000000| 22.63000000| 55.10000000
Jun 1985 2.50000000f 25.70000000| 53.43000000
Jul 1985 3.48000000| 30.08000000| 53.73000000
Ago 1985 4.37000000| 35.77000000| 56.02000000
Sep 1985 3.99000000| 41.19000000| 57.55000000
Oct 1985 3.80000000| 46.55000000| 58.02000000
Nov 1985 4.61000000] 53.31000000| 59.82000000
Dic 1985 6.81000000| 63.75000000| 63.75000000
Ene 1986 8.84000000f 8.84000000| 65.92000000
Feb 1986 4.45000000[ 13.68000000| 66.38000000
Mar 1986 4.65000000] 18.96000000| 67.62000000
Abr 1986 5.22000000| 25.17000000| 71.11000000
May 1986 5.56000000| 32.13000000| 76.44000000
Jun 1986 6.42000000( 40.61000000| 83.17000000
Jul 1986 4.99000000| 47.63000000| 85.84000000
Ago 1986 7.97000000| 59.40000000| 92.25000000
Sep 1986 6.00000000| 68.96000000| 95.96000000
Oct 1986 5.72000000| 78.62000000| 99.58000000
Nov 1986 6.76000000| 90.69000000| 103.67000000
Dic 1986 7.90000000] 105.75000000] 105.75000000
Ene 1987 8.10000000f 8.10000000| 104.34000000
Feb 1987 7.22000000| 15.90000000] 109.76000000
Mar 1987 6.61000000| 23.56000000| 113.69000000
Abr 1987 8.75000000| 34.37000000] 120.86000000
May 1987 7.54000000| 44.50000000] 125.00000000
Jun 1987 7.23000000| 54.95000000] 126.73000000
Jul 1987 8.10000000| 67.50000000] 133.44000000
Ago 1987 8.17000000| 81.19000000| 133.88000000
Sep 1987 6.59000000] 93.13000000] 135.18000000
Oct 1987 8.33000000( 109.22000000| 141.00000000
Nov 1987 7.93000000] 125.82000000] 143.65000000
Dic 1987 14.77000000| 159.17000000( 159.17000000
Ene 1988 15.46000000| 15.46000000( 176.83000000
Feb 1988 8.34000000| 25.09000000| 179.73000000
Mar 1988 5.12000000| 31.50000000] 175.83000000
Abr 1988 3.08000000| 35.55000000] 161.44000000
May 1988 1.93000000{ 38.17000000( 147.82000000
Jun 1988 2.04000000| 40.99000000] 135.81000000
Jul 1988 1.67000000| 43.34000000( 121.79000000
Ago 1988 0.92000000| 44.66000000] 106.92000000
Sep 1988 0.57000000| 45.49000000| 95.24000000
Oct 1988 0.76000000] 46.60000000| 81.59000000
Nov 1988 1.34000000| 48.56000000( 70.50000000
Dic 1988 2.09000000| 51.66000000| 51.66000000
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FECHA SP30577 SP30579 SP30578|calculada calculada
Ene 1989 2.45000000 2.45000000| 34.56000000
Feb 1989 1.36000000 3.84000000f 25.89000000
Mar 1989 1.08000000 4.96000000 21.05000000
Abr 1989 1.50000000f 6.53000000 19.20000000
May 1989 1.38000000 8.00000000f 18.54000000
Jun 1989 1.21000000f 9.31000000f 17.58000000
Jul 1989 1.00000000f 10.41000000( 16.81000000
Ago 1989 0.95000000{ 11.46000000| 16.85000000
Sep 1989 0.96000000| 12.52000000| 17.30000000
Oct 1989 1.48000000{ 14.19000000( 18.13000000
Nov 1989 1.40000000f 15.79000000( 18.21000000
Dic 1989 3.37000000| 19.70000000] 19.70000000
Ene 1990 4.83000000 4.83000000| 22.48000000
Feb 1990 2.26000000 7.20000000| 23.57000000
Mar 1990 1.76000000f 9.09000000( 24.40000000
Abr 1990 1.52000000f 10.75000000( 24.43000000
May 1990 1.75000000{ 12.68000000( 24.89000000
Jun 1990 2.20000000| 15.16000000| 26.11000000
Jul 1990 1.82000000f 17.26000000( 27.13000000
Ago 1990 1.70000000{ 19.26000000( 28.08000000
Sep 1990 1.43000000{ 20.96000000 28.68000000
Oct 1990 1.44000000| 22.70000000f 28.62000000
Nov 1990 2.66000000| 25.96000000| 30.21000000
Dic 1990 3.15000000| 29.93000000| 29.93000000
Ene 1991 2.55000000f 2.55000000| 27.11000000
Feb 1991 1.75000000 4.34000000( 26.46000000
Mar 1991 1.43000000f 5.83000000f 26.04000000
Abr 1991 1.05000000 6.94000000 25.45000000
May 1991 0.98000000f 7.98000000| 24.51000000
Jun 1991 1.05000000f 9.11000000f 23.10000000
Jul 1991 0.88000000f 10.08000000| 21.97000000
Ago 1991 0.70000000| 10.84000000| 20.76000000
Sep 1991 1.00000000f 11.95000000f 20.25000000
Oct 1991 1.16000000{ 13.25000000( 19.92000000
Nov 1991 2.48000000| 16.06000000] 19.72000000
Dic 1991 2.35000000{ 18.79000000| 18.79000000
Ene 1992 1.82000000 1.82000000 17.95000000
Feb 1992 1.18000000f 3.02000000f 17.30000000
Mar 1992 1.02000000 4.07000000( 16.82000000
Abr 1992 0.89000000 5.00000000| 16.64000000
May 1992 0.66000000f 5.69000000| 16.28000000
Jun 1992 0.68000000 6.41000000| 15.85000000
Jul 1992 0.63000000f 7.08000000| 15.56000000
Ago 1992 0.61000000f 7.74000000| 15.46000000
Sep 1992 0.87000000 8.67000000| 15.32000000
Oct 1992 0.72000000 9.46000000| 14.82000000
Nov 1992 0.83000000| 10.37000000| 12.96000000
Dic 1992 1.42000000{ 11.94000000( 11.94000000
Ene 1993 1.25000000 1.25000000( 11.32000000
Feb 1993 0.82000000f 2.08000000| 10.91000000
Mar 1993 0.58000000 2.68000000| 10.44000000
Abr 1993 0.58000000f 3.27000000| 10.09000000
May 1993 0.57000000 3.86000000| 10.00000000
Jun 1993 0.56000000 4.44000000| 9.87000000
Jul 1993 0.48000000 4.94000000] 9.70000000
Ago 1993 0.54000000f 5.51000000| 9.62000000
Sep 1993 0.74000000f 6.29000000] 9.48000000
Oct 1993 0.41000000f 6.72000000| 9.14000000
Nov 1993 0.44000000f 7.19000000| 8.72000000
Dic 1993 0.76000000 8.01000000| 8.01000000
Ene 1994 0.78000000f 0.78000000| 7.50000000
Feb 1994 0.51000000 1.29000000| 7.18000000
Mar 1994 0.51000000 1.81000000| 7.10000000
Abr 1994 0.49000000 2.31000000| 7.01000000
May 1994 0.48000000f 2.81000000| 6.92000000
Jun 1994 0.50000000f 3.32000000| 6.85000000
Jul 1994 0.44000000 3.78000000| 6.81000000
Ago 1994 0.47000000 4.26000000| 6.74000000
Sep 1994 0.71000000f 5.01000000| 6.71000000
Oct 1994 0.52000000f 5.56000000| 6.83000000
Nov 1994 0.53000000 6.12000000| 6.93000000
Dic 1994 0.88000000f 7.05000000] 7.05000000| 6.23000000] 16.14000000
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FECHA SP30577 SP30579 SP30578|calculada calculada
Ene 1995 3.76000000| 3.76000000] 10.23000000
Feb 1995 4.24000000 8.16000000| 14.31000000
Mar 1995 5.90000000| 14.54000000| 20.43000000
Abr 1995 7.97000000| 23.66000000| 29.39000000
May 1995 4.18000000| 28.83000000| 34.15000000
Jun 1995 3.17000000| 32.92000000| 37.72000000
Jul 1995 2.04000000| 35.63000000| 39.91000000
Ago 1995 1.66000000{ 37.88000000( 41.57000000
Sep 1995 2.07000000f 40.73000000| 43.48000000
Oct 1995 2.06000000| 43.63000000| 45.66000000
Nov 1995 2.47000000( 47.17000000| 48.46000000
Dic 1995 3.26000000| 51.97000000| 51.97000000| 46.45000000(67.72000000
Ene 1996 3.59000000| 3.59000000| 51.72000000
Feb 1996 2.33000000f 6.01000000| 48.95000000
Mar 1996 2.20000000f 8.35000000| 43.75000000
Abr 1996 2.84000000( 11.43000000| 36.93000000
May 1996 1.82000000f 13.46000000( 33.83000000
Jun 1996 1.63000000f 15.31000000f 31.82000000
Jul 1996 1.42000000{ 16.94000000( 31.03000000
Ago 1996 1.33000000f 18.50000000( 30.60000000
Sep 1996 1.60000000{ 20.39000000f 30.00000000
Oct 1996 1.25000000{ 21.90000000f 28.97000000
Nov 1996 1.52000000f 23.74000000 27.77000000
Dic 1996 3.20000000| 27.70000000| 27.70000000(23.27000000( 33.22000000
Ene 1997 2.57000000 2.57000000| 26.44000000
Feb 1997 1.68000000 4.30000000f 25.64000000
Mar 1997 1.24000000f 5.59000000( 24.46000000
Abr 1997 1.08000000 6.73000000f 22.33000000
May 1997 0.91000000f 7.71000000| 21.23000000
Jun 1997 0.89000000 8.66000000| 20.35000000
Jul 1997 0.87000000 9.61000000| 19.70000000
Ago 1997 0.89000000| 10.58000000| 19.18000000
Sep 1997 1.25000000{ 11.96000000f 18.76000000
Oct 1997 0.80000000| 12.86000000| 18.24000000
Nov 1997 1.12000000| 14.12000000| 17.77000000
Dic 1997 1.40000000f 15.72000000f 15.72000000] 12.82000000| 22.21000000
Ene 1998 2.18000000f 2.18000000| 15.27000000
Feb 1998 1.75000000 3.96000000f 15.35000000
Mar 1998 1.17000000 5.18000000f 15.27000000
Abr 1998 0.94000000 6.17000000| 15.10000000
May 1998 0.80000000f 7.01000000| 14.97000000
Jun 1998 1.18000000 8.28000000f 15.31000000
Jul 1998 0.96000000 9.32000000| 15.41000000
Ago 1998 0.96000000( 10.37000000| 15.50000000
Sep 1998 1.62000000f 12.16000000 15.92000000
Oct 1998 1.43000000{ 13.77000000 16.65000000
Nov 1998 1.77000000{ 15.78000000f 17.41000000
Dic 1998 2.44000000[ 18.61000000] 18.61000000] 16.08000000| 24.52000000
Ene 1999 2.53000000f 2.53000000| 19.02000000
Feb 1999 1.34000000f 3.90000000( 18.54000000
Mar 1999 0.93000000 4.87000000| 18.26000000
Abr 1999 0.92000000f 5.83000000| 18.23000000
May 1999 0.60000000 6.47000000| 18.01000000
Jun 1999 0.66000000 7.17000000| 17.39000000
Jul 1999 0.66000000 7.88000000| 17.04000000
Ago 1999 0.56000000 8.48000000| 16.58000000
Sep 1999 0.97000000f 9.53000000| 15.83000000
Oct 1999 0.63000000| 10.22000000| 14.91000000
Nov 1999 0.89000000f 11.20000000| 13.92000000
Dic 1999 1.00000000f 12.32000000f 12.32000000| 9.55000000| 19.22000000
Ene 2000 1.34000000 1.34000000( 11.02000000
Feb 2000 0.89000000f 2.24000000| 10.52000000
Mar 2000 0.55000000 2.81000000| 10.11000000
Abr 2000 0.57000000f 3.39000000| 9.73000000
May 2000 0.37000000f 3.78000000] 9.48000000
Jun 2000 0.59000000 4.39000000] 9.41000000
Jul 2000 0.39000000f 4.80000000| 9.12000000
Ago 2000 0.55000000f 5.38000000] 9.10000000
Sep 2000 0.73000000f 6.15000000| 8.85000000
Oct 2000 0.69000000 6.88000000] 8.91000000
Nov 2000 0.86000000f 7.79000000| 8.87000000
Dic 2000 1.08000000f 8.96000000f 8.96000000] 7.52000000| 9.51000000
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FECHA SP30577 SP30579 SP30578|calculada calculada

Ene 2001 0.55000000{ 0.55000000{ 8.11000000
Feb 2001 -0.07000000| 0.49000000] 7.09000000
Mar 2001 0.63000000{ 1.12000000 7.17000000
Abr 2001 0.50000000{ 1.63000000 7.11000000
May 2001 0.23000000{ 1.87000000| 6.95000000
Jun 2001 0.24000000{ 2.11000000| 6.57000000
Jul 2001 -0.26000000| 1.84000000| 5.88000000
Ago 2001 0.59000000{ 2.45000000 5.93000000
Sep 2001 0.93000000{ 3.40000000| 6.14000000
Oct 2001 0.45000000{ 3.87000000| 5.89000000
Nov 2001 0.38000000{ 4.26000000| 5.39000000

Dic 2001 0.14000000{ 4.40000000| 4.40000000| 3.83000000( 3.47000000
Ene 2002 0.92000000{ 0.92000000 4.79000000
Feb 2002 -0.06000000| 0.86000000| 4.79000000
Mar 2002 0.51000000{ 1.37000000| 4.66000000
Abr 2002 0.55000000{ 1.93000000{ 4.70000000
May 2002 0.20000000{ 2.13000000 4.68000000
Jun 2002 0.49000000{ 2.63000000 4.94000000
Jul 2002 0.29000000{ 2.93000000{ 5.51000000
Ago 2002 0.38000000{ 3.32000000 5.29000000
Sep 2002 0.60000000{ 3.94000000{ 4.95000000
Oct 2002 0.44000000{ 4.40000000 4.94000000
Nov 2002 0.81000000{ 5.24000000 5.39000000

Dic 2002 0.44000000{ 5.70000000| 5.70000000| 4.73000000( 5.97000000
Ene 2003 0.40000000{ 0.40000000| 5.16000000
Feb 2003 0.28000000{ 0.68000000| 5.52000000
Mar 2003 0.63000000{ 1.32000000| 5.64000000
Abr 2003 0.17000000{ 1.49000000 5.25000000
May 2003 -0.32000000| 1.16000000| 4.70000000
Jun 2003 0.08000000|{ 1.25000000 4.27000000
Jul 2003 0.14000000{ 1.39000000 4.13000000
Ago 2003 0.30000000{ 1.70000000 4.04000000
Sep 2003 0.60000000{ 2.30000000 4.04000000
Oct 2003 0.37000000{ 2.68000000 3.96000000
Nov 2003 0.83000000{ 3.53000000 3.98000000

Dic 2003 0.43000000{ 3.98000000| 3.98000000| 3.56000000( 7.15000000
Ene 2004 0.62000000{ 0.62000000 4.20000000
Feb 2004 0.60000000{ 1.22000000 4.53000000
Mar 2004 0.34000000{ 1.57000000| 4.23000000
Abr 2004 0.15000000{ 1.72000000| 4.21000000
May 2004 -0.25000000| 1.46000000| 4.29000000
Jun 2004 0.16000000{ 1.63000000 4.37000000
Jul 2004 0.26242563| 1.89357990| 4.49000000
Ago 2004 0.62000000{ 2.52000000| 4.82000000
Sep 2004 0.83000000{ 3.37000000| 5.06000000
Oct 2004 0.69000000{ 4.09000000| 5.40000000
Nov 2004 0.85000000{ 4.97000000 5.43000000

Dic 2004 0.21000000{ 5.19000000| 5.19000000| 4.54000000( 5.36000000
Ene 2005 0.00000000{ 0.00000000| 4.54000000
Feb 2005 0.33000000{ 0.34000000{ 4.27000000
Mar 2005 0.45000000{ 0.79000000 4.39000000
Abr 2005 0.36000000{ 1.15000000{ 4.60000000
May 2005 -0.25000000| 0.89000000| 4.60000000
Jun 2005 -0.10000000| 0.80000000| 4.33000000
Jul 2005 0.39000000{ 1.19000000| 4.47000000
Ago 2005 0.12000000{ 1.31000000| 3.95000000
Sep 2005 0.40000000{ 1.72000000 3.51000000
Oct 2005 0.25000000{ 1.97000000 3.05000000
Nov 2005 0.72000000{ 2.70000000{ 2.91000000

Dic 2005 0.61000000 3.33000000{ 3.33000000| 3.33000000| 6.60000000

Fuente: Banco de México
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Anexo D: Devaluacion en México

DEVALUACION-INFLACION MEXICO-US.A 1970-2006
ACTUALIZADA HASTA: Septiembre 30, 2006
(Esta tabla se actualiza cada mes)

INPC's son reales hasta: Septiembre 30, 2006
La Paridad Peso/Délar esta en Viejos Pesos
(Paratener Pesos recorrer alalzq. 3lugares el punto dec

I N F L ACTI ON % DEVALUACION %
PRES/ANO MEXICO U.S.A. DIFER % FAC.INCR. PARIDAD $ INCR.% FAC.INCR.. VALUACION INPC.MEX INPC_USA
GDO 1970 4.69 5.72 -0.97 1.000| 12.50 0.00 1.00 0.00 0.0245 38.80
LEA 1971 4.96 4.38 0.55 1.006 12.50 0.00 1.00 0.55 0.0257 40.50
LEA 1972 355 3.21 2.27 1.028| 12.50 0.00 1.00 2.84 0.0271 41.80
LEA 1973 21.37 6.22 14.27 FISINGS 12.50 0.00 1.00 17.51 0.0329 44.40
LEA 1974 20.60 11.04 8.61 1.276 12.50 0.00 1.00 27.63 0.0397 49.30
LEA 1975 11.30 ()il 1.99 1.302] 12.50 0.00 1.00 30.17 0.0442 53.80
LEA 1976 27.20 5.76 20.27 1.566 22.00 76.00 1.76 -11.04 0.0562 56.90
JLP 1977 20.66 6.50 13.29 1.774 22.00 0.00 1.76 0.78 0.0678 60.60
JLP 1978 16.17 7.59 7.97 1.915 23.00 4.55 1.84 4.09 0.0787 65.20
JLP 1979 20.02 11.35 772 2.064 23.00 0.00 1.84 12.19 0.0945 72.60
JLP 1980 29.84 13.50 14 .40 2.362| 24.00 4.35 g2 23.00 0.1227 82.40
JLP 1981 28.69 10.32 16.65 2.755| 25.00 4.17 2.00 37.74 0.1579 90.90
JLP 1982 98.85 6.16 87.31 5.160| 150.00 500.00 12.00 -57.00 0.3140 96.50
MMH 1983 80.78 3.21 75515 9.038 197.45 31.63 15.80 -42.78 0.5676 99.60
MMH 1984 59.16 4.32 52.57 13.789 250.00 26.61 20.00 -31.05 0.9034 103.90
MMH 1985 63.75 3.56 58.12 21.804 475.00 90.00 38.00 -42.62 1.4793 107.60
MMH 1986 105.75 1.86 101.99 44.042] 924.00 94.53 73.92 -40.42 3.0436 109.60
MMH 1987 159.17 3.65 150.04 110.122] 2209.70 139.15 176.78 -37.71 7.8880 113.60
MMH 1988 51.66 4.14 45.64 160.377| 2281.00 323 182.48 -12.11 11.9630 118.30
CSG 1989 19.69 4.82 14.19 183.138 2650.00 16.18 212.00 -13.61 14.3190 124.00
CSG 1990 28).8 5.40 23.27 225.757 2948.00 Alil 255 235.84 -4.28 18.6050 130.70
CSG 1991 18.79 4.21 13.99 257.348 3074.00 4.27 245.92 4.65 22.1010 136.20
CSG 1992 11.94 3.01 8.67 279.659 3121.00 1.53 249.68 12.01 24.7400 140.30
CSG 1993 8.01 2.99 4.87 293.273 3329.00 6.66 266.32 10.12 26.7210 144 .50
CSG 1994 7.05 2.56 4.38 306.112 4940.00 48.39 395.20 -22.54 28.6050 148.20
EZP 1995 51.97 2.83 47.78 452.378 7680.00 55.47 614.40 -26.37 43.4710 152.40
EZP 1996 27.70 2.95 24.04 561.133 7860.00 2.34 628.80 -10.76 55.5140 156.90
EZP 1997 15.72 2.29 13.12 634.771 8200.00 4.33 656.00 -3.24 64.2400 160.50
EZP 1998 18.61 1.56 16.79 741.354 9940.00 21.22 795.20 -6.77 76.1950 163.00
EZP 1999 12.32 3.25 8.78 806.454 9600.00 -3.42 768.00 5.01 85.5810 168.30
EZP 2000 8.96 SE39) 5.39 849.918 9590.00 -0.10 767.20 10.78 93.2480 174.00
VFQ 2001 4.40 1.55 2.81 873.783| 9169.00 -4.39 733.52 19.12 97.3540 176.70
[VFQ 2002 5.70 2.38 3.25 902.153f 10361.00 13.00 828.88 8.84 102.9040 180.90
VFQ 2003 3.98 1.88 2.06 920.722f 11237.20 8.46 898.98 2.42 106.9960 184.30
VFQ 2004 5.19 3.26 1.87 937.979( 11218.30 -0.17 897.46 4.51 112.5500 190.30
VFQ 2005 3.33 3.42 -0.08 937.227{ 10710.90 -4.52 856.87 9.38 116.3010 196.80
VFQ 2006/9 2.47 3.10 -0.61 931.475[ 11050.20 Sy, 884.02 5.37 119.1700 202.90
INFLACION ACUM 1970-2005 en % = 497593 436
Pres/Afio/Mes MEX1CO U.S.A. DIFER % FAC.INCR. PARIDAD $ INCR.% FAC.INCR.. VALUACION INPC.MEX INPC.USA
I N F L ACI1 0N % DEVALUACION %
hasta: Septiembre 30,2006 US.A.
BASE 1970 =1.0 % Inflacion anual en 2006 3.10
Inflacién subié en México y bajé en USA.
VALUACION HASTA : Septiembre 30, 2006 r 537 % | COLOR ROJO INDICA SOBREVALUACION
TIPO DE CAMBIO DE EQUILIBRIO: r $11.64 | COLORAZUL INDICA SUBVALUACION

Fuente: www.mexicomaxico.org/Voto/Devinf.htm, consultada 27/10/06
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Anexo E: Incremento de salario contractual

Laboral

Revisiéon de salarios contractuales

SL138 INCREMENTO SALARIAL CONTRACTUAL (%)

cifra: Porcentajes

periodo: Ene 1982 - Sep 2006 periodicidad: Mensual
unidad: Sin Unidad

SL2827 CONTRACTUAL REAL EX-ANTE (%)

cifra: Porcentajes

periodo: Ene 1982 - Sep 2006 periodicidad: Mensual
unidad: Sin Unidad

SL2828 CONTRACTUAL REAL EX-POST (%)

cifra: Porcentajes

periodo: Ene 1982 - Sep 2006 periodicidad: Mensual
unidad: Sin Unidad

Calculados
FECHA SL138| SL2827| SL2828 SL138 SL2827 SL2828
Ene 1982 33.00000(N/E N/E
Feb 1982 34.20000(N/E N/E
Mar 1982 33.50000|N/E N/E
Abr 1982 30.50000|N/E N/E
May 1982 32.70000|N/E N/E
Jun 1982 30.40000|N/E N/E
Jul 1982 33.40000|N/E N/E
Ago 1982 30.10000|N/E N/E
Sep 1982 29.50000|N/E N/E
Oct 1982 29.80000|N/E N/E
Nov 1982 25.50000(N/E N/E
Dic 1982 25.80000(N/E N/E 30.70000| #iDIV/0! #DIV/0!
Ene 1983 26.30000(N/E -36.67982
Feb 1983 26.50000|N/E -36.97989
Mar 1983 26.20000|N/E -38.01896
Abr 1983 27.70000|N/E -39.93122
May 1983 27.90000|N/E -38.16708
Jun 1983 28.40000|N/E -38.63549
Jul 1983 27.00000|N/E -37.09891
Ago 1983 27.20000|N/E -34.32025
Sep 1983 28.20000|N/E -33.18948
Oct 1983 28.40000(N/E -31.82527
Nov 1983 27.50000(N/E -34.59250
Dic 1983 28.50000(N/E -30.41197 27.48333| #iDIV/0! -35.82090
Ene 1984 30.30000|N/E -27.16077
Feb 1984 30.20000|N/E -26.98379
Mar 1984 30.20000|N/E -26.76152
Abr 1984 31.80000|N/E -24.46657
May 1984 30.50000|N/E -23.60050
Jun 1984 32.10000|N/E -23.17772
Jul 1984 31.40000|N/E -22.78959
Ago 1984 32.60000|N/E -21.88676
Sep 1984 32.50000({N/E -21.19719
Oct 1984 32.10000(N/E -21.20840
Nov 1984 32.20000(N/E -19.91422
Dic 1984 32.30000|N/E -19.26191 31.51667[ #DIV/0! -23.20075
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FECHA SL138| SL2827( SL2828 SL138 SL2827 SL2828
Ene 1985 31.50000(N/E -18.94272
Feb 1985 32.00000|N/E -18.13148
Mar 1985 31.40000(N/E -17.81685
Abr 1985 32.80000(N/E -15.79892
May 1985 32.10000(N/E -15.85826
Jun 1985 32.50000(N/E -13.90051
Jul 1985 32.00000(N/E -14.52592
Ago 1985 32.80000(N/E -15.00919
Sep 1985 32.10000(N/E -15.90206
Oct 1985 32.00000|N/E -16.40204
Nov 1985 33.00000(N/E -17.28380
Dic 1985 33.40000(N/E -19.20579 32.30000] #;DIV/0! -16.56480
Ene 1986 33.10000|N/E -20.74431
Feb 1986 33.20000(N/E -20.66492
Mar 1986 35.70000(N/E -21.60892
Abr 1986 36.70000(N/E -22.38785
May 1986 36.40000(N/E -25.12865
Jun 1986 36.50000(N/E -27.66432
Jul 1986 36.10000|N/E -28.97166
Ago 1986 36.60000(N/E -30.92437
Sep 1986 36.90000(N/E -32.58836
Oct 1986 36.80000(N/E -33.86112
Nov 1986 34.30000(N/E -34.69748
Dic 1986 36.80000|N/E -35.16362
Ene 1987 28.50000(N/E -34.86412 35.37500] #;DIV/0! -29.04378
Feb 1987 32.00000(N/E -36.49923
Mar 1987 35.70000|N/E -36.49719
Abr 1987 34.00000(N/E -38.10494
May 1987 37.70000(N/E -39.37890
Jun 1987 33.50000|N/E -39.79571
Jul 1987 35.50000(N/E -41.69892
Ago 1987 35.60000(N/E -41.59305
Sep 1987 37.30000|N/E -41.78818
Oct 1987 37.20000(N/E -43.23615
Nov 1987 34.80000(N/E -44.88062
Dic 1987 36.30000(N/E -47.21572 34.84167| #;DIV/0! -40.46273
Ene 1988 23.60000(N/E -53.58115
Feb 1988 24.10000(N/E -52.81196
Mar 1988 24.90000(N/E -50.80265
Abr 1988 25.20000(N/E -48.74593
May 1988 25.20000(N/E -44.43512
Jun 1988 24.10000(N/E -43.38771
Jul 1988 22.50000(N/E -38.90549
Ago 1988 20.70000|N/E -34.46637
Sep 1988 20.70000(N/E -29.67537
Oct 1988 18.40000|N/E -24.44662
Nov 1988 13.20000({N/E -20.93819
Dic 1988 10.30000|{N/E -10.12637 21.07500] #DIV/0! -37.69358
Ene 1989 10.80000|N/E -8.14727
Feb 1989 11.30000|N/E -1.42126
Mar 1989 12.20000|{N/E 3.17629
Abr 1989 12.60000|N/E 5.03663
May 1989 13.20000|{N/E 5.61518
Jun 1989 13.00000|N/E 5.54115
Jul 1989 14.50000|N/E 4.87034
Ago 1989 13.70000|{N/E 3.29590
Sep 1989 14.00000|{N/E 2.90232
Oct 1989 14.00000|N/E 0.22908
Nov 1989 14.20000|{N/E -4.23468
Dic 1989 14.70000|{N/E -7.85100 13.18333[ #DIV/0! 0.75106
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FECHA SL138| SL2827( SL2828 SL138 SL2827 SL2828
Ene 1990 14.21000|N/E -9.53338
Feb 1990 14.49000|N/E -9.93145
Mar 1990 16.10000|N/E -9.80884
Abr 1990 15.75000|N/E -9.51092
May 1990 16.61000|N/E -9.35836
Jun 1990 17.36000|N/E -10.39319
Jul 1990 15.65000|N/E -9.93794
Ago 1990 17.00000|{N/E -11.22775
Sep 1990 20.39000(N/E -11.40518
Oct 1990 17.10000|N/E -11.36909
Nov 1990 19.52000|{N/E -12.29591
Dic 1990 19.50000|N/E -11.72140 16.97333( #DIV/0! -10.54112
Ene 1991 20.80000|N/E -10.14650
Feb 1991 18.99000|N/E -9.46701
Mar 1991 20.74000(N/E -7.88902
Abr 1991 19.98000|N/E -7.73555
May 1991 20.82000(N/E -6.34355
Jun 1991 22.64000(N/E -4.66551
Jul 1991 19.92000|N/E -5.17926
Ago 1991 22.01000(N/E -3.11221
Sep 1991 18.60000|N/E 0.11880
Oct 1991 18.47000|N/E -2.35293
Nov 1991 16.48000|N/E -0.16767
Dic 1991 19.90000|N/E 0.59378 19.94583( #DIV/0! -4.69555
Ene 1992 15.10000|{N/E 2.41854
Feb 1992 14.96000|{N/E 1.44321
Mar 1992 14.42000|N/E 3.35130
Abr 1992 13.79000|N/E 2.85965
May 1992 14.76000|N/E 3.90725
Jun 1992 14.95000|N/E 5.86269
Jul 1992 14.34000|N/E 3.77431
Ago 1992 14.73000|{N/E 5.66857
Sep 1992 12.60000|N/E 2.84392
Oct 1992 10.89000|N/E 3.18303
Nov 1992 10.11000|N/E 3.11213
Dic 1992 9.62000|N/E 7.11278 13.35583| #iDIV/0! 3.79478
Ene 1993 9.47000|N/E 3.39657
Feb 1993 9.09000|N/E 3.64755
Mar 1993 9.87000|N/E 3.60675
Abr 1993 9.33000|N/E 3.35876
May 1993 10.12000|N/E 4.33075
Jun 1993 9.89000|N/E 4.62399
Jul 1993 8.41000|N/E 4.22503
Ago 1993 10.02000|N/E 4.66283
Sep 1993 8.72000|N/E 2.85152
Oct 1993 7.63000|N/E 1.60337
Nov 1993 8.25000|N/E 1.28022
Dic 1993 6.04000|N/E 1.49137 8.90333] #;DIV/0! 3.25656
Ene 1994 5.55064|N/E 1.83434
Feb 1994 5.84304|N/E 1.78644
Mar 1994 5.34709|N/E 2.58419
Abr 1994 6.32226|N/E 2.16828
May 1994 5.85872|N/E 2.99713
Jun 1994 6.34640|N/E 2.84389
Jul 1994 5.20264|N/E 1.49622
Ago 1994 5.07230|N/E 3.07443
Sep 1994 4.98596|N/E 1.88626
Oct 1994 4.91850(N/E 0.74839
Nov 1994 4.24697|N/E 1.23449
Dic 1994 4.84748|N/E -0.94492 5.37850[ #;DIV/0! 1.80910
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FECHA SL138| SL2827| SL2828 SL138 SL2827 SL2828
Ene 1995 4.23332|N/E -4.24193
Feb 1995 4.13269|N/E -7.40712
Mar 1995 7.57814|N/E -12.52391
Abr 1995 11.64008|N/E -17.82943
May 1995 10.21103|N/E -21.09048
Jun 1995 11.16259|N/E -22.78102

Jul 1995 14.86131|N/E -24.80565
Ago 1995 14.73126|N/E -25.77986
Sep 1995 16.82266|N/E -26.82703
Oct 1995 15.62931|N/E -27.97219
Nov 1995 20.07264(N/E -29.78207

Dic 1995 12.05125|N/E -31.00601 11.92719| #DIV/0! -21.00389
Ene 1996 17.06548|N/E -31.29825
Feb 1996 18.72243|N/E -30.08737
Mar 1996 19.22026|N/E -25.16381
Abr 1996 20.07579|N/E -18.46753
May 1996 19.33336|N/E -17.64816
Jun 1996 20.13446|N/E -15.67406

Jul 1996 22.47184|N/E -12.33815
Ago 1996 19.52174|N/E -12.15262
Sep 1996 24.20647|N/E -10.13780
Oct 1996 19.44680|N/E -10.34471
Nov 1996 21.61503|N/E -6.02758

Dic 1996 19.06471|N/E -12.25761 20.07320 #;DIV/0! -16.79980
Ene 1997 19.38570|N/E -7.41655
Feb 1997 19.06274|N/E -5.50264
Mar 1997 19.38428|N/E -4.20956
Abr 1997 19.07303|N/E -1.84003
May 1997 20.37016| 4.37926] -1.56715
Jun 1997 19.78486| 4.26048| -0.17843

Jul 1997 19.33795| 4.17979] 2.31896
Ago 1997 18.39765| 3.53065| 0.28977
Sep 1997 20.07266| 5.51201| 4.58446
Oct 1997 20.23530| 6.06502| 1.02474
Nov 1997 17.95955| 4.02076] 3.26179

Dic 1997 18.41894| 4.78162| 2.89167 19.29024 4.59120 -0.52858
Ene 1998 17.73269| 4.47484| 3.56878
Feb 1998 17.60675| 4.40013] 3.21728
Mar 1998 17.61740| 4.73500] 3.57083
Abr 1998 17.52350| 4.67935] 3.44894
May 1998 17.45850| 4.65873| 4.69632
Jun 1998 18.50859| 5.38781| 3.88377

Jul 1998 17.30877| 4.10789] 3.40080
Ago 1998 18.14648| 2.30904| 2.51273
Sep 1998 17.72501| 1.46084| 3.57795
Oct 1998 17.98404| 1.94767) 3.07016
Nov 1998 17.81495| 0.51612] 0.47125

Dic 1998 17.83112| 1.38627| -0.16036 17.77148 3.33864 2.93820
Ene 1999 17.73877| 1.24582) -1.07728
Feb 1999 17.84052| 2.30988| -0.78658
Mar 1999 17.37647| 2.44063| -0.53935
Abr 1999 17.54960| 2.69032| -0.60114
May 1999 17.29469| 3.07091| -0.46357
Jun 1999 18.46270| 4.51977| 0.95002

Jul 1999 15.69516| 2.46671| 0.22910
Ago 1999 16.47232| 3.42063] 1.34483
Sep 1999 17.32366| 4.70652) 1.63904
Oct 1999 14.62619| 2.47290| 2.67206
Nov 1999 15.78766| 3.78958| 3.42084

Dic 1999 16.26707| 4.61316] 4.90787 16.86957 3.14557 0.97465
Ene 2000 12.89634| 2.02091] 6.04864
Feb 2000 12.94195| 2.36740] 6.62111
Mar 2000 12.73286| 2.94298| 6.59696
Abr 2000 12.78005| 2.97667| 7.12441
May 2000 12.68597| 3.37214| 7.13464
Jun 2000 13.21517| 3.97205] 8.27108

Jul 2000 12.59874| 3.40595| 6.02689
Ago 2000 13.19227| 4.39202| 6.75329
Sep 2000 13.02441| 4.49742| 7.78527
Oct 2000 11.34381| 3.29697| 5.24933
Nov 2000 11.78104| 3.69299| 6.35193

Dic 2000 11.32212| 3.47846| 6.70687 12.54289 3.36800 6.72254
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FECHA SL138| SL2827| SL2828 SL138 SL2827 SL2828
Ene 2001 10.44444| 2.44360( 4.42566
Feb 2001 10.25292| 2.33239| 5.46431
Mar 2001 10.32880| 3.02438| 5.18622
Abr 2001 10.42403| 3.21933| 5.29782
May 2001 10.68966| 3.73914 5.36151
Jun 2001 10.19291| 3.13826| 6.23207

Jul 2001 8.97581| 2.76859| 6.34211
Ago 2001 9.94191| 3.70900( 6.85698
Sep 2001 9.70063| 3.76525| 6.48668

Oct 2001 6.93362| 1.17667| 5.15041
Nov 2001 6.69620| 1.51874| 6.06637

Dic 2001 7.44255| 2.24834| 6.62681 9.33529 2.75697 5.79141
Ene 2002 6.55676| 1.93893| 5.39964
Feb 2002 6.88893| 2.28606| 5.21487
Mar 2002 6.08840| 1.57832| 5.41514
Abr 2002 5.81230| 1.50835| 5.46225
May 2002 6.52968| 2.24559| 5.74420
Jun 2002 6.04959| 1.82390| 5.00665

Jul 2002 6.83972| 2.64167| 3.28052
Ago 2002 6.59360| 2.52342| 4.41645
Sep 2002 5.74317| 1.62727| 4.52844

Oct 2002 4.78146| 0.63529| 1.90326
Nov 2002 5.15603| 1.03385| 1.24121

Dic 2002 5.80067| 1.52641| 1.64812 6.07003 1.78076 4.10506
Ene 2003 5.21911| 0.82322| 1.33106
Feb 2003 4.95550( 0.53209| 1.30020
Mar 2003 5.02609| 0.72513| 0.42192
Abr 2003 5.01134| 0.82702| 0.53606
May 2003 4.93372| 0.59795| 1.75114
Jun 2003 5.70894| 1.34113| 1.70245

Jul 2003 4.49759( 0.31447| 2.60561
Ago 2003 5.39313| 1.23248| 2.45115
Sep 2003 4.96494( 0.91813| 1.64000

Oct 2003 4.19635( 0.29488| 0.78997
Nov 2003 4.31962( 0.48124| 1.12896

Dic 2003 4.24347| 0.36921| 1.75438 4.87248 0.70475 1.45108
Ene 2004 4.58730( 0.62276| 0.97657
Feb 2004 4.50319| 0.58054| 0.40280
Mar 2004 4.39038( 0.54939| 0.76308
Abr 2004 4.34169| 0.46379| 0.76886
May 2004 4.35697( 0.38184| 0.62185
Jun 2004 5.11228| 1.05007| 1.28662

Jul 2004 4.12420( 0.07131| 0.00893
Ago 2004 4.48990( 0.42278| 0.54790
Sep 2004 4.78597( 0.71700| -0.09056

Oct 2004 3.22440]-0.87921| -1.14314
Nov 2004 4.11916(-0.18296| -1.04878

Dic 2004 4.26179(-0.05580| -0.90063 4.35810 0.31179 0.18279
Ene 2005 4.34051| 0.08682| 0.04063
Feb 2005 4.55972| 0.22019| 0.22419
Mar 2005 4.56339( 0.30061| 0.00451
Abr 2005 4.40499( 0.20635| -0.24655
May 2005 4.50533| 0.37972| -0.23156
Jun 2005 4.53574| 0.25486| 0.74832

Jul 2005 4.97189| 0.79882| -0.32726
Ago 2005 4.19326( 0.19546| 0.52023
Sep 2005 4.58155| 0.66565| 1.23281

Oct 2005 4.08303( 0.28233| 0.16899
Nov 2005 4.75637( 1.07716] 1.17099

Dic 2005 4.53063| 0.89829| 0.89909 4.50220 0.44719 0.35037

Fuente: Secretaria del Trabajo y Prevision Social y Banco de México.

1/ El salario real ex-ante es calculado con base en el incremento nominal de los salarios contractuales
del mes analizado y de la expectativa de inflacién para los siguientes 12 meses.

2/ La variacion ex-post de los salarios reales es definida como el incremento nominal de los salarios
otorgado hace 12 meses, deflactado por la inflaciéon anual observada en el mes analizad

N/E: No se llevaron a cabo revisiones salariales en el periodo.
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Anexo F: Ventas netas totales de industria farmacéutica

f —-,iﬁﬁtgmas Macionales Estadist
™ [mcom (xenpratics

£Qué es el BIE At:tuallzat:lun Cumentarlus Buscador BIE
“quimicas, productos derivados del petréleo y del carbén, de hule y de plastico > Rama 3521 Industria

inif Afio / Periodo ) Periodo / Afio

Sector manufacturero > Encuesta industrial anual > Ventas > Ventas netas totales >
Subsector 35 Sustancias quimicas, productos derivados del petréleo y del carbén, de
hule y de plastico > Rama 3521 Industria farmacéutica y farmoquimica

Unidad de Medida: Miles de pesos a precios corrientes.
Total rama
Periodo 3521
1994 12,521,058
1995( 18,574,603
1996( 26,122,523
1997( 32,904,268
1998| 40,726,946
1999| 48,537,809
2000| 58,033,931
2001| 65,932,045
2002"/ 70,870,502
2003| 76,642,931

p/ Cifras preliminares a partir de la fecha que se indica.

Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Anual.
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